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DEGERLENDIRME KRITERLERI

Excellence -
Mukemmelliyet

Impact - Etki

Quality & Efficiency of
Implementation

Her hakki saklidir, kullanim ve ¢ogaltmaigin:
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PUANLAMA

* Her alt kriter 10 uzerinden degerlendirilir.

« Her alt kriterin agirhigi bir alt kriter hari¢ aynidir: «genel
gorus» alt kriteri toplam puanda %25 agirliga sahiptir.

« Alt gorusler icin verilen her bir puan 0-5 olgegine
cevrilerek 3 ana kriterin puaninin hesaplanmasinda

kullanihr.

« Bir proje teklifinin alabilecegi en yuksek deger 15°tir.

Alt kriter puani
0-2.99 arasi
3-4.99 arasi
5-6.99 arasi
7-8.99 arasi
9-10.0 arasi

Kalitatif karsilig:

Yetersiz

Yetersiz — Orta
Orta — lyi

lyi — Cok lyi

Cok iyi - Mukemmel

Her hakki saklidir, kullanim ve cogaltma icin: sanem.gulbas@tedu.edu.tr




NiHAI PUAN

 Her bagvuru 4 hakem tarafindan degerlendirilir.
* Her 3 kriter icin 4 hakem puaninin mediani alinir.

» 3 kriter toplami bagvurunun aldigi nihai puandir.

Operational capacity

Impact Impact

Excellence Excellence

Quality and efficiency of Quality and efficiency of

Implementation Implementation
Subcontracting

Scope of the proposal Scope of the proposal

Threshold: 13 Threshold: 12

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢odaltma igin: sanem.gulbas@tedu.edu.tr



1. KRITER: IMPACT - ETKI

Threshold: 4 Threshold: 4
Sub-criteria: 9 Sub-criteria: 9

Degerlendirilen Hususlar:

©)

©)

©)

llgili Calisma Programiyla uyum

Projeyle onerilen inovasyona yonelik pazar talebi
Pazarin durumu-ozellikleri

Projenin basvuru sahibi sirketin gelisimi uzerine etkisi
Ticarilegsme plani

Avrupa boyutu

Fikri Haklarin durumu: hak sahipligi, stratejiler

Yasalar ve standartlar acisindan durum

Nihai puanda Impact 1.5 agirliga sahiptir.

Her hakki saklidir, kullanim ve cogaltma icin: sanem.gulbas@tedu.edu.tr




2. KRITER: EXCELLENCE - MUKEMMELLIYET
. PHASE1  PHASE2

Threshold: 4 Threshold: 3
Sub-criteria: 7 Sub-criteria: 8

Degerlendirilen Hususlar:
- AB/global sorunlara yeni pazar firsatlari

 inovasyonun mevcut seviyesi (Faz 2 i¢cin >=TRL6 —
SMEInst-5 harig)

« Varolan ticari alternatiflerle karsilagtirma
« Yaklasim ve faaliyetlerin hedefi
 Sunulan inovasyonun ticari potansiyeli

« Pazara giriste risk ve firsatlar

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr



3. KRITER: IMPLEMENTATION

Threshold: 4 Threshold: 3
Sub-criteria: 4 Sub-criteria: 5

Degerlendirilen Hususlar:

« Faaliyetleri gerceklestirmek i¢in gerekli kaynaklar
« Teknik / Bilimsel / Yonetsel deneyim

* Proje suresi ve faaliyetlerin gercekgciligi

- is Paketleri, ciktilar ve kilometretaslari

 Faz 2 igin: Alt yukleniciler

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr



SEGWAY

2001’de Yuzyilin icadi olarak tanitildi.
Elektrik motoruyla 20 Km/h hiz

2002’de ilk Uuretim

Hedef: ilk 13 ayda 50.000 — 100.000 satis adedi

John Doerr: Segway Inc. 1 Milyar $'lik satis
hacmine ulasan en hizl sirket olacak!

6 senede sadece 30.000 satis adedi

Kayip yatirnm: 200 M$

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr



PROBLEM VE
PROBLEM COZUM UYUMU

* Problem gergcek mi?

 Kimin problemi?

* Problemi olusturan ana unsur ne?
 Bu unsura benim ¢cozumum «nasil»
ve «ne derecede» ¢ozum sagliyor?
 Problem ne kadar onemli?
Problem sahibi bu cozume ulagmak
icin istekli olur mu?

 Problem sahibi bunun icin para
oder mi?

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr



ARADAKI FARK NE?

Hava, su, gida, sicaklik, dinlenme,
saglik...

Guvenlik, barinma, bagimsizlik,
saygl, egitim, sevgi, sosyal gevre...

Ihtiyac

W

Istek llgi

Secim... Entellektuel merak...

Her hakki saklidir, kullanim ve ¢ogaltma (}M
sanem.gulbas@tedu.edu.tr




RJ-REYNOLDS - PREMIUM

Dumansiz Sigara!
RJ Reynolds: Dunyadaki 2. buyuk tutun
ureticisi

1988’de ilk Uretim

1989’da piyasadan cekilme karari!

Kayip yatirnm: 450 M$

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr



URUN VE
URUN - PAZAR UYUMU

 Dogru kisiye

 Dogru urunu

 Dogru sekilde sunmak...
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A oy device which includes a center dome strcture and a
skirt is uscd as a spinning toy. 1t is designed 1o be spun on
the finger to provide enjoyment and entertainment for adulis
and children,

11 Claims, 3 Drawing Sheets

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
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MOTOROLA ISP

Motorola’nin iridyum Uydu Telefonu

IR 1998'de piyasaya siiriildil

like no other

Iridium satellite phones put more innovative
capability - and more ways to connect - into the

heno peonk e e 9 ay icinde sirket iflasini ilan etti (Iridium Inc.)

Learn more ‘ |

o>
‘
= B

Kayip yatirrm: 5 milyar $

Her hakki saklidir, kullanim ve ¢ogaltmaigin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr




Ki KRITIK SORU...

Yapilabilirlik? Rekabet?

PR orneciingiheword T -
Eoncdlie Guncel Yaratilan
Iridium satellite phones put more innovative

A : "u
capability - and more ways to connect - into the te k n O | O I fa d a ;
hands of people everywhere. L

Learn more ‘ \ Y \ y

) ( )

" Firmanin
kapasite ve USP?
~ yetkinligi |

Her hakki saklidir, kullanim ve ¢ogaltmaigin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr



RAKIP ANALIZI

« RAKIPLERINIZ KiM?

- AYNI COZUM
. FARKLI COZUM

 RAKIPLERINIZDEN HANGI OZELLIKLERINIZLE
AYRILIYORSUNUZ?

« BU OZELLIKLERINIZIN HANGILERI USP?
- DAHA iYi DEGER ONERISI?

- REKABET STRATEJINIZ NE?

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr



TEKNOLOJI OLGUNLUK SEVIYESI

(T RL) System Test, Launch /_\
& Operations TRLY9
* Teknolojinin seviyesi hakkinda
. System/Subsystem TRL 8
ortak standart bir algi Development T
olusturmak TRL 7
Technology v =

Demonstration

« Karar vermek icin bir arac:
* Teknoloji yatirmi

+ Teknoloji degerleme Developriost
« Kaynak planlama
* Risk yonetimi l::as::abrlf;yto Prove
* Teknoloji Yol Haritasi
olusturmak ve yeni T
teknolojiye gecis FRapIon

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr



TEKNOLOJI OLGUNLUK SEVIYESI
(TRL)

 Faz1icin TRL? Teknik
Kanit!

. Faz 2igin TRL? %

"Is the project proposed containing activities above TRL"Y8?"

Bu bir degerlendirme kriteri degil, TRL'nin 8'in uzerinde olmasi proje
basvurusunu diskalifiye etmez!

Ancak TRL 9 faaliyetleri bulunuyorsa, yani Urtn zaten ticarilesmisse, ulusal
fonlama otoriteleri bilgilendirilir.

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr



TICARILESME PLANI

PAZARA GIRIS BUYUME

4

o)

Stratejiler??

the
chasm

-

innovators early adopters early majority late majonty laggards

Her hakki saklidir, kullanim ve ¢ogaltmaigin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr



TICARILESME PLANI

- HANGI PAZAR (SEKTOR)?

- HANGI PAZAR (COGRAFYA)?
« PAZAR DINAMIKLERI...

- PAYDASLAR!

HAKIMIYETINIizZIi GOSTERIN!

HAKEMI SiZIN PERSPEKTIFINIZE
YONLENDIRIN!

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr



FINANSAL PLAN

- URUN/HIZMETIN BEDELINi BELIRLEYIN!
. PAZAR PAYI...

- BASABAS NOKTASI...

. ROI...

. ISTIHDAM POTANSIYELI...

- NE KADAR GERGEKGI?

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr



SIRKETIN KAPASITE VE YETKINLIGI

« Sirketin teknik, yonetsel ve finansal agidan projeyi
gerceklestirmek ve varsa alt yuklenicileri yonetmek igin

gerekli kapasite ve yetkinligi var mi?
« Bircok gorev alt yuklenicilere aktarilmis olabilir...

« Ancak ana faaliyetleri gerceklestirmek icin sirketin belirli

bir kapasite ve yetkinlige sahip olmasi gereklidir...

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr




ALT-YUKLENICILERLE CALISMA

 Faz 2 projeleri icin kritik...

- Implementation puani ¢cok yuksek olsa bile bu kisim
nedeniyle esik alti olunabilir...

Detayh bir caligma yapmak...
. ?
Gerekge: Alt yuklenici segim sistematigi olusturmak...
« "best value-for-
money"? (**5. Eklerde detaylari sunmak...

Tema)

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr



CAGRI TEMASININ DOGRU SECILMESI

e 13 Tema...

« Cagr bashgina ozel kriterler: butcesi, donemsel proje
basvuru sayisi, donemsel fonlanan proje sayisi vb

SMEInst-01-2016-2017: Open Disruptive Innovation Scheme

SMEInst-02-2016-204 \

nanotechnologies i

manufacturing and

SMEs o
SMEINst-03-2016-2017: Dedicated support 1o TUBITAK H2020 UKO!!!
biotechnology SMEs closing the gap from lab to

market SMEInst-05-2016-2017: Supporting innovative SMES
in the healthcare biotachnology sector /
N—
SMEInst-07-2016-2017: Stimulating the
Innovation potential of SMEs for SMEInst-13-2016-2017: Engaging
sustainable and competitive agriculture, SMES in security research and
forestry, agri-food and bio-based development

kki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
SEC .gulbas@tedu.edu.tr
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SEAL OF EXCELLENCE

« Faz 1. >=13 puan

« Faz 2: >=12 puan

M‘ Funding threshold due

to H2020 budget availability

A

EEl *
Funding Quality threshold

Rejected,
not ready

for funding

Her hakki saklidir, kullanim ve ¢ogaltmaigin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr
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Butce yetersizligi
nedeniyle
fonlanamayan ustiin
nitelikli is fikirlerinin
gostergesi...




SORULAR...

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
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DEGERLENDIRME KRITERLERI
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Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
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IMPACT (1/2)

1.

Proje teklifi inovasyonun sirketin buyumesinde nasil etkili
olacagini gercekc¢i ve anlamli bir sekilde anlatiyor mu?

Proje konusu basvuru sahibi sirketin genel stratejisiyle, ticari
ve yonetsel deneyimiyle uyumlu mu?

Asagidaki hususlarda Avrupa katma degeri hesaba katilmig mi?
a) pazarin belirlenmesi b) rebaket analizi c) AB/global sorunlar
uzerindeki etki

Proje teklifi, Uriin/cozum pazara sunuldugunda, olusacak talebi
(willingness to pay) inandirici bir sekilde gosteriyor mu?

Hedef gruplar ve ihtiyac¢lari iyi bir sekilde tanimlanmig mi?
Proje teklifi bu gruplarin varolan ¢ozumlere gore sunulan
inovasyonu neden tercih edeceklerini net bir sekilde anlatiyor
mu?

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr




IMPACT (2/2)

6.

Proje teklifi iklim degisikligine, gevreye katkida bulunuyor mu,
topluma baska onemli faydalar sagliyor mu?

Pazar kosullar net bir sekilde anlasilmis mi? Pazar buyuklugu,
pazarin buyume hizi, rakipler, anahtar paydaslar tanimli mi veya
bununla ilgili inandirici bir plan var mi?

Ticarilesme plani (initial) mevcut mu, daha fazla nasil
gelistirilecegi anlatilmis mi (lisanslama stratejileri vb)

Fikri haklarin durumu, fikri hak koruma stratejileri, faaliyet
serbestligi durumu, ilgili yasal ¢ergceve anlatilmig mi?

10. Genel Degerlendirme (%25 agirlik)

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr




EXCELLENCE (1/2)

1.

Fizibilite calismasinin hedefi, yaklagsim ve faaliyetler projenin
beklenen etkisiyle tutarli mi?

Inovasyonun beklenen performans hedefleri inandirici mi ve
fiyat/performans orani pazar acisindan umut vaadediyor mu?

Inovasyonun gecmis ve mevcut gelisim seviyesi acik bir sekilde
anlatilmis mi? Pazara gidis basamaklar belli mi?

Yaklasim inandirict mi? inovasyonun teknik, ticari ve yasal
acidan pazarda tutunabilmesi icin risk ve firsatlar iyi anlasiimig
ve acitklanmig mi?

Sunulan inovasyonla firmanin Avrupa Birligi ve global sorunlara
hitap edecek yeni pazar firsatlari yakalama potansiyeli ne?

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr




EXCELLENCE (2/2)

6. Proje teklifinde inovasyonun maliyet, teknik performans,
cevresel faydalar, cinsiyet boyutu, kullanim kolaylhigi gibi
ozellikleriyle mevcut ¢cozumler kiyaslanmigs mi?

7. Genel Degerlendirme (%25 agirlik)

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr



QUALITY AND EFFICIENCY OF
IMPLEMENTATION

1. Proje teklifinde projenin ilgili ve yeterli kaynak ve yetkinlikle
yuruyecegi ve faaliyetlerin uygun kosullarda gerceklestirilecegi
iyi derecede anlatiimig mi?

2. Proje ekibinin teknik/bilimsel/lyonetsel deneyimi ve ilgili pazara
hakimiyeti yeterli mi, eksiklikleri giderme yonunde anlaml bir
planlama yapiimig mi?

3. Proje suresi gercekc¢i mi, faaliyetler yeterli detayda aciklanmig
mi?

4. Genel Degerlendirme (%25)

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr




SIK YAPILAN HATALAR

« H2020 SME INSTRUMENT PROJESINI TEYDEB
1501/1507 PROJESI SEKLINDE YAZMAK...

is Plani

Pazara S M E Avrupa
yakin I n St boyutu

Global
rekabet

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr




SIK YAPILAN HATALAR

« PROJEYi BiR BUTUN OLARAK DEGIL
BIRBIRINDEN BAGIMSIZ UC AYRI BOLUM
SEKLINDE YAZMAK

Proje
Basvurusu

Implementation

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr



SIK YAPILAN
HATALAR

« EKSIKLIKLERI )
GiZLEMEYE CALISMAK... | hate belng

lied straight to
my face when
| KnOw every

bit of the truth.




SIK YAPILAN HATALAR

« SAMIMIYETTEN UZAK YAZMAK...




SIK YAPILAN HATALAR

« COK GENEL KALMAK...

- GENEL PAZAR BILGISI

- GENEL MUSTERI SEGMENTI
- GENEL TICARILE$ME PLANI
- GENEL RAKIP A

Her hakki saklidir, kullanim ve ¢ogaltmaigin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr



FONLANMAYA YONELIK
STRATEJI VE TAKTIKLER

. ONCELIKLE MUSTERI SEGMENTI VE DEGER ONERISI
CALISMASINI YAPIN!

- HER BiR MUSTERI SEGMENTI iCiN AYRI DEGER ONERISi
OLABILECEGINIi UNUTMAYIN!

- PROJENIZDE BIRBIRINDEN BAGIMSIZ BIRCOK
SEGMENTI AYNI ANDA HEDEFLEMEYIN!

« EKONOMIK ACIDAN ANLAMLI BiR MUSTERI
SEGMENTINI HEDEFLEYIN!

. SE(;TiGiNiZVMl'JsTERi SEGMENTINDE ONCELIGi NEDEN
ONA VERDIGINiZiN GEREKCELERINi ACIKCA YAZIN!

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr




FONLANMAYA YONELIK
STRATEJI VE TAKTIKLER

- RAHAT OKUNUR, GRAFIK VE SEKILLERLE
DESTEKLENMIS BIR PROJE HAZIRLAYIN!

- PROJENIZDE SAVINIZI DESTEKLEYEN GUVENILIR
REFERANSLAR VERIN!

« PART B-SECTION 2’NIN PART B-SECTION 1 KADAR
ONEMLI OLDUGUNU UNUTMAYIN!

- PROFESYONEL, INGILIZCE BIR WEB SITENIZ OLSUN!

- PROJE DANISMANINIZA KONUYU VERIP, FONLANACAK
BiR PROJE YAZMASINI BEKLEMEYIN! iSINizZi VE
TEKNIK/TICARI DINAMIKLERI BILEN SIZSINiz! YA
KENDINIZ YAZIN, YA DA PROJE DANISMANINIZLA iYi BIR
TAKIM CALISMASI YAPIN...

Her hakki sakhdir, kullarfim ve ¢ogdttma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr




SORULAR...

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr




BASARILAR...

Her hakki sakhdir, kullanim ve ¢ogaltma igin:
sanem.gulbas@tedu.edu.tr




