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EDITORDEN

Konya, ihracatiyla ‘gurur’ veriyor
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demi nedeniyle daralma yasiyor. Bu daral-

madan basta diinya devi Ulkeler olmak Uze-
re TUrkiye de olumsuz ydnde etkileniyor. Bu etkiyi
azaltmak adina faaliyetler yuriten Konya Sanayi
Odamiz da Uretimi, istihdami, ihracati artirabil-
mek i¢in sanayicimizin yaninda yer aliyor. Lonca
dergimiz olarak bizler de Konya Sanayi Odamizin
faaliyetlerini sizlere aktarmaya calisiyor ve bircok
alanda bilgilenmenizi sagliyoruz. 2021 yilinin ilk
sayisinda da dergimizde Konyamizin sanayisine
isik tutarak dretimin, ihracatin, bldylimenin sesi
olmayi arzu ediyoruz.

Dergimize baslarken, dncelikle ilk mujdemizi
ihracatla vermek istiyoruz. Haber sayfalarimizda
detaylarini okuyacaginiz ihracat verilerinde; Kon-
ya olarak ¢ok basarili gelismelere imza attigimizi
rakamlaryla birlikte gorebileceksiniz. Oncelikle
kapak konumuza da tasigidimiz 2020 yili Konya
ihracat verilerini, bu alandaki basarili firmalarimi-
zin faaliyetleri ile destekleyerek sizlere sunuyoruz.
Ayrica Konya olarak ihracattaki basarinin tesaduf
olmadigi, 2021in ilk ceyregindeki rakamlarla da
tescillendi. Bu yilin ilk ceyreginde ihracatimizi
ylzde 36.4 artirmayi basardik. Bu rakam, Turkiye
ortalamasinin iki katindan fazla olurken, ayni do-
nemde ihracitimizi da 700 milyon dolarin tzerine
yUkselttik. Bu basari nedeniyle Lonca Dergisi ola-
rak emegi gegen tUim sanayicilerimizi ve calisanla-
rini tebrik ediyoruz.

Bu basarili verilerin meydana gelmesinde
katkida bulunan Konya Sanayi Odamizin da sa-
nayicimiz i¢in yUrattigu faaliyetlerini sayfalarimi-
za taslyoruz. Odamizin basta Sanayi ve Teknoloji
Bakanhgr ile Ticaret Bakanhgr yetkilileri ve diger
kamu kurumlari olmak Uzere her kesimle strekli
temas halinde olmasi sanayicinin éndnd agiyor.
Konya Sanayi Odamiz, dis ticarette ihracata ivme
katmak icin Almanya ve Banglades pazarlarini he-

KUresel ekonomi bir yili askin zamandir pan-

defleyen toplantilardan, Halkbank ile 6demeler-
de tahsilat ve vade avantaji saglayacak protokole,
TUBITAK desteklerinden otomotiv endistrisinde-
ki yeni trendlere kadar bir¢ok alanda dizenledigi
etkinlikle sanayicinin yaninda yer ald..

FINANSAL OKURYAZARLIK!

Lonca olarak, KSO Uyelerini ve sanayicileri
bilgilendirmeyi amagladigimiz dergimizin dos-
ya haberinde ise finansal okuryazarlik konusunu
ele aldik. Konusunda ¢ uzmanin goruslerine yer
verdigimiz bu haberimizde, finansal okuryazarlik
becerisi ile olasi riskler karsisinda neler yapilmasi
gerektigi ele aliniyor.

Sektdr konulu haberimizde ise Konya'nin da
oncl oldugu ‘Palet Sektdri'nd yine firma temsil-
cilerinin anlatimlariyla detaylandirdik. Uriin sevki-
yati icin paletin ne kadar 6nemli oldugunu akta-
ran sektor temsilcileri, bu alandaki beklentilerini
de dile getiriyorlar.

Bu arada Konyamizin duayen is insanlarina
blyuk 6nem verdigimizi her platformda dile
getiriyoruz. Sehrimizin basarlarinda buyUkle-
rimizin emeklerini unutmamak gerekiyor. Biz
de Lonca olarak onlari sayfalarimiza taslyarak,
geng is insanlarimiza, sanayicilerimize tanitma-
ya ve tecrUbelerini paylasmaya calisiyoruz. Bu
sayimizda da Sakalak Tarim Makinelerimin ku-
rucusu duayen is insanimiz Yusuf Geng¢'i sizlerle
bulusturuyoruz.

Bilindigi Uzere AR-GE, inovasyon ve tasa-
rm Tudrkiye'nin giindeminde. Bu konuda adeta
AR-GE ve inovasyon merkezi olan InnoPark Konya
Teknoloji Gelistirme Bolgemizde faaliyet goste-
ren firmalarimizi tanitiyoruz. Bu sayimizda da ERS
Elektrik Otomomasyon Makina Elektrik SanayiTic.
Ltd. Sirketi'min ¢alismalarini, ortaya koydugu ye-
nilikleri sayfalarimiza tasiyoruz. Lonca dergimizin
yeni sayisini keyifle okumaniz dilegiyle...
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Konya, ihracatta pozitif

ayrismaya devam ediyor

8 | KIS 2021

Um dinyada oldugu gibi Ulkemizde
_|_de 2020 yilinda baslayan koronavi-

rds salgininin etkileri, 2021 yilinin ilk
ceyreginde de devam ediyor. Bir yili askin
stredir hem saghgimizda hem de ekono-
mimizde derin yaralar acan pandemiden
kurtulmak icin dinyada oldugu gibi Ulke-
mizde de asilama ¢alismalari striyor.

Turk 6zel sektort olarak elbette bizim
de bu salgindan etkilenmememiz mim-
kin degildi. Pandeminin ilk sokunun atla-
tilmasiyla beraber, sanayicilerimiz calisan-

larinin ve isletmelerinin sagligini korumak
icin gerekli dnlemlerini alarak Uretimlerine
devam etti. Uretimden kopmayan Turk
sanayisi, gectigimiz yil ylizde 1.8 blyUyen
ekonomimize en blyUk katki veren sektor-
lerin basinda geldi.

Konyali sanayiciler olarak biz de bu do-
nemde, Uretimden, ihracattan, istihdam olus-
turmaktan vazgecmedik. Ozellikle ihracatta,
Ulke ortalamasindan pozitif ayrismayi basar-
dik. Turkiye geneli ihracat 2020 yilinin tama-
minda bir dnceki yila gore yizde 6,25 disUs



kaydederken, Konya olarak ayni dénemde ihra-
catimizi ylzde 8,28 oraninda artirmayi basardik.

Yillik bazda 2 milyar 185 milyon dolardan
fazla ihracat yaparak, ihracatta yeni bir rekor
kiran sehrimiz, iller bazinda en fazla ihracat ya-
pan 11. il konumuna ytkseldi. Yine Konya'mi-
zin, Tarkiye ihracatindaki payi yilin tamaminda
ylzde 1,40 olarak gerceklesti. Gegtigimiz yil
Konyamizin ihracatta yakaladigr bu yukselis
ivmesi bu yilin ocak ve subat aylarinda da de-
vam etti. Ocak ayinda ihracatimizi bir dnceki
yilin ayni dénemine gdre ylzde 19.2, subat
ayinda ise ylzde 21.8 artirmayi basardik. 2021
yilinin ilk ¢ceyreginde de ortalama ylzde 36,4
ile Turkiye ortalamasinin iki katindan fazla ihra-
cat artisl gerceklestirdik. i1k ¢ ayda 700 milyon
570 bin dolarlik ihracat gerceklestirdik.

TUm bu rakamlar bize gdsteriyor ki, Konyall
sanayicilerimiz sartlar ne olursa olsun Uretme-
ye, ihracat yapmaya odaklanmis durumda.
CUnka biz biliyoruz ki, sehrimizin ve tlkemizin
gelecegi Uretimden geciyor. Burada bu guru-
ru bizlere yasatan, sehrimizi bir sanayi Uretim
merkezi haline getiren tUm sanayicilerimize,
ihracatgilarimiza tesekkur ediyorum.

YENiYA[!RI_MLAR,URETiM
GELECEGIMIZDE ROL OYNAYACAK

Konya'mizda bir yandan dretim araliksiz
sUrdUrdltrken, diger yandan da sanayicileri-
mizin, matesebbislerimizin yatinm istahi de-
vam ediyor. Konya Organize Sanayi Bolgemi-
zin 5. Kisim Genisleme Alani'nda drettigimiz
143 yeni parselin tahsisini pandemiye ragmen
tamamladik. Buradaki parsellerde fabrikala-
rimizin bir kismi dretime basladi, bir kisminin
insaat faaliyetleri yogun bir sekilde devam
ediyor. Yine gectigimiz yilin aralik ayinda seh-
rimizin son yillarda aldigi en stratejik yatirm
olan Aselsan Konya Silah Sistemleri Fabrikasi
da Uretimine basladi. Ben bu sanayi yatirimla-
rinin da Konya'nin Uretim ve ihracat gelecegi-
nin sekillenmesinde dnemli rol oynayacagini
dustnUyorum.

KSO, PANDEMIYE RAGMEN iHRACAT
CALISMALARINI SURDURDU

Konya Sanayi Odasi olarak biz de bu do-
nemde pandemi sartlarina ragmen calismala-
rimiza araliksiz devam ettik. Ozellikle i¢ pazarin
daraldigi bu dénemde Uretimin sdrddrdlebi-

KONYALI SANAYICILER OLARAK
PANDEMi DONEMINDE TUM ZORLU
SARTLARA RAGMEN, URETIMDEN,

IHRACATTAN, ISTIHDAM OLUSTURMAKTAN
VAZGECMEDIK. OZELLIKLE IHRACATTA
YAKALADIGIMIZ YUZDE 8,28'LiK ARTIS
BASARISI ILE ULKE ORTALAMASINDAN

POZITIF AYRISTIK. BU YILIN ILK

CEYREGINDE DE YUZDE 36,4'LUK IHRACAT

ARTISI ILE TURKIYE ORTALAMASININ
IKI KATINDAN FAZLA IHRACAT ARTISI
GERCEKLESTIRDIK.

lirligini saglamak ve sanayicilerimizi ihracata
daha fazla tesvik etmek amaciyla bir dizi ca-
lisma yurtttik. Odamiz binyesinde bulunan
KSO Ihracat Destek Ofisimiz ile ihracatta yol
gosterici olmaya calistik. Daha once yUz ylze
gerceklestirdigimiz Ulke tanitim toplantilarini
ve ikili is gérismelerini online olarak gergek-
lestirdik.

Yine sanayicilerimiz ile iletisimimizi daha
gUclu hale getirerek, online olarak yapilan fu-
arlara katimlarini sagladik.

2021 yilinin devaminin, asilamanin da katki-
siile virGstn hayatimizdan ¢iktig, ihracatta yeni
pazarlarin kapisini agan fuarlarin dizenlendigi,
ihracatimizin sekteye ugramadan artisini de-
vam ettirdigi bir yil olmasini imit ediyorum.

il
LONCA
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BiZDEN HABERLER

* Konya'dan 2021'in ilk ceyreginde ihracat rekoru geldi

* KSO, ihracattaki‘konteyner’sikintisina ¢6ziim arryor

* KSO Ahiturk, Mesleki Yeterlilik Belgelendirme faaliyetlerine bagladi
* Konya OSB'ye teknik bilimler meslek yuksekokulu kurulacak

* Konya, Turkiye'yi ‘makinelestirerek’ biyttecek

* KitikeU, sanayicilerin talepleri icin Hisarciklioglu'ndan destek istedi
* Konya Sanayi Odasi, en fazla‘Yerli Mali Belgesi’ veren 4. oda oldu

* Noropazarlama ile Ureticiler, tiketicileri daha iyi anliyor

* Konya, Almanya'ya ihracatini artiracak her turli calismaya hazir
 KSO'da‘Blok ihracat Trenleri’ konusuldu

* Konya Sanayi Odasi'ndan 6grencilere tablet destegi

* KSO'dan 6demelerde ‘tahsilat’ ve ‘'vade’ avantaji sunacak protokol

* Konyali sanayiciler, TUBITAK destekleriyle tanistirild

* Otomotiv endustrisinin yeni trend ve firsatlar konusuldu

* Banglades, Turkiye ile ticaret hacmini iki kat artirmayi hedefliyor
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Konya'dan 2021’in ilk ¢ceyreginde
ihracat rekoru geldi

onya Sanayi Odasi (KSO) Bagkani
<Memi§ Kuttked, Konyanin 2021

yilinin ik ¢eyreginde ihracatini
ylUzde 36,4 ile rekor bir oranda artirdigini
ve bu dénemde 700 milyon dolarin tize-
rinde dis satis yaparak, Turkiyede iller
arasinda 10. siraya yUkseldigini soyledi.

Mart ayl ihracat rakamlarinin agik-
lanmasiyla birlikte Konya'nin da 2021
yillilk geyrek ihracat rakamlari belli oldu.
KSO Baskani Memis Kutukcl, Konyanin
2021 yilinin ilk ¢eyreginde Turkiye or-
talamasinin ¢ok Uzerinde ihracat artis
performansi gosterdiginin altini gizerek
sOyle konustu: “Hamdolsun Konyamiz
ihracattaki yukselis trendini strddrdyor.
Ocak ayinda ihracatimizi yldzde 19,2, su-
batta ylzde 21,8, martta ise ylzde 69,5
artirmay! basardik. Béylece Konya'mizin
ihracat yilin ilk ceyreginde ortalama
ylzde 36.4 ile Turkiye ortalamasinin iki
katindan fazla artt. ilk ceyrek ihracat

rakamimiz ise 700 milyon 570 bin dolar
olarak gerceklesti. Pandemiye ragmen
Konya'mizin Uretimine ve ihracatina katki
veren butun firmalanmizi ve calisanlari-
mizi tebrik ediyorum

Aciklamasinda sektorlerin ihracati ile
ilgili bilgiler de veren Baskan KutukcU,
2021 yilinin itk ¢eyreginde ilk sirada ma-
kine ve aksamlari sektorindn geldigini
ifade ederek, “Ihracatimizin ikinci sirasin-
da otomotiv enddstrisi, Gg¢lncd sirada
ise savunma ve havacilik sanayimiz geldi.
Ayrica savunma ve havacilik sanayimiz
yilin ilk ceyreginde ylzde 445.2'lik ihra-
cat artisiyla, tim sektorlerin Uzerinde bir
blydme performansi gosterdi” seklinde
konustu.

HAMMADDE VE LOJiSTIKTE SORUN VAR

KSO olarak, sehrin ihracat potansiyeli-
nin artmasi icin strrekli olarak ¢alistiklarini
ifade eden Kutlkcy, sanayide hammadde

KONYA, IHRACATTAKI ARTIS HIZINI 2021IN ILK CEYREGINDE YUZDE 36,4 SEVIVESINE YUKSELTEREK DIS
SATISTAKI BASARILI IVMESINI SURDURDU. KSO BASKANI KUTUKCU, BU GELISMEYLE TURKIYE'DE ILLER
ARASINDA EN FAZLA IHRACAT YAPAN 10. IL OLDUKLARINI VURGULADI.

ve lojistik konusunda yasanan sorunlara
da degindi. Kittkcy, sunlar sdyledi: “Sa-
nayicilerimiz hammadde tedarikinden
ve fiyatlardaki artistan kaynakl sorunlar
yaslyor. Buna son dénemde ihracatgila-
rimizin yasadigl bos konteyner proble-
mi de eklendi. Su anda ihracatg firma-
larimiz, hem ihracattaki artistan, hem
de konteyner arzinin talebi karsilayama-
masindan dolayi, neredeyse yurtdisinin
tamamina bos konteyner bulmakta
ciddi zorluk cekiyor. Konteyner ya bu-
lunamiyor ya da fiyatlar iki katina ¢ikmis
durumda. KSO olarak Ureticilerimizin
sahada yasadiklari tim bu sorunlari bas-
ta Ust kurulusumuz TOBB olmak Uzere
Sanayi ve Teknoloji Bakanhigimizla, Tica-
ret Bakanlhidgimizla, Ulastirma ve Altyapi
Bakanhigimizla paylasiyor, takibini sur-
ddrtyoruz. Bu sorunlarin da asiimasiyla
ihracatimizin yikselis ivmesinin daha da
artacagina inaniyoruz.”
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KSO, ihracattaki‘konteyner’

sikintisina ¢ozum ariyor

SANAYICILER, PANDEMI VE TUM EKONOMIK ZORLUKLARA RAGMEN URETMEYE DEVAM EDERKEN, BIR SUREDIR
YASANAN KONTEYNER SIKINTISI, IHRACATTA SIPARISLERIN TESLIMINDE SORUNLAR YARATIYOR. KSO, KONUYLA
ILGILI COZUM ARAYISLARINI SURDURUYOR.

onya Sanayi Odasi (KSO) Bagkani
KMemi§ Katlkcd, ihracatgilarin son
dénemde yasadiklari konteyner
sorununa iliskin - degerlendirmelerde
bulundu. Yasanan konteyner sikintisin-
dan dolayr dort aydir siparislerini teslim
edemeyen firmalar oldugunu, bu sipa-
rislerin depolarda bekletildigini soyle-
yen KutUkcU, KSO olarak bu sorunun
¢6zUmU igin calistiklarini ifade etti.
Sanayicilerin  pandemiye ve tim
ekonomik zorluklara ragmen Uretime ve

12 | KIS 2021

ihracata devam ettiklerini vurgulayan Ku-
tukcy, konteyner problemi ile ilgili sunlari
sdyledi: “Sanayide bir siredir hammad-
de fiyatlarinda yasanan yukselislerden
kaynakli bir maliyet artisi vardi. Buna son
dénemde bir de konteyner problemi ek-
lendi. Su anda ihracatci firmalarimiz, hem
ihracattaki artistan, hem de konteyner
arzinin talebi kargilayamamasindan dola-
yl, neredeyse yurtdisinin tamamina bos
konteyner bulmakta ciddi zorluk cekiyor.
Dort ay gibi uzun bir stredir siparislerini

teslim edemeyen firmalarimiz var. Kon-
teyner ya bulunamiyor ya da fiyatlar iki
katina ¢ikmis durumda. Bu konu Konya
Sanayi Odasl olarak bir stiredir gtindemi-
mizde. Oda olarak Gst kurulusumuz Ttrki-
ye Odalar ve Borsalar Birligi basta olmak
Uzere Sanayi ve Teknoloji Bakanlidina,
Ticaret Bakanligina, Ulastirma ve Altyapi
Bakanligi’ma bu konudaki taleplerimizi
ilettik. Cozimind takip ediyoruz. ihraca-
timizdaki yukselisi sekteye ugratmadan
¢6zUme kavusturulacagina inaniyoruz”
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KSO AHITURK, MESLEKI YETERLILIK
BELGELENDIRME FAALIYETLERINE BASLADI

KAPSAMIMIZDAKI ULUSAL YETERLILIKLER
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Mesleki Yeterilik Belgesi Hakkmda Bilgi Almak ve Basvurmak l¢in

Telefon : 0332 503 37 77 e-mail ; hilgi@ahiurceom tr  hitpcifahiturk. com.tr/

KSO Ahiturk, Mesleki Yeterlilik
Belgelendirme faaliyetlerine bagsladi

KONYA BASTA OLMAK UZERE BOLGEYE HIZMET VERECEK OLAN AHITURK MESLEKI YETERLILIK BELGELENDIRME
MERKEZI, KONYA SANAYI ODASI TARAFINDAN FAALIYETE GECIRILDI. BURADA VERILECEK BELGELENDIRME
HIZMETLERININ UCRETLERI I$SIZLIK SIGORTASI FONU TARAFINDAN KARSILANACAK.

onya Sanayi Odasi (KSO) tara-
Kfmdan kurulan Ahitirk Mesleki

Yeterlilik Belgelendirme Mer-
kezi, mesleki yeterlilik belgesi alma
zorunlulugu olan mesleklerde belge-
lendirme faaliyetlerine basladi. Konya
Sanayi Odasl Baskani Memis Kitukcy,
Ahitark'Gn Turk Akreditasyon Kurumu
(TURKAK) ve Mesleki Yeterlilik Kurumu
(MYK) tarafindan belgelendirme ko-
nusunda yetkilendirildigini soyleyerek,
sinav ve belge Ucretlerinin tamaminin
issizlik Sigortasi Fonundan karsilanaca-
ginivurguladr.

KSO tarafindan Konya basta olmak
Uzere tUm bolgeye hizmet vermesi
amaciyla kurulan KSO Ahitirk Mesleki
Yeterlilik Belgelendirme Merkezi, TUR-
KAK ve MYKdan gerekli yetkileri alarak
belgelendirme faaliyetlerine  baslad!.
Ahiturk'tin faaliyetleri hakkinda bilgi ve-
ren Konya Sanayi Odasi Bagkani Memis

Katdkcd, "Konya Sanayi Odasi olarak,
imalat sanayinde mesleki yeterlilik bel-
gesi zorunlulugu bulunan mesleklerde
calisanlarin belgelendirilmesine yonelik
baslattigimiz girisimler sonucu Ahitlrk
Mesleki Yeterlilik Belgelendirme Merke-
zini kurduk. Ahittrk, TURKAK ve MYK'dan
gerekli yetkileri alarak belgelendirme faa-
liyetlerine basladi. imalat sanayine yéne-
lik 6 is kolunda belgelendirme faaliyetleri
yUrltecegiz. Bu kapsamda, ‘Celik Kaynak-
¢Isl,'Makine Bakimci,'Metal Kesimci,'Me-
tal Levha isleme Tezgah iscisi, ‘NC/CNC

Tezgah Iscisi’ ve 'Koprili Ving Operatdrly’

alanlarinda sinavlar dizenleyerek, bu
meslek kollarinda MYK Belgesi vermeye
yetkilendirildik” dedi.

BELGE UCRETLERI, i$SIZLiK SIGORTASI
FONU'NDAN KARSILANIYOR

Tehlikeli ve cok tehlikeli mesleklerde
Mesleki Yeterlilik Belgesi'nin zorunlu hale

geldigini hatirlatan Baskan Katake, Ahi-
tdrk tarafindan verilecek belgelendirme
hizmetlerinin tamaminda sinav ve belge
tcretlerinin lssizlik Sigortasi Fonu'ndan
karsilanacagini ifade etti.

Aciklamasinda MYK belgeli istihdam
saglayan isletmelere tesvik verildigini de
aktaran Kuttkcd, sunlan soyledi: “MYK
Belgeli kisileriistihdam eden isverenlerin
sigorta primlerinin isveren hisselerine
ait tutarlan 54 aya kadar Issizlik Sigorta
Fonu'ndan karsilaniyor. Isveren sigorta
prim destegi belgenin zorunluluk kap-
saminda olup olmadigina bakilmaksizin
tim MYK Belgeli kisileri kapsiyor.

Konya Sanayi Odasi tarafindan ku-
rulan Innopark Konya Teknoloji Gelis-
tirme Bolgesi'nde faaliyetlerini yuriten
Ahitlrk Mesleki Yeterlilik Belgelendirme
Merkezi'ne (0332) 503 37- 77 No'lu tele-
fondan ve http://ahiturk.com.tr/ adre-
sinden ulasilabilir.
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Konya OSB’ye teknik bilimler meslek
yuksekokulu kurulacak

onya Organize Sanayi Bolgesi
<(KOS) ile Necmettin Erbakan Uni-

versitesi arasinda KOS'a bir teknik
bilimler meslek ytksekokulu kurulmasi
konusunda protokol imzalandi. Konya
Sanayi Odasi Baskani Memis KitikcU ve
Necmettin Erbakan Universitesi Rektori
Prof. Dr. Cem Zorlu tarafindan imzalari
atilan protokol ile okulda egitim goren
ogrencilerin is bulmasi, sanayiye ve Ure-
time kazandiriimasi icin cesitli basliklar-
da is birlikleri yapilacak.

Konya Sanayi Odasi Baskani Memis
KutUkcU, sanayideki ‘aranan teknik ele-
man’ sikintisinin devam ettiginin altini
¢izdigi imza toreninde, bu konuda ya-
sanan acigin kapatilmasi icin bolgeye
kazandirlacak okulun hayirli olmasini
diledi. KutUkcl, “Necmettin Erbakan
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Universitemizle birlikte, organize sanayi
bélgemizin icine insan kaynadi yetistir-
meye yonelik bir teknik bilimler meslek
yUksekokulu konuslandiracagiz. Bu mes-
lek yiksekokulunun mufredatini ve egi-
tim programlarini Universitemizle birlikte
olusturacagiz. Teorik egitimlerin meslek
yUksekokulumuzda, pratik egitimlerin
de sanayi isletmelerimizde, bizzat saha-
da verildigi bir modeli hayata gecirmek
istiyoruz” dedi.

KONYA iCiN TARIHi BiR ADIM

Necmettin  Erbakan  Universitesi
Rektort Prof. Dr. Cem Zorlu ise “Ma-
kinalarin basina meslek yuksekokulu
icerisinde, teorik egitimini almis 6gren-
ciler gegecek. Teoriyi de sanayici ve is
adamlar belirleyecek. isletmelerimiz su

NITELIKLI CALISAN IHTIYACINI KARSILAYABILMEK AMACIYLA TEKNIK BILIMLER MESLEK YUKSEKOKULU
KURULMASI ICIN KONYA ORGANIZE SANAYI BOLGESI ILE NECMETTIN ERBAKAN UNIVERSITESI ARASINDA
PROTOKOL IMZALANDI. KSO BASKANI MEMI$ KUTUKCU, “ORGANIZE SANAYI BOLGEMIZIN ICINE INSAN
KAYNAGI YETISTIRMEYE YONELIK BIR TEKNIK BILIMLER MESLEK YUKSEKOKULU KONUSLANDIRACAGIZ” DEDI.

nitelikte 6grencilere ihtiyacimiz var di-
yecek, bizler de mufredati sanayicileri-
mize gore belirleyecegiz. Okul bittikten
sonra da ara eleman sikintisi ortadan
kalkacak. Bu protokol Turkiye icin iyi
bir 6rnek. Konya icin ise tarihi bir adim”
seklinde konustu.

Konusmalarin ardindan teknik bi-
limler meslek ylksekokulunun Konya
Organize Bolgesine yapiimasi konusun-
da egitim ve dgretim isbirligi protokoll
imzalandi. Protokol imza torenine Konya
Sanayi Odasl Baskan Yardimcisi Mustafa
Veli Tekelioglu, Necmettin Erbakan Uni-
versitesi Rektor Yardimcisi Prof. Dr. Oguz
Dogan, Muhendislik Fakultesi Dekani
Prof. Dr. Mehmet Gavgali, Seydisehir Ah-
met Cengiz MUhendislik Fakiltesi Dekani
Prof. Dr. Ali Kahraman da katild1.
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‘Teknoloji Odakl Sanayi Hamlesi
Programi;, Konyali sanayicilere tanitildi

0.

KONYA SANAYi ODASI, KONYA'NIN ORTA-YUKSEK TEKNOLOJI URETIM ORANINI ARTIRMA AMACIYLA
‘TEKNOLOJi ODAKLI SANAYI HAMLESI PROGRAMI'NI VE SUNDUGU FIRSATLARI UYELERINE TANITTI

anayi ve Teknoloji Bakanlig tarafin-
S dan yuratdlen Teknoloji Odakli Sa-
nayi Hamlesi Programi, Konya Sana-
yi Odasl, Konya Ticaret Odasi ve Innopark
Konya Teknoloji Gelistirme Bolgesi tara-
findan dizenlenen bir programla Konyali
sanayicilere tanitildi. Programda konusan
Konya Sanayi Odasi Bagkani Memis Ku-
tdkcU, odalarinin 6ncelikli hedeflerinden
birinin sehrin katma degerli Gretimini ar-
tirmak oldugunu, Teknoloji Odakli Sanayi
Hamlesi Programi'nin da bu slrece cok
kritik destekler verebilecegini vurguladi.
Konyada son donemde vyapilan
yatinmlar ve gelismelere de deginen
Baskan Kutikct, KSO tarafindan sehre
kazandirlan Innopark Konya Teknoloji
Gelistirme Bolgesini hatirlatti. Katikcd,
Innopark’in Konya'nin hedeflerine ulas-
masinda dnemli bir misyon Ustlendigini
ifade ederek, “Innopark Konya Teknoloji
Gelistirme Bolgemiz, sanayi Uretiminde
katma degeri artirma hedefimiz dogrul-
tusunda hayata gecirdigimiz bir proje.
Innopark, tamamen dretim odakli yapisi
ile bugin Turkiye'nin en basarili teknoloji
gelistirme bolgelerinden biri haline geldi.

Yine bu noktada, Ar-Ge ve tasarim mer-
kezlerinin artmasi icin énemli bir farkin-
dalik olusturduk ve 2012 yilinda sadece
bir olan Ar-Ge tasarim merkezi sayimizin,
bugin itibariyle 28' ulastigini blydk bir
memnuniyet ile gériyoruz. insallah énu-
muzdeki ginlerde bu sayinin artacagini
da hep birlikte gorecegiz” dedi.

24 Konyall girisimcinin ortakligi ile
sehre kazandirlan Aselsan Konya Silah
Sistemleri Fabrikasi ve bir milyon 581 bin
metrekarelik Konya Teknoloji EndUstri
Bolgesinin de sehrin ylksek katma de-
ger Ureten gelecegini besleyecek kritik
gelismeler oldugunu aktaran Kutikcd,
sunlari sdyledi: "Konya aslinda, yUksek
katma deger Uretme yolculuguna ¢ikmis
durumda. Sanayi tesislerimize verdigimiz
kapasite raporlarina baktigimizda, Kon-
yanin orta-ytksek teknoloji Uretim ora-
ninin yUzde 46 ile orta-dustk ve dusik
teknoloji Uretiminden ¢ok daha yuksek
oldugunu gériiyoruz. insallah, bu oranlar
hizla yUksek teknolojiye dogru hep bir-
likte taslyacagiz. Bu kapsamda, Teknoloji
Odakli Sanayi Hamlesi Programi da bize
6nemli firsatlar sunuyor. Konyamizin bu

firsatlari en verimli sekilde degerlendire-
cegine inaniyorum.

TURKIVE'DE KATMA DEGERLI
URETIME ODAKLANILACAK

Sanayi ve Teknoloji Bakanligi Daire
Baskani Hakan Erten de Teknoloji Odakli
Sanayi Hamlesi Programi'nin, Turkiye'de
katma degerli Gretimin artirlmasi ama-
ayla tesviklerin orta-ylUksek ve yUksek
teknoloji seviyeli sektorlere yogunlasti-
rimasina yonelik hayata gegirilen 6zel
bir program oldugunu séyledi. Program
kapsaminda oncelikli Grdn listesi olus-
turuldugunu ve belirlenen  drtnlerin
dretiminin artinlmasi, yeni Uretim kabi-
liyetlerinin - Ulkemize kazandirilmasinin
hedeflendigini belirten Erten, “2021 yili
icerisinde de mobilite, saglik ve kimya
arGnleri, dijital dondstim ve Uretimde
yapisal déntsim cagrilarini gerceklesti-
recegiz” ifadelerini kullandi. Erten, prog-
ramdan yararlanmak isteyen firmalarin,
www.hamle.gov.tr adresinden istenilen
bilgi ve belgelere ulasabileceklerini, acila-
cak olan programa 6n basvuruda buluna-
bileceklerini s¢zlerine ekledi.
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Konya, Turkiye'yi ‘makinelestirerek’

blyutecek

‘TURKIVE'NIN MAKINESINI BUYUTEN SEHIRLER; KONYA” WEBINAR TOPLANTISINDA, KONYA'NIN MAKINE
URETIMI VE IHRACATINDAKI BASARISI VURGULANDI.

drkiye'nin - Makinecileri, Turkiye
—|_Makine Federasyonu ve Konya

Sanayi Odasi (KSO) tarafindan
dlzenlenen ‘Turkiye'nin Makinesini BU-
yUten Sehirler; Konya’ webinar toplanti-
sina Sanayi ve Teknoloji Bakan Yardimcisi
Hasan Buyiikdede, Makine ihracatcilari
Birligi Baskani ve TIM Baskan Vekili Kut-
lu Karavelioglu ve Konya Sanayi Odasl
Baskani Memis Kltukci ile cok sayida
sanayici katild!.

Toplantida, Konya'nin makine sek-
torinde Turkiyede dnde gelen sehirler-
den biri oldugunu sdyleyen KSO Baskani
Memis Kiitiikc(, “istanbul, Ankara, Bursa
ve Izmir'in ardindan Turkiye'nin 5. biytik
makine ihracatgislyiz. 2014 yilindan bu
yana ihracatimizin ilk sirasinda yer alan
makine ve aksamlart sektorl, 2020de
de ihracatini ylzde 10,54 artirarak, yili
yaklasik 509 milyon dolar ihracat ile ta-
mamladi. Sektériin Konyada kilogram
basina ihracati 4.12 dolarlar seviyesinde.
Yine sehrimizdeki 28 Ar-Ge ve Tasarim
Merkezi'nden 9'u, makine sektorinde
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hizmet veriyor”ifadelerini kullandi.

Konyada makine Ureticileri basta
olmak Uzere bircok sektdrde orta-yik-
sek teknoloji dUrdnlerin Gretimine agirlik
verildigini aktaran Kuattkcd, “Konya'mi-
zin ylzde 47'lik oranla artik orta-yUksek
teknolojiye odaklandigini, orta-distk ve
dusuk teknolojiden uzaklastigini mem-
nuniyetle gortyoruz. Sehrimizin dzellikle
son donemde yakaladigi bu teknolojik
doéntstim strecinin devam edecegine
ve Marmara Havzasina alternatif yeni bir
Uretim havzasi olma iddiasini glclendi-
recegine yurekten inaniyorum” diye ko-
nustu.

KONYA MAKINE SEKTORU DiKKAT CEKiYOR

Sanayi ve Teknoloji Bakan Yardimcisi
Hasan Buyukdede de Konyada makine
sektorindn buydk bir degisimden geg-
tigini ifade ederek, “"Konyali makineci-
lerimiz orta-yUksek kalitede ciddi bir
yapilanmaya girdi. Fiyat, hiz ve diinyaya
aciima tempolariyla diger illerle de re-
kabet edilmesi zor bir sehir haline geldi.
‘Konya bu UrinU bu fiyata nasil mal edi-
yor'diye Turkiye'deki diger makinecilerin
distnmesine neden oldu” dedi.

‘Tarkiye'nin -~ Makinesini  BUyUten
Sehirler’ toplanti serilerini Konyadan
baslatmaktan mutlu olduklarini dile
getiren Kutlu Karavelioglu, "Konya tar-
tismasiz bir teknoloji kentidir. Yaklasik
2,2 milyar dolar ihracatinin ylzde 60'a
yakinini makine, otomotiv ve savunma
sanayinden sagliyor. Konya bugtn, sek-
torde tarim ve ormancilik makinelerinin
ylUzde 13'Un0, gida sanayi makinelerinin
ylzde 21'ini, kompresér makinelerinin
yUzde 11'ini tek basina karsiliyor” seklin-
de konustu.



@ YILLIK
SERUVEN

Daha guzel bir gelecek insa etmek adina

hazir beton, cimento, agrega tesisleri, insaat
firmamiz ve enerji tesislerimiz ile 30 yildir sizinle
birlikte saglam temeller Ustlnde ylukseliyoruz.

KORKMAZ GROUP

KORKMAZ BETON | KORKMAZ CiMENTO l KORKMAZ iNSAAT l KORKMAZ ENERJi mﬁ,ﬁ}‘;}{g}?ﬁ“

0332346 46 46 korkmazbeton.com



[ONCA

Vehbi OZLEN-IL...

Katukcl, sanayicilerin tal

* e g

epleriicin

Hisarcikhoglu’'ndan destek istedi

KONYA SANAYi ODASI BASKANI MEMIS KUTUKCU, 'KONYA, KARAMAN VE AKSARAY IL/ILCE ODA/BORSALARI
GENISLETILMIS MUSTEREK YONETIM KURULU TOPLANTISI'NDA BOLGE SANAYICILERININ TALEPLERINI TOBB
BASKANI HISARCIKLIOGLU’NA ILETEREK, DESTEK ISTEDI.

onya, Karaman ve Aksaray il/ilce
KOda/BorsalaH Genisletilmis Mis-

terek Yonetim Kurulu Toplantis,
TOBB Baskani M. Rifat Hisarcikliogly,
oda bagkanlari, yonetim kurulu Gyeleri
ve meclis Uyelerinin katilimi ile online
olarak gerceklestirildi. Toplantida s6z
alan Konya Sanayi Odasi Bagkani Memis
Katlkcd, Konyali sanayicilerin taleplerini
TOBB Baskani Hisarciklioglu'na ileterek,
destek istedi.

Hammadde tedarikinde yasanan
sorunlar ve Turkiyede Uretimi olmayan
ve Uretim amaclh ithal edilen ikinci el
makinelerin yurda girisinde yasanan
problemleri aktaran Kutukcd, is dinya-
sinin pandemi strecinde bilangolarda
yasanan bozulmalari duzeltmek icin
stok affi bekledigini ifade etti. KitlkcU
ayrica, fazla mesai ile vardiya ¢alisanlari-
na yapilan ek 6demelerin vergilendirme
kapsami disinda tutulmasi gibi talepleri
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de dile getirerek, Konya sanayisinin basa-
rlarini anlatti.

“ODAVE BORSALARIMIZ SALGIN DONEMINDE
UYELERIMizi YALNIZ BIRAKMADI”

TOBB Baskani M. Rifat Hisarciklioglu
da s6z aldigi toplantida pandeminin ilk
basindan bu yana tim oda ve borsa bas-
kanlari ile bir araya geldiklerini ve bircok
calismay! hayata gegirdiklerini hatirlatti.
Hisarciklioglu, “Salginin ilk basladigi an-
dan itibaren odalarimiz ve borsalarimiz
ile mathis bir calisma gerceklestirdik. Sal-
ginin ilk gorilmeye basladigi 15 Mart'ta
tim oda-borsa baskanlarimiz ve sektor
meclis baskanlarimiz ile bir toplanti yap-
tik. Sorunlari dinledik. Bununla ilgili 70
maddelik oneri seti hazirladik ve sayin
Cumhurbaskanimiza sunduk. Bunlarin
buydk kismi hayata gecti. Yeni gelen ta-
lepleri de ilgili bakanliklarimiza iletmeye
devam ediyoruz. Bugin sizlerden ge-

lecek olan talepleri de glndemimize
alacagiz ve ¢6zUmu icin calismalarimizi
yUrltecegiz" seklinde konustu.




Baskan Kutlkcd,

Konya'nin

uretim ve ihracat

potansiyelini
anlatti

TURKIYE ILE DIS TICARET HACMINI ARTIRMAY]
HEDEFLEYEN MOLDOVA, KONYA'LI SANAYICILERI
YATIRIMA BEKLIYOR. KSO BASKANI MEMIS KUTUKCU
DE TICARET HACMININ ARTIRILABILMESI ICIN
TARAFLAR ARASINDA ONLINE B2B TOPLANTILAR
DUZENLEMEYI PLANLADIKLARINI SOYLEDI.

onya Sanayi Odasl, Konya Ticaret
KOda5| ve Moldova Cumhuriyeti

Tarkiye Buyukelciligi tarafindan
gerceklestirilen programda, Konya ile
Moldovanin karsilikli ticaretinin artiril-
masi gerektigi vurgulandi.

Online olarak gerceklestirilen "Mol-
dova Cumhuriyeti Yatinm ve Ekono-
mik Potansiyel Sunumu’ toplantisinin
acihisinda konusan Konya Sanayi Oda-
si Baskani Memis Kutikcd, Konya ile
Moldova'nin ticaret hacminin dustk
oldugunu, bunun artinlmasi icin de
yapilacak olan ortak calismalara destek
vermeye hazir olduklarini séyledi. Mol-
dova’nin Konya'nin ihracatindan aldig
payin dusik kaldigina isaret eden K-
tlkcU, “Cok mozaikli bir Grin desenine
sahip olan Konya'miz, 80 farkl alt sek-
térde Uretim yapiyor. Turkiye ihracatin-
da 11. sirada yer aliyoruz. Gegtigimiz yil
182 Ulkeye ihracat yaptik. ihracat yap-
tigimiz UGlkelere baktigimizda da Irak,
ABD, Almanya, Rusya ve italya basta
gelen Ulkeler olurken, Moldova'ya yapi-
lan ihracatin ¢cok dusuk kaldigini gort-
yoruz. Gegtigimiz yiIl Konyadan Moldo-
va'ya sadece 6 milyon 149 bin dolarlik
ihracat gerceklestirmisiz. Bu rakami ar-
tirmaliyiz” dedi.

Moldova'nin ithal ettigi Grtnlerin,
Konyanin guglu sektorleri olduguna
dikkat ceken Kuttkcd, “Moldova'nin ithal
ettigi Urldnlere baktigimiz zaman, elekt-
rikli makine ve cihazlar, kazanlar, motor-
lu kara tasitlari ve aksamlarr ile plastik ve
plastik mamullerin ilk siralarda geldigini
goriyoruz. Bu sektorler, Konyamizin
ihracatinda ilk siralarda yer alan ve seh-
rimizin ¢cok gUcli oldugu sektorler. Biz
bu ihracat hacminin artmasi icin Konya
Sanayi Odasi olarak Uzerimize dusen
gorevi yapmaya haziriz. Bu kapsamda
oncelikli olarak, Konyali sanayicilerimizle
Moldova is adamlarini online olarak bir
araya getirerek, ticarete biyUk katki su-

nan B2B gortsmeleri organize edebiliriz”

ifadelerini kullandi.

TURKIYE iLE MOLDOVA'NIN TiCARETI, STA
ILE GELECEK YILLARDA DAHA iYi OLACAK
Konya Ticaret Odasi Yonetim Kurulu
Baskan Yardimcisi Hasan Huseyin Kara-
pinar da Turkiye ile Moldova arasinda
Serbest Ticaret Anlagmasi (STA) oldugu-
nu hatirlatarak, iki Glke arasindaki is bir-
liginin gelecek yillarda daha iyi olacagini
soyledi. Konya ile Moldovanin karsilikli
ticaret hacmini artirmay! planladiklarini
aktaran Karapinar, “Biliyoruz ki, Turkiye

_ o
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ile. Moldova'nin karsilikli ticaretini bir
milyar dolara ¢ikarma hedefi var. Burada
en ¢ok gorev is adamlarimiza distyor.
Bu hedefe ulasmak icin calismalarimizi
artiracagiz” diye konustu.

KONYALI FIRMALARA YATIRIM CAGRISI

Moldova ile ilgili bir sunum gercek-
lestiren Moldova Cumbhuriyeti Turkiye
Blyukelcisi Dmitri Croitor, Moldova ile
Turkiyenin siyasi iliskilerinin cok iyi ol-
dugunu, bunun ticarete de yansitilmasi
gerektigini ifade etti. Turkiye ile Mol-
dovanin bir milyar dolar karsilikli tica-
ret hacmi oldugunu aktaran Buyukelci
Croitor, “Turk isadamlari Moldovada ¢ok
aktif. Biz Grlnlerimizi Trk sirketlerden al-
mak istiyoruz. Su anda 1255 Tirk sirketi
Ulkemizde faaliyet gosteriyor. Bu sirket-
lerin arasinda Konyadan gelen isadam-
larinin da olmasini istiyoruz. isadamlari-
mizi Moldovada yatirnm yapmaya davet
ediyoruz” seklinde konustu.

BUyukelci  Croitor, tanmsal gida
drdnleri, otomotiv, elektronik, bilgi ve
iletisim teknolojileri, tekstil, turizm ve alt
yapi sektdrlerinde yapilacak olan yatirnm
ve ihracata Moldova Cumhuriyeti tara-
findan daha fazla destek verildigini de
sozlerine ekledi.
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Konya Sanayi Odasil, en fazla ‘Yerli Mali
Belgesi’veren 4. oda oldu

onya Sanayi Odasi (KSO), Turkiye
KOdalar ve Borsalar Birlig (TOBB)

verilerine goére 2020 yilinda en
fazla'Yerli Mali Belgesi'veren 4. oda oldu.
TOBB tarafindan paylasilan istatistiklere
gbre 2020 yilinda onaylanan ‘Yerli Mali
Belgesi’ sayisi, 2019 yilina goére yUzde
6,5'lik artisla 16 bin 16'ya ulasti. KSO da
verdigi 594 ‘Yerli Mali Belgesi'ile Turkiye
genelindeki odalar arasinda 4. sirada yer
aldi. Sosyal medya hesabindan konuyla
ilgili bir degerlendirmede bulunan KSO
Baskani Memis KutUkcl, “Konya Sanayi
Odasl olarak yerli Gretime destek verme-
ye devam ediyoruz. Kamu alimlarinda
yerli Urlnlerin desteklenmesi amaciyla
verilen ‘Yerli Mali Belgesinde 2020de
Turkiye'de 4. Oda olduk” dedi.

TOBB'un paylastigi verilere gore
2020 yilinda onaylanan yerli mali bel-
gelerinin; 2 bin 716'si Istanbul Sanayi
Odasl, 2 bin 82'si Ankara Sanayi Odasi,
1438'i Ege Bolgesi Sanayi Odasl, 594U

Noropazarlama ile Ureticiler,

YERLI MALI BELGESI SAYISI

KONYA SANAYI ODASI
2020 yilinda
en fazla
Yerli Mali Belgesi veren
4. 0da oldu

Konya Sanayi Odasi, 573'U istanbul Ti-
caret Odasl, 563'0 Cerkezkdy Ticaret ve
Sanayi Odasl, 558’1 Kocaeli Sanayi Odas,
411" Bursa Ticaret ve Sanayi Odasl, 368'i
Ankara Ticaret Odasl, 347'si Adana Sana-
yi Odasl, 289'u Sakarya Ticaret ve Sana-
yi Odasl, 235'i Antalya Ticaret ve Sanayi
Odasl, 214'G Konya Ticaret Odasi, 198
Mersin Ticaret ve Sanayi Odasi tarafin-
dan dizenlendi.

tuketicileri daha iyi anliyor

anayicilerin yani sira Konya Sana-
S yi Odasi Yénetim Kurulu Uyeleri

Sevda Kayhan Yilmaz, Hisamettin
Sénmez, Fatih Olgun ve M. Selman Eryil-
maz'in katildigi, ‘Néropazarlama Egitimi
Webinari'nda konusan Selcuk Universite-
si Ogretim Uyesi Prof. Dr. Muammer Ze-
renler, ndropazarlamanin hangi alanlarda,
hangi amaclar ile kullanildigi hakkinda
bilgiler verdi. Zerenler, “Noéropazarlama-
da, FMRI teknigi, g6z izleme, yiz ifadesi
tanimlama deneyleri, EKG gibi teknikler
ile tUketicilerin Urdnlere ve reklama karsi
verdigi tepkiler dlculebiliyor. Bu dlgim-
lerle tlketicilerden gelen donuslere gore
hangi alanda eksigimiz varsa o alana
odaklaniyor ve hatalarimizi dizeltebiliyo-
ruz. Yapilan élctimler, mUsterilerin Grtinle-
ri alip almayacaklarini ve Grtine karsi aidi-
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yetlerini gosteriyor” dedi. Konusmasinda
anket ¢alismalarinda ¢ok fazla kisiye ulas-
mak gerektigini ancak néropazarlamanin
daha az kullanicr ile dogru sonuglari ver-
digini aktaran Zerenler, “Néropazarlama
arastirmalari 30-40 kisilik gruplar ile cok

Yerli Mali Belgesi; 4734 Sayili Kamu
ihale Kanununun 63'Gnci  maddesi
uyarinca Sanayi ve Teknoloji Bakanli-
gr'nca hazirlanan ve 13 Eylul 2014 ta-
rinli ve 29118 sayili Resmi Gazetede
yayimlanarak yurarluge giren Yerli Mali
Tebligi'ne (SGM 2014/35) gére TOBB ta-
rafindan onaylaniyor. ‘Yerli Mali Belgesi,
kamu alimlarinda yerli isteklilere ylzde

15 oraninda fiyat avantaji sagliyor.

dogru sonuglari verebiliyor. Bundan son-
ra tim dinya noéropazarlama arastirma-
larina gidecek. GUnluk yasamimizdaki
tUketiciyi anlama konusundaki ugras-
larimiz, néropazarlama konusunda ¢ok
onemli bir cigir acti” seklinde konustu.



Yizyil asan bilgl ve tecribemizi enson teknglteli e birlestirérek
ortaya cikardifimiz Grinler bugin, b6 kitada yaklasik 55 {ilkeye Ihrag

ediliyar. Turk sanayisiicin rot model clmaktan gurur diyuyor ve tim

emex veren paygasiarimiza sonsuz cukranlarimizi sunuyoryz.
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Ezma Denlz

Konya, Almanya'ya ihracatini artiracak her

turlt calismaya hazir

'ALMANYA-TURKIYE ISBIRLIGI VE FIRSATLARI" WEBINARI DUZENLEYEN KSO, iKi ULKE ARASINDAKI TICARI
ISBIRLIGINI MASAYA YATIRDI. ORGANIZASYONDA KONYA'NIN ALMANYA'YA IHRACATINI ARTIRACAK
POTANSIYELE SAHIP OLDUGUNA DIKKAT CEKILEREK BU YONDEKI HER TURLU CALISMANIN YAPILMASI

GEREKTIGI UZERINDE DURULDU.

onya Sanayi Odasi (KSO) AB Bilgi
KMerkezi tarafindan "Almanya-Tur-

kiye Isbirligi ve Firsatlar’ webina-
r gerceklestirildi. Toplantida konusan
Konya Sanayi Odasi Yonetim Kurulu
Uyesi ibrahim Bozkurt Caglayan, Alman-
ya'nin Turkiye'nin en blyuk, Konyanin
ise 3. blyUk ihracat pazari oldugunu
vurgulad.

Turkiye-Almanya dostlugunun eski
ve koklU bir ge¢misi oldugunu kayde-
den Caglayan, bu dostlugun zaman ice-
risinde ticarete de yansidigini belirterek,
sunlar séyledi: “Tdrkiyenin 2020 yilinda
en fazla ihracat gerceklestirdigi Ulke 16
milyar dolar ile Almanya oldu. Konya'ya
baktigimizda ise Almanyanin Irak ve
ABD'nin ardindan Konyanin 3. buyutk
ihracat pazari oldugunu goriyoruz. Geg-
tigimiz yil Almanya'ya ylzde 7.4tk bir
ihracat artistyla yaklasik 148 milyon dolar
ihracat yaptik. Bu yilin ocak ayinda, yine
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Almanyaya yaptigimiz ihracatta ylzde
13.5'lik bir artis var. Bu rakamlar memnu-
niyet verici olmakla birlikte, Almanya ile
Konya'nin daha fazla ticaret potansiyeli ol-
dugunu hepimiz biliyoruz. KSO olarak bu
isbirligini ve ticaret hacmimizi gelistirmek
icin her tdrld calismayr yapmaya haziriz”

Programa katilan Berlin Ticaret MU-
saviri Berrak Bilgen Besergil de Almanya
ekonomisi ile ilgili bilgiler vererek, e-tica-
ret konusunda gelistigini ve bu sektortn
2020 yili cirosunun 100 milyar avroyu
buldugunu belirtti.

Turkiye'nin de bu Ulkeye e-ticaret
yonldnde dis satislarini artirabilecegini
ifade eden Besergil, avantajli sektorleri
ise sOyle siraladi:"Hazir giyim, ev tekstili,
taki ve aksesuar, hediyelik esya, kisisel
bakim Urdnleri, temizlik Grtnleri, ayak-
kabi, deri Grdnleri, kitap, btro malzeme-
leri, kuru gida ve ev donanim dekoras-
yonlar”

TEDARIK UZAKDOGU’DAN
TURKIYE'YE KAYIYOR

DEIK Tirkiye-Almanya Is Konseyi
Yuritme Kurulu Uyesi Kemal Sahin ise
webinarda; Almanya’nin milli geliri yik-
sek, teknoloji Greten bir Glke oldugunu,
bu Ulkenin Turkiye icin de ¢ok dnemli
firsatlar sunduguna dikkat ¢ekti. Pande-
mi ile birlikte Avrupa'nin Uzakdogu'dan
tedarikte zorlandigini kaydeden Sahin,
“Artik yavas yavas Avrupa'ya daha ya-
kin yerlerden, Turkiyeden tedarik sag-
lamaya basladilar. Cinkd, uzaktan mal
almanin zor oldugunu gérdiler. Dola-
yistyla yatinmlarinizi Almanyadan daha
cok siparis gelecek diye yapin”seklinde
konustu. Alman —Turk Ticaret ve Sanayi
Odasi Pazar Arastirmalari Bolim MU-
dirt Zafer Kog da etkinlikte Almanya
pazari ile ilgili bilgiler verdi. Toplanti so-
nunda ise katiimcilarin sorulari yanitla-
narak etkinlik sona erdi.
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KSO'da ‘Blok Ihracat Trenleri’ konusuldu

onya Sanayi Odasi ve Turkiye Cum- ¥k Tasima Cografyas
Khuriyeti Devlet Demir Yollari tarafin-
dan, “Turkiye'nin Lojistik Gicu: Blok
ihracat Trenleri” webinar gerceklestirildi.
Webinarda konusan Konya Sanayi
Odasi Yénetim Kurulu Uyesi Hifsi Soyde-
mir, dinyanin su anda Batidan Doguya
dogru bir gecis strecinde oldugunu ve
bunun da ilk olarak tretim ve dis ticaret
ile basladigini hatirlatti. Soydemir, “Tarki-
ye'nin bu konuda ¢ok basarili stratejileri

var. Bati ile |||§k||e|’|m|Z devam edel’keﬂ, Dkemizden; Avmipadaki hingok iloeye, Bakil-Tifls-Kars demiryolu hain fzerinden Gilrcistan,

[ . .. . Azerbaycan, Kamkistan, Oebekisman, Tohrkmenistan, Kugeisinn, Rusyn ve Cin Halk
D.O.gu yu da l_h_mal etmeden.’ gUZel |§ Cursherivatl’ne. svnea Irsn’s ok treskerke viik mamacihih vapderakiade
birlikleri gelistiriyoruz. Dogu ile Bat'nin

arasinda ¢ok guzel bir stratejiile bu gegis ~ Baskan Yardimcisi Oktay Aydinoglu, Tur-  Rusya ve Cin Halk Cumhuriyetine, ayrica
stirecini yasatmaya calisiyoruz. Is diinyast  kiye'nin tren yik tasimaciligi alt yapisi ve  iran‘a blok trenlerle yiik tasimaciligy yapil-
olarak bizi burada ilgilendiren kisim, Gre-  hangi Ulkelere trenile ihracat gerceklesti- ~ maktadir” dedi.

tim ve lojistik kismi. Bugiin de bu konuda,  rildigi hakkinda bilgiler verdi. Aydinoglu, Aydinoglu, Ankaradan Cine ve Rus-
ozellikle yik tasimacihidi ile ilgili daha de-  “Turkiyeden Avrupadaki bircok Ulkeye,  ya'ya yeni ihracat tren seferlerinin basla-
tayli bilgileri edinmis olacagiz. Ben webi-  Bak-Tiflis-Kars Demiryolu Hatti Uzerin-  digini, maliyet ve operasyonel stirelerinin
narimizin hayirl olmasini diliyorum”dedi.  den Gurcistan, Azerbaycan, Kazakistan, — uygun olmasindan dolayi bu trenlere ta-

TCDD Tasimacilik AS. Yuk Dairesi  Ozbekistan, Tirkmenistan, Kirgizistan, leplerde de artis oldugunu kaydetti.

Konya Sanayi
Odasi’'ndan
ogrencilere
tablet desteqi

[i

SEGE ACILAN KARI

fce

onya Sanayi Odasi (KSO), Turkiye
KOdalar ve Borsalar Birligi (TOBB)
onculuginde ihtiyag sahibi 6g-
renciler i¢in baslatilan tablet bilgisayar
kampanyasina 307 tablet ile destek ver-
di. KSO Baskani Memis Katikci, TOBB,
Konya Sanayi Odasi ve sanayicilerin
destekleri ile alinan tabletleri, Konya I
Milli Egitim Madiiri Seyit Ali Biiyik'e
teslim etti.
Teslim toreninde tablet bilgisayar-
larin 6grenciler icin hayirli olmasini di-
leyen Bagkan Kuitukcuy, “Pandemi déne-

minde 6grencilerimiz evlerden online
olarak derslere katiliyorlar. Bu kapsam-
da Ust kurulusumuz Tarkiye Odalar ve
Borsalar Birligi tarafindan ihtiya¢ sahibi
dgrenciler icin tablet bilgisayar kam-
panyas! baslatildi. Biz de bugin TOBB,
Konya Sanayi OdasI ve sanayicilerimi-
zin destekleri ile alinan 307 adet tablet
bilgisayari Konya il Milli Egitim Miduir-
ligimiize teslim ettik. insallah ihtiyag
sahibi  6grencilerimiz bu tabletlerle
derslerinden geri kalmayacaklar. TOBB
Baskanimiz Rifat Hisarciklioglu basta

olmak Uzere, destek veren tim sanayi-
cilerimize tesekkur ediyorum” dedi.

Konya il Milli Egitim MGdrG Seyit
Ali BlyUk de verilen destekten dolayi
tesekkir ederek, “Konya Sanayi Odami-
zin organizasyonu ile 307 adet tableti
ogrencilerimize teslim edilmek Gzere
aldik. Ogrencilerimizin egitime daha iyi
erismeleri noktasinda 6nemli bir etki
olusturacak olan tablet bilgisayarlar
icin hem sanayicilerimize hem de Kon-
ya Sanayi Odamiza tesekkur ediyorum”
ifadelerini kulland.
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Konya Sanayi Odasi Baskani Memis Kutlkcl ve Halkbank Konya Bolge Koordinatori Sinan
Gezenerler tarafindan, saticiya tahsilat glivencesi, alictya ise 18 aya kadar vade imkaniyla 6deme
esnekligi sunan ‘Paraf Ticari Kredi Karti ile Guvenceli Tedarik Zinciri Finansmani Anlasmasi’

protokolli imzalandi.

KSO'dan
odemelerde
‘tahsilat’ve
‘'vade'avantaji
sunacak
protokol

KONYA SANAYi ODASI VE HALKBANK ARASINDA IMZALANAN PARAF TICARI KREDI KARTI GUVENCELI
TEDARIK ZINCIRI FINANSMAN PROJESI ILE TAHSILAT GUVENCE ALTINA ALINIYOR.

onya Sanayi Odasi (KSO) ve Halk-
Kbank tarafindan dizenlenen we-
binarda, hayata gecirilen ‘Paraf Ti-
cari Kredi Karti Glvenceli Tedarik Zinciri
Finansmani’ protokolinin uygulama
esaslarn anlatildi. Konya Sanayi Oda-
simin tdm Uyelerinin yararlanabilecegi
protokolle, 540 gline kadar vade imka-
ni sunuldugu, alacaklarin cek, senet ve
teminat mektubu gibi 6deme Grlnleri
kullanilmadan teminat altina alindig
vurgulandi
KSO Baskani Memis KutukcU, tica-
retin en o6nemli konularindan birinin
de glvenli 6deme ydntemi oldugunu
vurguladigi toplandita, hayata gecirilen
‘Paraf Ticari Kredi Karti Guvenceli Teda-
rik Zinciri Finansmanli’ projesinin tahsi-
lati glvence altina alindigina isaret etti.
Baskan KuttkcU, “Guvenli 6deme, ticare-
timizin en dnemli sacayaklarindan biri...
Dolayisiyla tahsilati glivence altina alan
bu tdr uygulamalarin yayginlastirima-
st hepimiz acisindan cok énemli. Once
Ziraat Bankas’'nin, ardindan Halkban-
kasimin gulvenli ticaret sistemini hayata
gecirerek is dinyamizin yaninda olmas,
bu konuda aldiklarr inisiyatif son derece
kiymetli. Kamu bankalarmizin ¢éziim
odakli yaklasimi bu sirede bizim igin son
derece dnemliydi. Her iki bankamizin da
yonetim kurullarina ve Gst dizey yoneti-
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cilerine tesekkdr ediyorum”diye konustu.
Kitukel, daha fazla sanayicinin bu uy-
gulamadan vyararlanabilmesi icin hem
banka yoneticilerinin hem de KSO'nun
calismalarini sirdUrecegini bildirdi.

PARAF KART iLE ODEME
GERCEKLESTIRILEBILIYOR

Halkbank Dijital Bankacilik ve Odeme
Sistemleri Daire Baskani Kamil Enis Tuna
da is dinyasinin talepleri dogrultusun-
da bu uygulamanin hayata gegirildigini
soyledi. Paraf Ticari Kredi Karti Glvenceli
Tedarik Zinciri Finansmani ile alicinin ve
saticinin tek platformda birlestirildigini
bildiren Tuna, “Burada limit bizim icin en
onemli konulardan bir tanesi... Limiti de
firmanin ciro hacimlerini goéz dniine ala-

rak belirliyoruz. Bu sistem sayesinde ¢ek,
senet ve teminat mektubu gibi Grinleri
kullanmak yerine tamamen elektronik
ortamda calistinlan Paraf Kart ile 6de-
me isleminizi gerceklestirebiliyorsunuz”
dedi.

Kart sahibi firmanin, limitini ¢alistig
her bir firma icin belirli oranlarda belirle-
yerek, istedigi sekilde kullanabilecegine
dikkat ceken Tuna, “Burada en dnemli
konulardan bir tanesi, 540 glne kadar
vade yapabilme imkanina sahip olma-
niz. Odemelerinizi bu kart ile pesin ya da
esit vadeler ile gerceklestirebiliyorsunuz.
Boylece tedarik¢inin alacak sorunu ve
cek, senet ddeme operasyonlari ortadan
kaldinlarak, nakit akisinin olusturulmasi
saglaniyor”diye konustu.
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Konyali sanayicilere TUBITAK desteklerinden

daha fazla yararlanin cagrisi

N 0

onya Sanayi Odasl (KSO) ve Inno-
Kpark Konya Teknoloji Gelistirme

Bolgesi tarafindan ‘TUBITAK 1501
Sanayi AR-GE Destek Programi ve 1507
KOBI AR-GE Baslangic Destek Programi
2021 Yili Cagrilari Bilgilendirme Webinar!’
gerceklestirildi.

Innopark Konya Teknoloji Gelistirme
Bolgesi Genel Mdrd Prof. Dr. Fatih Meh-
met Botsal'nin moderatorliginde yapl-
lan webinarda konusan Baskan Kutikcd,
TUBITAK'In programlarini isletmeler icin
cok énemli buldugunu séyledi. TUBITAK
Destek Programlarinin, hibe desteklerinin
onemli bir kisminin dzel sektdre yonelik
sanayi destegine ayrilmasinin is dtnyasi
icin memnuniyet verici oldugunu aktaran
Katlkcd, “Buglnkd konumuz olan 1501
ve 1507 destek programlarinin yizde
70'e yakin bir pay aldigini memnuniyet ile
gériyoruz. Ben TUBITAKIN destekleri ile
birlikte, sehrimizin, isletmelerimizin, 6nu-
muzdeki donem AR-GE konusunda, ye-

nilik konusunda, maliyet disirme, Grin
veya slre¢ yonetimlerinin iyilestiriimesi
konularinda ¢ok daha basarili calismalar
yapacagina inaniyorum. Buradan butdn
firmalanmizi - TUBITAK  desteklerinden
maksimum oranda faydalanmaya davet
ediyorum”dedi.

“AR-GE MERKEZLERI iCiN SEFERBERLIK
iLAN ETTIK”

isletmelerin rekabetciliginin ve ye-
nilik¢i  kapasitelerinin  gelistirilmesinin
onemli oldugunu aktaran Kuttkcd, bu
konuda KSO olarak yaptiklarn ¢alisma-
lara deginerek sunlan soyledi: “Ozellikle
AR-GE'yi, KOBI'lere daha fazla anlatmak,
harekete gegcmelerini hep birlikte tetikle-
mek adina bir takim ¢alismalar ylrttlyo-
ruz. Buglin geldigimiz noktada; 26 AR-GE
ve tasarim merkezimiz oldu. Simdi bun-
larin ortak calismalarini saglamak adina
‘Anadolu AR-GE ve Tasarim Merkezleri
Ortak iletisim ve isbirligi AgIni kurduk.

x

TUBITAK DESTEKLERINI KONYALI SANAYICILERE TANITIP, BUNLARDAN DAHA FAZLA YARARLANMALARINI
AMACLAYAN KSO, DUZENLEDIGI WEBINAR TOPLANTISINDA BU DESTEKLERDEN DAHA COK
YARARLANILMASI CAGRISINDA BULUNDU.

Yine odamizin sehrimize kazandirdigi
Innopark Konya Teknoloji Gelistirme
Bolgemiz, AR-GE ve inovasyon faaliyet-
leri ile Turkiye'ye 6rnek olacak nitelikte
calismalar yuratayor!”

TUBITAK Teknoloji ve Yenilik Destek
Programlari Baskanligi (TEYDEB) Baskan
Yardimcisi Dr. Hasan Selcuk Selek de
toplantida; 1501-Sanayi AR-GE Destek
Programi'nda son vyillara oranla daha
fazla basvurunun olumlu degerlendiril-
digini soyledi. Selek, “Buytk firmalar ile
KOBI'lerin ve KOBI'ler ile KOBI'lerin birlik-
te calisma kaltard olusturmalarini istiyo-
ruz. Bu anlamda yeni programlarimizda
cok fazla basvuru aldik. Bunlarin birlikte
calisma kalttrtine ¢ok ciddi katki sagla-
yacagini dustntyoruz. Ayrica, firmala-
rnmizin ve akademisyen hocalarimizin
Universite raflarinda duran patentlere
mdsteri olmalarini ve bunlar ekonomi-
ye kazandirmalarini istiyoruz” seklinde
konustu.
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Zeki MERT

Otomotiv endUstrisinin yeni trend ve
firsatlari konusuldu

KSO TARAFINDAN GERCEKLESTIRILEN, “OTOMOTIV SEKTORUNU DONUSTUREN TRENDLER VE FIRSATLARI”
WEBINARINDA, SEKTORDEKI YENi TRENDLERI YAKALAMAK ICIN YAPILMASI GEREKENLER ELE ALINDI.

tomotiv endUstrisine dnem ve-
ren Konya Sanayi Odasi (KSO),

dUzenledigi ‘Otomotiv Sekto-

rind Doéndstiren Trendler ve Firsatlar’

webinar toplantisi ile sektorle ilgili pay-
daslari bir araya getirdi. Yogun ilgi géren
toplantida, otomotiv endustrisinde ye-
niliklerin yakalanabilmesi icin startuplar
ile isbirligine gidilmesi, insan kaynagina
ve teknolojiye daha fazla yatinm yapil-
masi vurgulandi.

Toplantida  otomotiv  endUstrisi-
nin Konya i¢in dnemine deginen KSO
Yoénetim Kurulu Uyesi Hifsi Soydemir,
"KSO olarak, Turkiyede sektorun ilk ki-
melenme projesini hayata gecirerek,
Konya Otomotiv Yan Sanayi Is Kiimesi'ni
kurduk. Ur-Ge Projesi yaptik. Son 5 vyil-
da sadece otomotiv sektorline ydnelik
200'Gn Gzerinde ikili is gordsmesi ger-
ceklestirdik. Sektére yonelik yaptigimiz
en 6nemli calismalardan bir tanesi de
‘Uluslararasi Otomotiv Sektérindn Ge-
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lecedi-OSEG' konferanslarimiz oldu” diye
konustu.

Turkiye Elektrikli ve Hibrid Araglar
Dernegdi Kurucusu Berkan Bayram’in
moderatorligunde gerceklestirilen pa-
nelde s6z alan Oyak Renault Bilgi Tek-
nolojileri Departman Mudirid Bertan
BirtUrk, Grtn, insan kaynaklari ve sU-
recler ile ilgili yeni trendleri ve firsatlari
degerlendirdi. Birtlrk, “Gelecek yillarda,
aracin bakim zamani geldiginde, araci-
nizi kendiniz mi servise gotireceksiniz,
yoksa arag servisi kendisi arayip ken-
di randevusunu mu alacak? Otonom
araclar, en yakin servise yapay zeka ile
kendisi mi gidecek?” sdzleriyle sektdriin
gelecegine dikkat ¢ekti.

STARTUPLAR DESTEKLENMELI

Fark Holding Sirketleri Yonetim Kuru-
lu Uyesi Omer Burhanoglu da stirticiistiz
araclarin yeni bir trendi beraberinde ge-
tirdigini soyleyerek, “Bizim kesin olarak

genclere yatinrm yapmamiz gerekiyor.
Farkli teknolojik alanlardaki startuplari
desteklememiz lazim. Kendi blnyemiz-
de, farkl alanlarda otomotivin gelece-
ginde populer olacak alanlarda uzman-
lar yetistirip, o konuda yatinm yapmak
gerekiyor. Otomotiv sanayinde kalici
olmak istiyorsak, bizim akli ve bilimi
sirketlerimize getirip, gelecege yatirm
yapmamiz gerekiyor” dedi.

Otomotiv Teknolojileri Arastirma Ge-
listirme Merkezi (OTAM) Genel Mudurd
ve TOSB inovasyon Merkezi Genel Koor-
dinatorti Ekrem Ozcan da otomotiv yan
sanayinin Konyanin ihracatinda ikinci si-
rada yer aldigini ifade etti. Ozcan, “TOSB
inovasyon Merkezi olarak basarli star-
tuplar ile sanayicilerimizi bir araya getir-
meye calistyoruz” ifadesini kullandi. Top-
lantida s6z alan ION Academy Kurucusu
Ali Riza Ersoy ise otomotiv sanayinin En-
dustri 4.0 yolculugunda diger sektérlere
rol modellik yaptigina dikkat ¢ekti.
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kat artirmay1 hedefliyor

TURKIYE ILE TICARI ILISKILERINI GELISTIRMEK ISTEYEN BANGLADES'TEN KONYA SANAYi ODASI'NA
ZIYARET GERCEKLESTIREN BUYUKELCI MOSUD MANNAN, IKi ULKE ARASINDAKI TICARET HACMINI IKi
KATINA CIKARMAYI AMAGLADIKLARINI SOYLEDI.

anglades Halk Cumhuriyeti An-
B kara Buyukelcisi Mosud Mannan,

beraberindeki heyetle birlikte
Konya Sanayi Odasi (KSO) Baskani Me-
mis KUtUkcU'yU ziyaret etti. Ziyarette
Konya ile Bangladegsin karsilikli ticareti-
nin artirlmasti ile ilgili géras alisverisinde
bulunuldu.

Misafirlerine Konya sanayisini an-
latan KSO Baskani Memis Kutikcd,
Konya'nin 2 milyar dolarin tzerinde ih-
racat yapan, Turkiye'nin Gg¢Unct buyuk
OSB'sini insa etmis glclu bir sanayi sehri
oldugunun altini ¢izdi. Konya'daki sanayi
sektorleri ile ilgili bilgiler veren Kutik-
cl, Konya'nin cok mozaikli bir sanayi alt
yapisina sahip oldugunu ifade ederek,
sunlari sdyledi: "Ge¢tigimiz yil Konyadan
en fazla ihracat gerceklestirdigimiz ilk 5
Ulke arasinda Irak, ABD, Almanya, Rusya
ve italya yer aldi. Rakamlara baktugimiz
zaman, Banglades ile ihracatimizin ve
karsilikli ticaretimizin ¢cok dustk oldugu-
nu gorlyoruz. Maalesef, Banglades ile
ticaret hacmimiz kardesligimiz ile dog-
ru orantili, esdeger degil. Bu ziyaretlerin

insallah dnimuzdeki glnlerde ticarete
de yansimasini ve istedigimiz potansi-
yeli yakalayacagimizi imit ediyorum. Bu
noktada Konya Sanayi Odasi olarak, biz
her tirldG calismayi yapmaya haziriz”

“KONYA OZELINDE TICARET HACMiMizi
ARTIRMAK iSTIYORUZ”

Ziyarette s6z alan Banglades Halk
Cumbhuriyeti Ankara BuyuUkelgisi Mosud
Mannan, Baskan KutlkcU'ye ev sahipli-
ginden dolay! tesekkir etti. Banglades
ile Konya'nin karsilikli ticaret hacminin
artmasl icin ziyaretler gerceklestirdikle-
rini ve bunun da 6ntimduzdeki glnlerde
ticaret heyetleri ile devam edecegini
belirten Buyukelci Mannan, “Turkiye ile
Bangladesin karsilikli ticaret hacmi 1 mil-
yar dolar civarinda. Biz, bunun iki katina
¢tkmasi icin calisiyoruz. Konya 6zelinde

de ticaret hacmimizi artirmak istiyoruz”

dedi.

Gorismede ayrica KSO ile Bangla-
des’in Sylhet sehri Sanayi Odasinin kar-
silikl mutabakat zapti imzalamasi, 6nu-
mUzdeki glnlerde online olarak webinar

dizenlenmesi, pandeminin bitmesi ile
birlikte de is adamlarinin karsilikli goru-
secegi organizasyonlar yapilmasi konu-
sunda istisarelerde bulunuldu.

Ziyarete KSO Baskan Yardimcilari
Mustafa Veli Tekelioglu ve Omer Saylik
ile Yonetim Kurulu Uyeleri Hiisamettin
Sénmez ve Muhammed Selman Eryil-
maz, Banglades Halk Cumhuriyeti Konya
Fahri Konsolosu Deniz Bulkur, DEIK Tiirk
Banglades Kurucu Is Konseyi Baskani Er-
dil Siginmis ve Ticaret Koordinatdrl Ke-
mal Dogan katildi.
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SANAYIDE IHRACATLA BUYUYEN
KONYA, 2020'DE 2 MILYAR
185 MILYON DOLARLIK DIS

SATISIYLA SON YILLARDAKI BUYUME

8 BASARISINI SURDURDU.
sanaV| e GECEN YIL TURKIYE GENEL

IHRACATINDA YUZDE 6.25 GERILEME

i YASANMASINA RAGMEN, KONYA
I ra(a a DIS SATISLARINIYUZDE 8.28

e - ORANINDA ARTIRDI. KONYA
BOYLELIKLE CUMHURIYET TARIHININ
uvuvor REKORUNU KIRMIS ODU.
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KONYA, 2020 YILINDA GOSTERDIGI IHRACAT BASARISINI 2021 YILININ ILK CEYREGINDE
DE DEVAM ETTIRDI. KONYALI SANAYICILER, 2021 YILININ ILK CEYREGINDE SEHRIN
IHRACATINI YUZDE 36.4 ORANINDA ARTIRMAYI BASARARAK, TURKIYE ORTALAMASININ
K KATINDAN FAZLA ARTIS GERCEKLESTIRDI.
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onya, son yillarda Gretimde sanayi-
K|e§erek onemli bir kabuk degisimi
yastyor. Yillar dnce tarim kenti olarak
anilan Konya, artik organize sanayi bolge-
leri, AR-GE ve tasarim merkezleri, teknoloji
gelistirme bolgeleri ile dne cikiyor. Kon-
ya ortaya koydugu degerlerle artik bilim
ve teknoloji iceren, katma deger yaratan
savunma sanayi ve havacilik, otomotiv
endustrisi, motor ve aksamlari, kimya sa-
nayisi gibi kiiresel ekonomiye yon veren
sektorlerle dne cikiyor. Kaliteli ve rekabetgi
drinleri nedeniyle de kiresel 6lcekte ka-
bul géren Konya markalari, ihnracatta da
ddnyanin her yanina ulasiyor.
Konyali sanayiciler, kiresel ticareti iyi
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okuma becerisiyle teknolojiyi, dijitallesme-
yi, kaliteyi, insan kaynagini cok iyi harman-
layarak, bunun sonucunda yarattigi marka
degerleriyle ihracatta dinyanin kapilarini
acmayi basardi. Bugtin 10 organize sana-
yi bolgesi, 23 AR-GE merkezi, 3 tasarim
merkezi, 2 teknoloji gelistirme bolgesi
ve 5 Universiteye sahip olan kent, sana-
yisini besleyecek guclu bir alt yapiya sa-
hip. Konya bu yetenekleriyle 2020'de 187
llke ve bolgeye ihracat yaparken, bunlar
arasinda yer alan Papua Yeni Gine'den
Yeni Kaledonya'ya, St. Lucia'dan Fransiz
Polinezya'sina, Belize'den Viatnam'a kadar
akla dahi gelemeyecek Glkelerin olmasi da
dikkat cekiyor.

KONYA, iHRACAT ARTISINDA
TURKIYE ORTALAMASININ UZERINDE
Tarkiye 2016'da 142.5,2017'de 156.9,

2018de 177.1, 2019da 180.8 milyar do-
larlik ihracata imza atarken, 2020'de
ylzde 6.25 gerileyerek 169.5 milyar do-
larhk dis satis gerceklestirdi. Oysa ayni
déonemde Konya'nin dis satis verileri
incelendiginde istikrarli bir sekilde her
yil yaklasik ylizde 10 seviyelerinde ar-
tis gozleniyor. 2016'da 1.3, 2017'de 1.5,
2018'de 1.8 milyar dolar ihracata imza
atan Konya, 2019da ilk kez 2 milyar do-
lar barajini agsmayi basardi. Sehir, 2020
yilinda ise ylzde 8.28 oraninda artisla 2
milyar 185 milyon dolarlik ihracat sevi-



yesiyle gelecek yillarda da hangi yénde
ivme gosterecedinin sinyallerini verdi.
Kent, bu buylime oraniyla ayrica Turkiye
genel ihracatinin da Uzerine cikararak,
Ulke ihracatini artis hizinda adeta solladi.
Sektorel bazda Konya ihracatinda
uzun yillardir, makine ve aksamlari, oto-
motiv endustrisi, hububat, bakliyat ve
yagh tohumlar ile kimya sanayi lokomo-
tiflik gorevi Ustleniyor. Ayrca, sehirde son
yillarda savunma ve havacilik sanayi ihra-
catinda da hizh bir blylme gerceklesti.

KiLOGRAM BASINA iHRACAT
TURKIYE ORTALAMASI UZERINDE
ihracatta 2020 verileri incelendiginde;

Konya, Turkiye genel dis satislarindan yliz-
de 1.40 pay alirken, iller siralamasinda da
2 milyar 434 milyon dolarlik ihracat yapan
Hatay'in ardindan 2 milyar 185 milyon
dolarlik satisiyla 11. sirada bulunuyor. ih-
racatta lider il ise 66 milyar 676 milyon do-
larla Istanbul olurken, onu sirasiyla Bursa,
Kocaeli, Izmir, Gaziantep, Ankara, Sakarya,
Manisa ve Denizli izliyor. Bir baska veri
ile degerlendirildiginde ise Konya, emsal
iller arasinda ihracatini en fazla artiran
kent olarak dikkat ¢ekiyor. Buna gore 2020
yilinda emsal kentler arasinda yer alan
Kahramanmaras ihracat artisinda ytzde
7.64, Gaziantep ylzde 6.12, Adana ylzde
4.05, Kayseri ylzde 2.69 oraninda artis ya-
kalarken, Konya bu kulvarda dis satislarini
gecen yil ylizde 8.28 oraninda yukseltme
basarisi gésterdi. Tum bu veriler karsisinda
kent adina yUz guldtren bir baska detay
ise kilogram basina ihracat gelirinde Tar-
kiye ortalamasinin Gzerinde olunmasi. ..
Turkiye'de 2020'de kilogram basina gelir
1.1 dolar seviyesindeyken, Konya'da bu
oranin 1.73 dolari bulmasi, sanayicinin
yarattigi katma degeri isaret ediyor.

SEKTOREL BAZDA MAKINE VE
AKSAMLARI LIDER

Kentin ihracat verileri ile ilgili bilgiler
detaylandik¢a rakamlarin neredeyse
timandn ylkselis trendinde olmasi sa

KAPAK: IHRACAT

LOMNCA

BUGUN 10 ORGANIZE SANAYI
BOLGESI, 23 AR-GE MERKEZI,
3 TASARIM MERKEZI, 2 TEKNOLOJI
GELISTIRME BOLGESI VE
5 UNIVERSITEYE SAHIP OLAN
KONYA, SANAYISINi BESLEYECEK
GUCLU BIR ALT YAPIYA SAHIP.

2.185

5 —
4r- 1.803
Milyon Dolar
1.564
Milyon Dolar
s 1.333

Milyon Dolar

2016

2017 2018

2.01 3 Milyon Dolar
Milyon Dolar
KONYA'NIN SON
5YILLIK iIHRACAT
PERFORMANSI
J
2019 2020
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KONYA'DA iHRACATCI FIRMA
SAYISI HER YIL ARTIYOR 2667

2415

2105

2016 2017 2018 2019 2020

v

nayicinin de ylzUnu gulddrdyor. Sektorel
bazda rakamlar dikkate alindiginda makine
ve aksamlari sektorU ilk sirada yer alirken,
bu sektortin 2016'da 303 milyon dolar olan
ihracatini 2020'de 509 milyon dolara ulas-
tirmasl, Konya'nin sanayideki yoninun de
gbstergesi oluyor. Sirasiyla ayni tarihler itibari
ile 181 milyon dolar olan otomotiv endUstrisi
dig satislarinin 5 yil sonra 421 milyon dolara
yUkselmesi de bu sektoriin‘pedala’nasil bas-
tgini ve hiz aldigina isaret ediyor. Hububat
bakliyat sektort de 2016'da 193 milyon do-
larlik ihracata imza atarken, bu rakam 2020'de
269 milyon dolara yukseliyor. Bir baska iddiali
sektor ise kimya sanayi olurken, 2016'da 83
milyon dolarlik ihracatini neredeyse ikiye
katlayarak gecen yil 155 milyon dolariasmasi,
Konyali sanayicilerin bu sektorde 'kimyasinin
tuttugunu’ gosteriyor.

Savunma ve havacilik sanayi ise yine 5 yillik
sdrecte ihracatini dort kattan fazla ylkseltiyor.
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0TOMOTIV_
ENDUSTRIsi

421

MiLYON DOLAR

MAKINE VE KONYA'DA 2020
AKSAMLARI YILINDA EN FAZLA
509 iHRACAT YAPAN
: SEKTORLER
MILYON DOLAR

SAVUNMAVE
HAVACILIK SANAYI

153

MiLYON DOLAR

KONYA'NIN 2021 OCAK-MART DONEMiNDE
SEKTOREL iHRACAT RAKAMLARI

2016'da 36 milyon dolarlik ihracata imza atan IK“MLEND!RME

sektdr, 2020'de 153 milyon dolari asmayi basari- SANAYI

yor. iklimlendirme sanayi de 2016'de 78 milyon 54 MILYON

dolarlik ihracatini 5 yil sonra 145 milyon dolara 541 BIN MAKINE VE
tasiyor. Rakamlardan da gozlenecegi Gzere Kon- HUBUBAT, DOLAR AKSAMLARI

ya'nin ihracatina can veren sektorler, neredeyse BAKLIYAT
orta vadede dis satislarini katlayarak artirnyorlar. MAMULLERI
Bu dailgili sektorlerin dogru yatirim ve pazarlara q 3
erisimle bUyUmesini tetikliyor. 85 MILYON 829 BIN
Diger yandan 2020 yilinda Konya'dan ihra- DOLAR
catyapan firma sayisi 2 bin 667°ye ulasirken, bu
firmalarin elde ettigi kiresel ticaret deneyimi

139 MILYON
332 BIN DOLAR

ve sunduklarr trinler de bir noktada kentin SAVUNMAVE 0TOMOTIV
yurt disindaki yzini temsil ediyor. Bu kap- HAVACILIK SANAYI ENDUSTRISI
samda, Lonca Dergisi olarak biz de, sektdriin- 97 MILYON 61 BIN 133 MILYON
de en fazla ihracat yapan firmalarin basarisini DOLAR 781 BIN DOLAR

okuyucularimiz ile bulusturduk. Orta Anadolu
ihracatcilar Birliginden elde edilen bilgiye gére,
Konyada sektorlerinde en fazla ihracat yapan
firmalar, basarilarini ve hedeflerini Lonca Der-
gisi'ne anlatti.
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AYD Otomotiv Ihracat Satis Muduri Hakan Oztirk
AYD, Uretiminin ytzde 85'ini ihra¢ ediyor

KONYA'NIN IHRACATINDA ONEMLI BIR PAYA SAHIP OTOMOTIV ENDUSTRISININ OYUNCULARINDAN AYD
OTOMOTIV, YILDA 48 MILYONDAN FAZLA PARCA URETIP, DUNYA MARKALARINA TEDARIK SAGLIYOR.

tomotiv sanayisinde dnemli bir
Oyere sahip olan AYD Otomotiv'in
hikayesi, 1975 yilinda Konya'nin
en Ucra dag koylnden Konya'ya gelen,
bir baba ve bes kardesin emekle, goz-
yastyla, alin teriyle yogrulmus basarisinin
hikayesidir. Anadolu topragindan ¢ikan
ve bugin dinya otomotiv endustrisi-
nin en dnemli oyuncularindan olan AYD,
ylUzde 100 yerli ve milli Gretim gtcu ile
otomobil, kamyon, otobus gibi her turlu
kara tasitlari icin direksiyon ve slspan-
siyon parcalarini dinya standartlarinda
Uretiyor ve diinya'nin 70'den fazla lkesi-
ne ihrag ediyor.
En bUyUk glictinl vatana olan sevgisi
olarak tarif eden AYD Otomotiv, vizyo-
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nunu su sekilde tanimliyor; “En blyuk
glcimiz vatanimiza olan sevgimizdir.
Canakkale sehidi dedemizden aldigimiz
bu mirasla isimizi en iyi sekilde yapiyor,
vatanimiz i¢in calistyor, milletimiz icin
Uretiyoruz. Genlerimizden gelen Ure-
tim, istihdam, ihracat ve vatan sevgisi ile
dinya otomotiv endustrisinin en blyk
oyuncusu olacak ve Yerli otomobilimi-
zin en 6nemli parcalarini Uretecegiz. En
biylk hedefimiz, Turkiye'yi Gretim sekto-
rinde disa bagimliliktan kurtarip, dtinya
Uzerinde otomotiv sanayinde kalite ve
kapasitesi ile tercih edilen bir cazibe mer-
kezi haline dondsturebilmektir”

AYD Otomotiv ihracat Satis Mudri
Hakan Oztirk, 2020 yil sonu itibaryla 3

bin 500’0 asan istihdamla ¢alismalarini
strdardUklerini belirterek, “Otomobil ve
agir vasita on diizen direksiyon ve sis-
pansiyon parcalarinda Ulkemizde 6nci
bir firmayiz. Yillik 48 milyondan fazla
parca Uretirken, bunlarin ylzde 85'ini
ihrac ediyoruz. ihracatta ise global ola-
rak batdn Ulke ve bolgelere hizmet
sunuyoruz” diyor. Covid-19 nedeniyle
2020 yilint mevcut sikintilardan dolayi
zorlayicrolmasina ragmen, 2019'a gore
istikrarll buytme hedeflerini gercekles-
tirdiklerini dile getiren Oztirk, “Basari-
mizi, battn boltmlerimizle katma de-
Jeri daha yiksek olan Urln gelistirme
calismalarimizla strddrtyoruz”ifadesini
kullaniyor.
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Derya Arms Yonetim Kurulu Baskani Mehmet Celer
Derya Arms, uretiminin
yluzde 98'ini ihra¢ ediyor

DERYA ARMS, AYLIK 25 BIN ADET URETIMININ YUZDE 98'INi BASTA KUZEY AMERIKA, GUNEY AMERIKA, AB,
ASYA VE ORTA DOGU OLMAK UZERE 65'TEN FAZLA ULKEYE HRAC EDIYOR.

avunma ve havacilik sanayisinde
S Konyada basi ceken énemli firma-

lardan Derya Arms, dis satislarinda-
ki basarisiyla kentin ihracatta yakaladigi
olumlu ivmeye pozitif katki sunuyor. 1998
yilindan bu yana sirekli gelisim kaydeden
Derya Arms, Beysehirin Uziml( kasaba-
sinda atdlye Uretimiyle sektore ilk adimini
atarken, elde ettigi bilgi ve birikimle bu-
ylyerek 2015'te Beysehir Organize Sanayi
Bolgesi'ndeki fabrikasina tasindi. Bugiin
13 bin metrekaresi kapali olmak Gzere
toplamda 36 bin metrekarelik alanda Gre-
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tim yapan Derya Arms, AR-GE, tasarim ve
makine merkezli Gretime gecerek kalite-
sini ve Uretim kabiliyetlerini gelistiriyor.
"Turkiye'nin en kabiliyetli silah ima-
lat ekosisteminin merkezindeyiz. Yillar-
dir sahip oldugumuz AR-GE ile tasarim
yetenegimiz ve seri Uretim glcimuzle,
minimum maliyetle yiksek kaliteye sa-
hip Urtnlerimizi sadece yerel tiketicilere
degil, dinya 6l¢eginde pazarlama gucu-
ne sahibiz. Ayrica yerli ve milli savunma
sanayimize katki saglamak, diger taraftan
da uluslararasi pazarda rekabet edebilen

drinleri dnya piyasalarina sunmak igin
hazinz"diyen Derya Arms Yonetim Kurulu
Baskani Mehmet Celer, birlikte ¢alistiklari
tedarikgilerini de tesvik ettiklerini soylu-
yor. Celer, bu kapsamda diinya standart-
larina uygun ham madde ve malzeme
ile kalifiye is glicinU bulusturduklarini
ve ortaya ¢ikan Urunleriyle en zorlu kalite
kontrol ve standardizasyon testlerini yurt
icinde ve disinda basariyla gectiklerinin
aluni giziyor.

Yonetiminden c¢alisanlarina, tedarik-
cilerinden yetkili bayiliklerine kadar top-



lam kalite anlayisini daha da ytkseltmeyi
hedeflediklerini ve misterilerine en iyi
Urdna en iyi fiyat politikasiyla sunmayi
prensip edindiklerini aktaran Celer, satis
sonrasl musteri memnuniyetinde olumlu
geri donuUslerle motive olduklarini kay-
dediyor. Celer, bu motivasyon sayesinde
yakaladiklar basariyr ise soyle ifade edi-
yor: “Derya Arms olarak silah imalat ve
savunma ile havacilik sanayisinde, kaliteli
bir yonetim anlayisiyla kusursuz AR-GE,
tasarim ve seri Uretim yaparak, bir taraf-
tan yerli ve milli savunma sanayimizin
gelisimine katki saghyor, diger taraftan
da uluslararasi pazarda rekabet edebilen
drUnleri dunya piyasalarina sunabiliyoruz.
Urtin portféylimizde bulunan Derya
VR80 modelimiz, ABD'nin atesli silahlar
dergisi American Rifleman’in tespitine
gore ABD'de 2019 da en ¢ok satilan yar
otomatik av tifedi olmustur. ABD'nin
onde gelen diger bir atesli silah dergi-
si olan American Hunter tarafindan da
ayni yilin agustos ayi sayisinda, tUlkede
en c¢ok satilan av tifedi secilmistir. Ayrica
ABD'nin atesli silahlar dergisi American
Rifleman tarafindan verilen 2021 NRA
Golden Bullseye Oduliniin sahibi Derya
Bullpup modelimiz oldu.”

DERYA ARMS'TAN HER KITAYA iHRACAT
Ayda ortalama 25 bin adet Uretim
gerceklestirdiklerini, bunun ytizde 98'ini
ise basta Kuzey Amerika, Gliney Ameri-
ka, AB, Asya ve Orta Dogu olmak Uzere
65'ten fazla Ulkeye ihrag ettiklerini akta-
ran Celer, "Olusturdugumuz bu marka
degeri sayesinde, Savunma ve Havacilk
Sanayi thracatcilari Birligi (SSI) tarafindan
2018 Av Tufegi Uriin Grubu ihracat bi-
rincisi olmamizdan dolayi 2018 Ihracat
Basari Oduli firmamiza verildi. Gegen yil
ise 6zellikle ABD pazarinda yeni Griinleri-
mizin de sagladidr basariyla 2020 yilinda
yaklasik ylzde 50 artisla ihracatimizi ar-
tirdik. Boylece 2020 yilinda hedeflemis
oldugumuz ihracat rakamlarina ulastik.
Yapmis oldugumuz yeni yatinmlarla ih-
racat hacmimizi 2021 yilinda daha da
artiracagimiza inaniyoruz. Ozellikle Kuzey
Amerika bolgesinde elde etmis oldugu-
muz basarlyr Giney Amerika pazarinda
da gerceklestirmek hedefindeyiz. Bun-

larin yani sira yeni modeller ve Griin ce-
sitliligiyle hedeflerimiz arasinda yer alan
yurt disi marka bilinilirligimizi artirmak ve
yeni pazarlara ulasabilmek icin birer firsat
olarak gérdugimiz basta ABD, Almanya
ve Turkiye'deki uluslararasi fuarlar olmak
Uzere dinyadaki tim fuarlara dizenli ola-
rak katilarak hedefimize ytrtyoruz”diyor.

Celer ayrica, Cumhurbaskanligi ka-
rari ile onaylanan ve aralik ayinda Konya
Teknoloji Endistri Bolgesi icerisinde fa-
aliyete gecen ASELSAN Konya Silah Sis-
temleri tesisine, Konya Savunma Sanayii
AS. vasitastyla 24 Konyal sirketin oldugu
ortaklikta da yer aldiklarini hatirlatarak su
bilgileri paylasiyor:

“Gectigimiz yil ddnyanin ilk 50'sine
giren ASELSAN ile ortaklik kurabilmek, is

birligi icerisinde hareket etme konumuna
gelmek, basli basina Derya Arms icin bir
oving kaynagidir. Yerli ve milli savunma
sanayi politikasi cercevesinde daha siki
is birliklerini arzuluyoruz ve bunlara ha-
zirlaniyoruz. ASELSAN Konya projesinde,
Konya Bolgesi'nin tercih edilme nedeni,
yerelde cok basarili silah Uretimi yapmasi
ve altyapisinin gucld olmasi. Bu yatirimla
Konya, Glkemizin savunma sanayi Ureti-
minde Us sehirlerinden biri haline gele-
cek. Ayrica yiksek teknolojiye sahip ASEL-
SAN tarafindan bilgi transferi saglanacak.
Bu yatirimla yuksek katma degerli Grtnler
Ulkemizin glclne katki saglayacak. Battn
bunlarla beraber ASELSAN Konya Silah
Sistemleri A.S. ile boélgemizden ciddi bir
dis satis gerceklestirecegiz!”
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Imas Makine Genel Midirii Mustafa Ozdemir
Imas Makine, 100'den fazla
ulkeye ihracat yapiyor

BUGDAY VE MISIR UNU, IRMIK GiBI URUNLER iCIN ANAHTAR TESLIM DEGIRMENLER ILE MAKINELER
URETEN IMAS MAKINE, URETIMININ YUZDE 90°INI DUNYADA 100°DEN FAZLA ULKEYE IHRAC EDIYOR.

nahtar teslim tesis projeleriyle 6ne
Agkan imas Makine, ¢zellikle bug-
day ve misir unu, irmik ve yem
fabrikalari icin degirmenler ve makineler
Uretiyor. Bu Uretiminin yani sira, yedek
parga, revizyon ve bakim hizmetleri de
veren imas Makine, ihracat yetenegiyle
basarisini uluslararasi arenaya tastyor.
Tdam kitalarda yer aldiklarint ve
100'den fazla Ulkeye ihracat gercekles-
tirdiklerini vurgulayan imas Makine Ge-
nel Midurd Mustafa Ozdemir, anahtar
teslim projeleriyle 6ne ¢iktiklarini soy-
lGyor. 300 kisilik istihdamla sektorlerinin
iddiali markalarindan biri olduklarini ifa-
de eden Ozdemir. “Yillik 25-30 anahtar
teslim proje Uretebilme hacmine sahibiz.
Bu hacmin ytizde 90' ihracattan olusu-
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yor. Bu satislarimizda ise Multimilla Vals,
Elek, Stipersense irmik Sasord, Pelet Presi,
Gekicli Degirmen ve Mikser Grlnlerimiz
on plana ¢ikiyor. Her gegen gin ihracat
hedeflerimize bir adim daha yaklasiyo-
ruz. Bircok hedefimizi de gerceklestir-
mis durumdayiz. Bu kapsamda dncelikli
hedef pazarlarimizi ise Afrika ve Uzak
Dogu Ulkeleri olarak belirledik” bilgisini
paylasiyor.

Pandemiden dolayr 2020'de kuresel
ticarette daralma yasanmasina ragmen
kendilerinin bundan etkilenmeden 2019
ihracat seviyesini koruduklarini ve dis sa-
tislarinda gerileme olmadigini hatirlatan
Ozdemir, bunun arkasindaki basariyi séy-
le dile getiriyor:"Pandemiden dolayi diin-
yanin bircok yerindeki fuarlar tamamiyla

iptal oldu ya da ertelendi. Pandemiden
onceki donemde yilda 15'den fazla fuara
katilim sagliyorduk. Bunun disinda yurt igi
ve yurt disi olmak Uzere sektor dergilerine
ve online mecralarda reklamlar vererek ve
birebir ziyaretler yaparak musterilerimizle
iliskilerimizi gucla tuttuk!”

Turkiye'de sektorlerinde ilk AR-GE
merkezlerinden birine sahip firmalardan
olduklarinin altini cizen Ozdemir, ihra-
cattaki en blyuk artilarindan birinin de
bu yondeki ¢alismalar oldugunu ifade
ediyor. Ozdemir, basarilarinin ardinda
ayrica drettikleri tim makinelerin enerji
verimliligine sahip olmasini ve yine ve-
rimliligi artiracak otomasyon sistemlerini
en iyi sekilde kullanmalarinin olduguna
da isaret ediyor.
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Kontensan Ihracat Mudirii Muammer Buyiikalim

romosyon, kimya, zlcaciye, gida
gibi bircok tiketim Grininun raf-
lardaki gorsel cazibesini artiran
metal ambalajlar Greten Kontensan Me-
tal Ambalaj, Konya'nin marka ve ihracat
glclne destek oluyor. Kontensan Metal
Ambalaj'in imal ettigi tim Grtn gruplari
direk ve dolayl olarak yurtdisi pazarlara
ulasirken, kiresel sirketler de firmanin ka-
liteli Grinlerini talep ediyor. ispanyadan
Urdiine, Guiney Kore'den ABD'ye, Giiney
Afrika'dan Almanya'ya kadar 40 Ulkeye
ihracat yapan Kontensan Metal Ambalaj,
dis pazarlardaki etkinligini 6zellikle Afrika
ve Kuzey ile GUney Amerika kitalarinda
artirmay1 hedefliyor.

Kontensan lhracat Mudari Muam-
mer BlyUkalim, Konya'daki tesislerinde
360, Istanbul'daki tesislerinde ise 35 is-
tihdam sagladiklarini aktararak basla-
digi sozlerini, “Yillik olarak yaklasik 40
milyon adedin Gzerinde metal ambalaj
Uretimimiz oluyor. Direkt ihracatimiz ise
ciromuzun ylzde 25 seviyesinde. Ancak
Urdn tedarik ettigimiz firmalarin da ihra-
catini disindidgumuzde dis satislarimiz
ylzde 50 seviyesine ulasabiliyor. Gida,
kimya, promosyon ve zliccaciye gibi bir-
cok sektore Uretim yapmakta oldugu-
muz i¢in ihracat pazarimiz her gegen yil
daha da artiyor. Ihracat blytimemiz 2019
yilinda bir dnceki seneye gore ylzde
2 seviyelerinde iken, bu rakamin 2020
yiliicin yizde 9 seviyelerine ulasmasi
bizlerin motivasyonunu artiriyor” diye
sUrddrtyor.

Kontensan 2020'de ihracatini ylzde 9 artirdi

KONTENSAN, ISPANYA'DAN URDUN'E, GUNEY KORE'DEN ABD’YE, GUNEY AFRIKA'DAN ALMANYA'YA KADAR
40 ULKEYE IHRACAT YAPIYOR. HEDEFTE AFRIKA VE AMERIKA KITALARI VAR,

ihracatta basariy yakala-
yabilmek icin sdrekli Grin
cesitliliklerini artirdiklarini
ve ayni zamanda Uretim
hatlarinda daha ¢ok
otomasyon kullanarak
verimliklerini gelistir-
diklerini ifade eden
BUyukalim, boylece kapasite
yUkseltmeyle birlikte maliyet avan-
tajl da sagladiklarini ve daha iyi rekabet
sansi yakaladiklarini soyldyor. Yeni ihra-
cat pazarlari i¢in de uluslararasi ambalaj
fuarlarini ve potansiyel pazarlari takip
ettiklerini aktaran Blyukalim, bir baska
hedeflerinin de katma degeri artirmak
oldugunu soyle dile getiriyor: “"Kullanmis

oldugumuz hammad-

demiz teneke levha oldugu

icin ihracat birim kilogram fiyati belli bir

seviyede kalmaktadir. Yapmis oldugumuz

AR-GE ¢alismalari neticesinde ayni ham-

maddeyi kullanarak daha farkli ve 6zel

artnler gelistirdik ve gelistirmeye devam

etmekteyiz. Bunun sonucunda ihracat
birim kilogram fiyatimizi artiryoruz”
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Koyuncu Tuz lhracat
Muddura Naki Saking,

Tuz Goli'nden
60 Ulkeye

ihracat

TUZ GOLU’NDEN HAM VE ISLENMIS
TUZ URETIMI SAGLAYAN KOYUNCU
TUZ, 60 ULKEYE IHRACAT YAPIYOR.
TUZUN DEZENFEKSIYON URUNLERININ
HAMMADDELERINDEN BIRI OLMASI,

PANDEMi DONEMINDE KOYUNCU TUZ'UN
IHRACATINA OLUMLU KATKI YAPTI.

Unya tuz sektériinde dretim hac-
Dmi, arun cesitliligi gibi kriterler

g6z 6nlne alindiginda kuresel
anlamda sayil Uretici firmalardan biri
olan Koyuncu Tuz, Uretim glcd, kalite-
si ve mUsteri memnuniyeti ile aranan
markalardan... Genellikle sofra tuzu diye
tabir edilen islenmis tuz ihrag eden firma,
ayrica iri, havuz ve tablet tuzlari satislariy-
la da &ne ¢ikiyor.

Koyuncu Tuz olarak Tuz Gold'nde
ham ve islenmis tuz Uretimi gercekles-
tiren firma, buradan dogal ham tuz ile
birlikte gida tuzu, endUstriyel tuz, yol
tuzu, tablet tuz, havuz tuzy, sivi tuz gibi
tum sektorlerin ihtiyaci olan Urdnler
elde ediyor. 120 istihdam saglayan fir-
ma, ham tuz Gretimi sirasinda calisan
sayisini 200% kadar ¢ikariyor. Maksimum
kalite hedefi ve ylizde 100 misteri mem-
nuniyetinin oncelikleri oldugunu ifade
eden Koyuncu Tuz ihracat Midirt Naki
Saking, “Uretimde en biyk avantajlari-
mizdan birisi AR-GE glicimzdir. ino-
vatif Urtnlerle basta kimya ve deterjan
sektodrd olmak Gzere pek ¢cok sektdrden
global markanin ¢6zim ortagiyiz. Katma
degeri yuksek, islenmis trtn portfoyd-
muzU gelistirmek icin de calismalarimizi
duzenli olarak devam ettiriyoruz” ifade-
sini kullaniyor. Yillik 1.4 milyon ton ham
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tuz ve 300 bin ton islenmis tuz Gretimi
gerceklestirdiklerinin altini ¢izen Saking,
“Bu Uretimimizin ylzde 70-80 civarini,
yani 200-250 bin tonunu ihrag ediyoruz.
Dezenfeksiyon Urlnlerinin hammadde-
lerinden birinin tuz olmasi, 2020 yilin-
da pandemi dénemi olmasina ragmen
bizim ihracatimizi olumsuz etkilemedi.
Hatta gegen yil ihracatta basarili bir do-
nem gecirdik diyebilirim. Avrupa, ABD,
Rusya ve Afrika'da 60'tan fazla tlkeye
dis satislarimizi devam ettirdik. Ayrica

ihracatimizi daha da artirabilmek icin
ABD'de yapilanmayi planlyoruz” diyor.
Gecen yillarda ihracatta ¢ok basarili
bir ivme yakaladiklarini da animsatan
Saking, hedeflerinin Gzerinde bir satis
grafigi yakaladiklarini ve bunu strdiire-
bilmek icin de yeni yatirm yaptiklarini
vurguluyor. Saking, yeni yatirnmlari saye-
sinde fabrikadan cikacak islenmis Grin
miktarinin 2 katina ¢iktigini ve boylece
satis hacimlerinin de ayni oranda arta-
cagini soyluyor.




L
LOMNCA

KAPAK: IHRACAT

Lark

Lark Gida, Gretiminin tamamini ihrag¢ ediyor

LARK GIDA, KEK, GOFRET VE BISKUVI ILE CIKOLATA ALANLARINA ODAKLANARAK YILDA 40 BIN TONLUK
URETIMININ TAMAMINI ASYA, ORTA DOGU, AVRUPA, LATIN AMERIKA VE AFRIKA ULKELERINE IHRAC EDIYOR.

mak amaciyla 2015 yilinda basladigi

serlveninde, kisa zamanda 6nemli
basarilara imza atti. Her pazarda talepleri
karsilamayi hedefleyerek Uretim yolcu-
luguna baslayan Lark Gida, 20 bin met-
rekarelik tesislerinde en son teknolojik
imkanlarla Gretim yapiyor. Biskivi, gofret,
marshmallow biskUvi ve kek olmak Gzere
4 kategoride yillik 70 bin ton kapasiteye
sahip Lark Gida, onumuzdeki dénemde
cikolata ve sekerleme kategorilerinde de
dretim yapmayi planliyor.

Yeni bir marka olmasina ragmen
uzun yillar dretim, satis ve pazarlama
faaliyetlerinde deneyimli bir ekibe sahip
olan firma, kisa zamanda ulastig hedefle-
rinde tecrlibesini ortaya koyuyor. Misteri
hizmetleri anlayisi nedeniyle tiketicilerin
tercihlerine dnem veren, satis sonrasi
hizmetlere 6zen gdsteren yonetim, stireg
ve pazarlama anlayisiyla fark yaratmaya
cahsan Lark Gida, kiresel pazarlarda ya-
kaladigi basari ile Gretiminin tamamini
ihrag ediyor.

|_ark Gida, alaninda lider bir firma ol-
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Lark Gida Yonetim Kurulu Bagkani
Zade Lark, sektorlerinde Konya adina
onemli bir istihdam sagladiklarini dile
getirerek hem Ulke ekonomisine hem de
kente dnemli katki sunduklarini aktariyor.
Lark, “580 kisi istihdam ettigimiz firma-
mizda kek, gofret ve biskuvi ile ¢ikolata
alanlarina odaklandik. Su an yillik Gretim
hacmimiz 40 bin ton ve bu miktarin ta-
mamini ihrag ediyoruz. Dis satislarimiz-
da gofret ve kek drinleri 6ne ¢ikarken,

bunlar biskdvi Grdnlerimiz takip ediyor”

diyor.

Urinlerini, Asya, Orta Dogu, Avrupa,
Latin Amerika, Afrika Ulkelerine ihracat
ettiklerini hatirlatan Lark, 2019 yilinin
firmalari adina iyi bir yil oldugunu ifade
ederek sozlerini sdyle strdUrlyor: “Basa-
rli gegirdigimiz 2019'un ardindan 2020
yilinda ortaya ¢ikan Covid-19 pandemisi
nedeniyle belli bir dénem ihracatimiz
yavaslamasina ragmen, yine de bir 6n-
cekiyila gore dahaiyi satisimiz oldu. Yeni
bir firma olmamiza ragmen ihracat he-

deflerimizi kisa zamanda gerceklestirdik
ve hedef pazarlarda hizla yerimizi almayi
basardik.

Yeni pazarlara yonelik fuar calismala-
r, mdsteri ziyaretleri, pazar arastirmalari
yaparak ihracatlarini artirmayi planladik-
larini kaydeden Lark, Grlin portfoylerini
de bu ¢alismalar kapsaminda inovasyo-
na énem vererek yenilediklerini séylUyor.
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Mink Tekstil Dis Ticaret
Sorumlusu Ali Fevzi Karababa

Mink Tekstil'den
45 Ulkeye ihracat

BATTANIYE, HALI VE RASEL KUMAS URUNLERIYLE IHRACATTA
ON PLANA CIKAN MINK TEKSTIL, 45 ULKEYE DIS SATIS
GERCEKLESTIRIRKEN, HEDEFINE GUNEY AMERIKA'YI DA
ALARAK BUYUMESINE KATKI SAGLAMAYI PLANLIYOR.

Mink Tekstil, basta battaniye, hali

ve rasel kumas UrUnleriyle global
pazarlarda 6ne ¢ikiyor. Son yillarda Ureti-
mine basladigi yikanabilir, kaymaz taban
halilari ile de fark yaratarak dikkat ceken
Mink Tekstil, her sezon yeniledigi desen-
leriyle battaniye koleksiyonunda da dis
satista tercih edilen marka oluyor.

Mink Tekstil Dis Ticaret Sorumlusu Ali
Fevzi Karababa, 300 kisiye istihdam sag-
layarak Konya sanayisine ve ihracatina
destek olduklarinin altini giziyor. Uretim
hacimlerinin aylik 200 bin battaniye, 300
bin metrekare hali ve 600 ton kumas
oldugunu paylasan Karababa, bunlarin
ylzde 70'ini basta Avrupa ve Kuzey Afrika
Ulkeleri olmak tzere 45 Ulkeye ihrag et-
tikleri bilgisini veriyor. Karababa ihracatla
ilgili sdzlerini sdyle strdlrlyor: "Her yil
Uzerine koyarak blylttugumuz ihra-
catimizi yeni pazarlar bularak artirmak
istiyoruz. Satis yaptigimiz Ulke sayisini ¢o-
Jaltarak, Mink markamizin bircok Glkede
bilinebilir olmasini hedefliyoruz. Orta ve
uzun vadede Giney Amerika Ulkelerinde
drtinlerimizin raflarda yer almasini sagla-
mak i¢in ¢alismalar yapiyoruz”

Dlnya genelinde 2020'de yasanan
pandemi sirecine de degdinen Karababa,
bazi Ulkelerde kisitlamalardan dolayi
madazalarin kapali oldugunu ve tuketi-
cilerin online alisverise odaklandigini ha-
tirlatiyor. Dolayisiyla zor gegen 2020de
bir dnceki yila gore ihracatlarinin ydzde
25 arttigini ifade eden Karababa, bu ba-
sarinin arkasinda aktif olarak yarattikleri

Ev tekstili sektoriinde hizmet veren
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pazar arastirmalarinin bulundugunu
soyliyor. Karababa, bu konudaki faa-
liyetlerini s6yle ozetliyor: “Son yillarda
tekstilde dnemi gtinden gline artan, ge-
lecek nesillere temiz bir diinya birakmak
adina geri donlsim iplik ve kumas ile
ilgili calismalar yapiyoruz. Antibakteriyel,
sivi gegirmez ve nefes alabilen kumas-
lardan Urdnler, yanmaz kumaslardan
Uretilen drtnler gibi teknik tekstil ku-
maslardan Grtnler icin AR-GE ¢alismasi
yurtiyoruz. Urinlerimizin tanitmi igin

de uluslararasi fuarlara katiliyoruz. Hedef
pazarlarimizi belirleyip potansiyel mus-
terilerin tespitini yapip iletisime gegiyo-
ruz. UrGnlerimiz ile ilgilenen musterileri
ziyaret edip ileriye donuk yol haritamizi
Giziyoruz!
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Polmot Motor Makina Genel Mudurd Ayhan Pol_at
Polmot, Uretiminin ylzde 70’'ini ihrag ediyor

| POLMOT MOTOR MAKINA, 2020 YILINDA URETTiGI 25 BIN DALGIC POMPA VE MOTORUN YUZDE 70'iNi
IHRAG EDEREK KONYA'NIN DIS SATISLARINA KENDI ALANINDA ONEMLI DESTEK SAGLADI.

‘Hayat su ile baslar'sloganiyla Gretimi-
ni ve ihracatini gelistiren Polmot Motor
Makina, bu basarisiyla Konya'nin da glicU-
ne gug katiyor. Basta tarim sektord olmak
Uzere kuyudan su ¢cekme, sulama sistem-
leri, havza sulamalari, evsel, gida, sanayji,
maden, deniz suyu gibi alanlarda genis
kullanim alanlari sunan dalgic pompa ve
motor ana Urdn grubunda dretim yapan
Polmot Motor Makina, suyun dnemi ve
ihtiyacinin arttigi her alanda ¢ézUmler
Uretiyor.

Dalgic pompa ve motor alanindaki
basarili drtnlerini 2013 yilindan bu yana
yuizde 50 ortagi italyan Caprari firmasi
Uzerinden Avrupa, Glney Amerika, Or-
tadogu ve Afrika Ulkelerine ihrac eden
Polmot Motor Makina, ayrica Poldap mar-
kasiyla da Birlesik Devletler Toplulugu ve
Glney Asya Ulkelerine dis satis yapiyor.
Yilda 25 bin dalgi¢ pompa ve motor dre-
ten firma, bunun ytzde 70'ini ihrag etme

basarisi gosteriyor. Firmalarinda 33’0
beyaz yakali ve 107'si mavi yakali olmak
Uzere toplam 140 istihdam sagladiklari-
ni belirten Polmot Motor Makina Genel
Midri Ayhan Polat, “italyan ortagimiz
ile yrittagumuz ve bitcemizin dnemli
bir kismini ayirdigimiz AR-GE ve UR-GE ¢a-
lismalarimizla, mevcut misterilerimizden
aldigimiz geri donuslerle, gelecekte pa-
zarlarin hangi ézelliklerinden yararlanarak,
rakiplerimizden nasil farkli olmamiz ge-
rektigini dngodrebiliyoruz. Hangi Grinlere
ihtiyag duyulacaginin analizleri ile diinya
standart ve ihtiyaglarina uygun, kullanim
omrd uzun, enerji ve doga dostu Urtnler
ortaya ¢lkarma konusunda genc ve tecri-
beli mUhendislerimiz ile calismalarimiza
en iyi ¢iktilar elde etme konusunda hiz
kesmeden devam ediyoruz. Ayrica her yil
mevcut pazarlarimizdan aldigimiz payi
artirmak ve pazarlara yon veren bir firma
olabilmek igin ¢cok calisiyoruz”diyor.

Kiresel ticarette Covid-19 pande-
misi nedeniyle 2020 yilinda sorunlar
yasansa da krize karsi aldiklari hizli ka-
rar ve uyum mekanizmalariyla etkin
yonetim gosterdiklerini animsatan Po-
lat, basarili bir débneme imza attiklarini
soyltyor.”2020 yilini, 2019'a gore genel
ciromuzu ylzde 42 artis ile kapatmayi
basardik. Elbette burada bir noktanin
daha altini cizmek gerekir ki su, tarimsal
drtnler ve gidanin bu sirec icerisinde
ortaya ¢ikan dnemi bize de krizde firsat
yaratti"diyen Polat, kendilerine gore ih-
racatta hedeflerin sinirt olamayacagini
ifade ediyor. Bu nedenle Uretimleri-
nin ylzde 100U ihracat olsa da yolun
basinda olduklari bakis acisina sahip
olduklarini aktaran Polat, boylece daha
yUksek motivasyon ile daha baytk isler
yapabilme ve Ulke Uretimine, istihdami-
na, inracatina daha fazla katkida bulu-
nabileceklerinin altini giziyor.
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Konya-Aksaray Yolu : Tomek, Zivecik (Ortakonak)-;Gergilti, Acidort, Zencirli, Divanlar, Akbas..

Konya-Ankara Yolu : Kayacik, Asadi/Yukarr Pmarbasi, Saricalar, Karaémerler, Egribayat,
Yazibelen (Tutup), Giveng, Kale..

Kanyu Afyon Yolu: Dokuz, Sizma, Bagrikurt, Calti, Candr, (;uldere,l(uml-: Bicer, Meydunkny,
Dagdere, Bahcesaray, Kursunlu, Ertugrul, Ladik, Sarayond..

Kampus arkast ; Ardich, Tatkéy, Saraykay,Sille, Sulutas, Kiziloren..

Konya-Akoren Yolu: Cayirbagi, Karadigin / Deresi, Pamukgu, Bayat, Boyali, Sarikiz, Karaagag,
Hatunsaray, Kavak, Detse (Yesildere), Botsa (Gineydere), Sadiklar, Comaklar, Cukurcimen /Tekke,
Akéren , May (Kayasu), Orhaniye (Uskse), Catéren (Eksila), Agalar, Hacilar, Tilce, Karahtyk..

Konya-KaramanYolu: Kasinhani, Cariklar, Comakly, igeri / Gumra, Alibeyhiyigi, Erentepe..

Konya-Eregli Yolu: Satir, Sakyatan, Yarma, Gocu, Karakaya, Ismil..

Sel uklu Suncnk annu, I(oscwu, Yuzlr,Pursnna,
Buhuru Sille Ak/Sekiler, Erenkoy, Hocacihan..
Meram: Dere, Askan ,Yeni/Eski Yol, Selver, Lalebah¢e, Kovanagzi,
Aydogdu, Harmancik, Kuhﬁhﬁyﬁk Kozagac, Beybes,
Hatip, Gédene, I'(ulfulur, Kurtulus, Karaaslan, Alakova, Resil (Yenibahge)..
~ Karatay: U2umcu lsﬂklnl Erler, Sﬂl:n'.tgtl:»gluf Buguk Tﬂillcak

=

“"“Ale:ye Mh. I{nprubugi Cd. Pukmun I§huml N'n 4/1 02
Karatay / Konya (Eski Fenni Firin Kavsagi)
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DOSYA; FINANSAL OKUR YAZARLIK

LOINC A

Finansal
okuryazarlik

ile riskler
minimuma
indirilebilir

PANDEMI NEDENiYLEYA§ANAN EKONOMIK SIKINTILAR,
FINANSAL OKURYAZARLIGIN ONEMINI ORTAYA KOYDU.
FINANSAL OKURYAZARLIK iLE §iRKETLERiN VETUM
KURUMLARIN NAKIT DONGUSU, SATISI, KARLILIGI VE
MALIYET RAKAMLARI KARSISINDAKi RISKLERI MiNIMUM

SEVIYEYE INDIRILEBILIR VE OLASI KRIZLERDE DAHA AZ
YARA ALMA DURUMU SOZ KONUSU OLABILIR.

Finansal okuryazarlktan yoksun

sirketleri bekleyen riskler:

D Belirli yatinm hedeflerinin olmamasi: D
Yatinmlarin belirli hedeflere yonelik yapilmamasi,

arzu edilen sonuglarin alinmamasina neden oluyor.

Belirli varlik siniflarina yatinm yapmamak:

Bazi yatinm araclarina yonelik onyargili davranmak
ve onlara yatinm yapmamak olumsuz sonuglara yol
acar.

Kisa vadeye odaklanma:

Kayiptan kacinma yanilgisi yatinmalarin risk
tercihlerini olumsuz etkiliyor ve onlan kisa vadeci

yapiyor.
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Gergekgi olmayan getiri beklentisi:
Gergekgi olmayan getiri beklentisi, varlik
dagilimini etkileyen bir diger yaygin hatadr.

Varlik dagilimini ok sik degistirmek:
Varlik dagilimini ok sik degistirmek de

bircok yatimmanin yapma egiliminde oldugu
bir baska yaygin hatadir.

Varlik dagilimini hig degistirmemek:

Varlik dagilimini ¢ok sik degistirmek énemli
bir hata olsa da diger yandan portfoyleri atil
tutmak ve hic degistirmemek de bir hatadir.
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Unyada 6ngorlilemeyecek se-
Dkilde gelismeler yasanan 2020

yilinda, bireylerden sirketlere
her kesimde nakit dongusd, satis, karli-
lik ve maliyetlerde beklenmedik bytk
degisimler yasandi. Covid-19 pande-
misi nedeniyle yasananlar sonucunda
neredeyse ylzyilda bir gérinen bu sal-
gin strecinde kureselde klgUk imalat-
¢llardan dev otel zincirlerine, insaat
sirketlerinden hizmet sektoriine, global
holdinglerden KOBI'lere kadar neredey-
se tim sektdrler bu sirecten olumsuz
etkilendi. Halen devam eden bu olum-
suz gelismelerle milyonlarca insan isini
kaybederken, belki de yasananlar dile
getirilen 'yeni normal'in habercisi olarak
okunmall.

S6z konusu bu ‘'yeni normal’ dénem-
de 6zellikle yasanan olumsuzluklarin te-
melini olusturan finansal strecler daha
iyi yonetilebilseydi ya da olasi risklere
karst dngdruler cercevesinde dnlemler
alinsaydi pandeminin de sektorlere et-
kisi bu denli blyiik olmayacakti. iste bu
noktada finansal riskleri ydnetebilmek
adina sirketler icin ‘finansal okuryazarlik’
dnem kazaniyor. Finansal okuryazarhk
anlaminda uzmanlardan destek alan sir-
ketler, gelecekte olasi riskler karsisinda
onlemlerini alarak, bu riskleri minimum
seviyede olumsuzlukla atlatmayi ba-

DOSYA; FINANSAL OKUR YAZARLIK

sarma sansi yakalayabilirler. Dolayisiyla
sirketlerin, global holdinglerin, hizmet
sektoriinln, hatta devletlerin bile olasi
krizler karsisinda cevik olmalariyla birlikte
risk stirecine adapte olup, hizli ¢cdzimler
gelistirebilmesi gerekiyor. Bdylece finan-
sal okuryazarlik ile sirketlerin ve tim ku-
rumlarin nakit dongusu, satisi, karlihdi ve
maliyet rakamlari karsisindaki riskleri de
minimum seviyeye indirilebilir ve olasi
krizlerde daha az yara alma durumu s6z
konusu olabilir.

Diger bir deyimle finansal okuryazar-
lik; bireylerin gelirlerini, birikim ve yati-

“TURKIYE’'DE FINANSAL OKURYAZARLIK YETERSIZ DURUMDA”

FODER Baskani Attila Koksal, Bo-
gazici Universitesinde gerceklestirilen
bir anketi hatirlatarak su bilgileri veri-
yor: “Bogazici Universitesi biitceleme
ve para yonetimi, kisa ve uzun vadeli
finansal planlar, finansal Griin secimi
konularinda Tdrkiye'nin yapisini ayni
zamanda yetkinligini uluslararasi bir
ankette gorebilmemiz icin genis ¢capli
bir calisma yapmistir. Bu ankete daya-
narak icinde gelismis ve gelismekte
olan dlkelerin de bulundugu finansal
bilgi anlaminda diger 15 Ulke ile karsI-
lastinldiginda Turkiye'nin ortalamanin
altinda kaldigi séylenebilir. En buyk
yetersizlik ise basit ve bilesik faizin hak-
kindaki bilgi eksikligi olarak degerlen-
dirilmistir. Ankete gore; finansal tutum
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anlaminda ise uzun vadede harcamayi
tasarruf etmeye yeglerim ifadesine
olumlu cevap verenlerin orani ylzde
52. Bugun icin yasar ve yarin icin pek
endiselenmem ifadesine olumlu ce-
vap verenlerin orani ise ylzde 62 ola-
rak gerceklesti. Finansal davranis ve
urdn secimi konusunda ise Tarkiye'nin
uzun vadeli hedef koyma anlaminda
ylizde 36 ve aktif tasarruf ve yatirim
alimlarinda yuzde 30 olarak en disuk
seviyeleri gordugu goze carpiyor. Bu
baglamda finansal okuryazarligin belki
de en dnemli amaglarindan biri olan
tasarruf etmenin yiizdesinin son de-
rece disuk olmasi, toplumun finansal
okuryazarliginin ne kadar yetersiz ol-
dugunu bir kez daha gosteriyor!”

| 2 h_,_aggf =
:-| J%{\ R =

rimlarini akillica degerlendirip, butcelerini
dogru yonetebilme yetkinligine sahip
olma seklinde tanimlaniyor. OECD ise
finansal okuryazarligi; finansal tiketicile-
rin, finansal Grtnler ve kavramlar hakkin-
da bilgilendirilmesini veya finansal risk
ve alternatifler arasinda tercihte buluna-
bilecek farkindaliga sahip olmasini temin
ederek finansal refahini artirma strecidir’
seklinde agiklayarak olasi risklere karsi ali-
nabilecek 6nlemlerin yol haritasina atifta
bulunuyor. Dolayisiyla finansal okurya-
zarlkla bireylerin ve kurumlarin yasam
kalitesi, uzun vadeli refah seviyeleri ve
durum takibi gibi pek ¢ok konuda fayda
saglanmasi gibi tlke genelinde olusan bir
farkindalik, kuresel anlamda ulkeler ara-
sinda da bir pozitif ayrisma saglayabilir.
Ozellikle pandemi srecinde yasananlar,
finansal okuryazarh@in 6nemini ortaya
koyarken, yapilacak durum analizi, tasar-
ruf ve yatirimlarda uzun vadede konacak
hedefler, risk ortamlarinda bireylerin refa-
hina katki sunacak, sirketleri ise mikro ve
makro etkiler anlaminda giivence altina
alacak. Dinya nifusunun arttigi, dogal
kaynaklarin azaldigi, iklimsel sorunlarin
yasandidi bir ortamda ‘yeni normal’ diye
adlandirilan bdyle bir dénemde ekono-
mik kriz ve kdresel risklerin her zaman
olasiligr artarken, bireylerden sirketlere,
hizmet sektérinden Ulkelere kadar her
kurumda kalici hasarlarin olusmasinin
onidne gecmek, finansal okuryazarligin
gelistirilmesiyle saglanabilecek.
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“Kisa vadeye odaklanma!”

Finansal okuryazarligin énemine degi-
nen uzmanlar, son yillarda bu kavramin her
platformda 6ne ¢iktigini ve bircok uluslara-
rasi kurumun énemli gindem maddelerin-
den biri olduguna vurgu yapiyor. Finansal
Okuryazarlik ve Erisim Dernegi (FODER)
Baskani Attila Kdksal da OECD nezdinde
kurulan ‘Finansal Egitime Yonelik Ulusla-
rarasi Isbirligi’ INFE) calismalarini érnek
gostererek, cesitli Ulkelerden farkl alt ya-
pilara sahip insanlarin finansal okuryazarlik
oranlarinianlamaya yonelik kullanilabilecek
bir anket araci gelistirildigine dikkat cekiyor.
Koksal,"Buna gore OECD, yaptigi anketlerde
bireylerin sadece yeterli beceri, bilgi ve far-
kindaliga sahip olup olmadiklarini géster-
mekle kalmayip, ayni zamanda beceri bilgi
ve farkindalik anlaminda sahip olduklari
kabiliyetlerini de oldugundan daha fazla
bildirdiklerini gdstermektedir” diyor. Dola-
yisiyla finansal okuryazarlik yetersizliginden
ve dogru varlik dagilimi yapilamadigindan
soz eden Koksal, kaynaklanan baslica finans
hatalarini ve bunlarin sonucunda maruz ka-
linan risklerin dGneminin altini ¢iziyor. Kdksal,
altini ¢izdigi bu riskleri alti baslik halinde
soyle siraliyor.

Belirli yatirim hedeflerinin olmamasi:
Yatirimlarin belirli hedeflere yonelik ya-
pilmamasi, bu yatirmlardan arzu edilen
sonuglarin alinmamasina neden olur. Bir
birey cesitli hedeflerine yonelik, degisik
yapida portfoyler olusturabilir. Bu port-
foylerin dagilimlari birbirlerinden farkl
olur. Finansal hedefler ve yatirm suresi
acikca tanimlanmadi@i sdrece, optimal
varlik dagiimini belirlemek imkansiz olur.

Belirli varlik siniflarina yatinm yapmamak:
Bazi yatirim araglarina yonelik dnyargili
davranmak ve onlara yatirnm yapmamak
olumsuz sonuclara yol acar. Ornegin, yur-
dumuzda ¢ok sayida birey dnemli mik-
tarda altin ve dovizi yastik altinda tutu-
yor. Bunun temel nedenleri sisteme olan
guvensizlik ve dini nedenlerle faize kars
duyulan hassasiyettir. Ozellikle dévizi her-
hangi bir getiri almadan elde tutmanin
bedeli uzun vadede déviz yatinrmlarinin
enflasyona karsi erimesine neden ola-

biliyor. Diger yandan, bircok kisi borsa-
yI bir kumar yeri olarak algiliyor. Bu tarz
davranislarin temel nedenleri; tutuculuk,
statliko yanilgisi, zarardan kaginma, pis-
manliktan kaginma ve baglanma etkisidir.

Kisa vadeye odaklanma: Kayiptan kagin-
ma yanilgisi yatiimcilarin risk tercihlerini
olumsuz etkiliyor ve onlari kisa vadeci
yapliyor. Bircok yatirimci, aslinda uzun
vadeli olmasi gereken yatinmlarini yillarca
ayhk TL ve doviz cinsi mevduatta tutup,
dusUk getirilere razi oluyor. Bu davranis da
onlarin portfdylerinin kisa vadede oynak
olmamasina ancak uzun vadede enflas-
yona karsl yavas yavas erimesine, ya da
cok dusUk reel getiriler elde edilmesine
neden oluyor.

Gergekgi olmayan getiri beklentileri: Ger-
cekgi olmayan getiri beklentisi, varlik da-
giimini etkileyen bir diger yaygin hatadir
ve yatinmcilarin gercekgi olmayan, hicbir
zaman ulasamayacaklari finansal hedefler
olusturmalarina neden oluyor. Bu da yan-
lis yonelimlerle kitlelerin blyUk zararlara
ugramasina sebep oluyor.

Varlik dagilimini ok sik degistirmek: Varlik
dagilimini cok sik degistirmek de bircok
yatinmcinin yapma egiliminde oldugu
bir baska yaygin hatadir. Béyle davranan
kisiler uzun vadeli bir perspektifle distin-
mezler ve kisa bir stre 6nce olan olaylarin,
haberlerin etkileri altinda kalirlar. Bdylece
gerek borsada gerekse dovizde sik sik
pozisyon degistirme egilimiyle piyasalar-
dan daha iyi gelir elde etmeleriimkansiza
yakin hale gelir.

Varhk dagilimini hi¢ degistirmemek: Varlik
dagilimini cok sik degistirmek énemli
bir hata olsa da diger yandan portféyleri
atil tutmak ve hic degistirmemek de bir
hatadir. Varlik dagilimlari bireylerin zaman
icinde degisen ihtiyaclarina, piyasalar-
daki oynakliklara, degisen ve piyasalar
Uzerinde etkiler yapan para ve maliye
politikalarina, vb. adapte olmali ve bu
degisimlere gore yeniden yapilandirilarak
dengelenmelidir.

Attila K6ksall

Finansal Okuryazarlik ve
Erisim Dernegi (FODER) Baskan

“VARLIK DAGILIMINI COK
SIK DEGISTIRMEK, BIRCOK
YATIRIMCININ YAPMA EGILIMINDE
OLDUGU BIR BASKA YAYGIN
HATADIR. BOYLE DAVRANAN
KISILER UZUN VADELI BIR
PERSPEKTIFLE DUSUNMEZLER
VEKISA BIR SURE ONCE OLAN
OLAYLARIN, HABERLERIN ETKILERI
ALTINDA KALIRLAR”

Koksal, alti baslikta topladidi finansal
risklerin dikkate alinmasi gerektigine de-
ginerek, finansal bilin¢ ve bunun netice-
sinde birikim olusturmanin emek istedi-
gini aktariyor. Bu anlamda sadece finans
kurumlarinin degil, ayni zamanda gercek
finansal okuryazarliga sahip bireylere de
baytk sorumluluklar disttGgundn altini
cizen Koksal, “Cogu Ulkede bir baslangig
dersi olarak verilmesi amaclanan finansal
okuryazarlik egitimi, toplumun topyekin
farkindaligini artirmak ve gelecek nesil-
lerin kriz ve pandemi gibi bircok kiiresel
riske de hazirlikli olmalarini saglayacak”
bilgisini paylasiyor.
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Esra Kabaklarh
Selcuk Universitesi iktisadi ve idari
Bilimler Fakuiltesi Ogretim Uyesi

“FINANSAL OKURYAZARLIK,
GELECEK ILE ILGILI ATILACAK
ADIMLARDA GEREKLI BILGIY]
KULLANMANIZIVE
DOGRU KARARLAR
VEREBILMENIZI SAGLAR”
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Yasanan krizler firsata
donusturulebilir mi?

Selcuk Universitesi iktisadi ve Iidari Bi-
limler Fakiltesi Ogretim Uyesi Dog. Dr. Esra
Kabaklarli, eskiden bir isletmenin varlik se-
bebinin para kazanmak, yatinmlarin karlili-
gini artirmak ve 6z sermayesini buyitmek
olarak siralandigini, baska bir isletmedeki
veya ¢evresindeki insanlarin basina ge-
len iyi veya kotu olaylarin ise ikinci planda
kaldigini animsatiyor. Kabaklarli, bugtnin
kurumsal dinyasinda ise artik dne ¢ikan
unsurlarin hissedarlarin kazanglari, calisan-
larin refahi ve cevrenin strdirdlebilirligine
donuk sorumluluk ve kamuoyunun yara-
rina dénik hesap verebilirlik yani seffaflik
olduguna dikkat ¢ekiyor.

“Bir anlamda diyebiliriz ki, isletmeler
artik hayirli isler yapmak ve dogayi daha
fazla dustinmek zorundalar (Redshift,
2021)." Diger taraftan sUrdurdlebilir ve ge-
zegen sever yatirmlarin yaninda bir diger
kavram finansal okuryazarlik da finansal
acidan adaptasyon ve ceviklik icin dnem
tasiyor” diyen Kabaklarli, bu noktada bir-
cok firmanin pandemi déneminde hizli bir
donustmle hareket ederek ceviklikle yeni
déneme adapte olduklarini hatirlatiyor.
Bu firmalarin maskeden solunum cihazina
ve dezenfektana kadar yeni Grinlerle yeni
pazarlari kesfetmeyi basardiklarini akta-
ran Kabaklarli, bunun arkasinda Kurumsal
Kaynak Planlama ile finansal okuryazarligin
olabilecegine isaret ediyor. Bu kapsamda
buyuk veriyi anlamlandirip analiz eden is-
letmelerin yeni normalin kazananlari ola-
cagini ifade eden Kabaklarli, sézlerini soyle
sirdurdyor:

“Finansal okuryazarlik kisaca; yasam
boyunca, finansal kaynaklarin etkin ola-
rak yonetilebilmesi icin gerekli bilgi ve
yeteneklerin kullanilabilmesi kabiliyeti
olarak tanimlanirken, bireylerin finansal
bilgiyi edinme ve isletmede karsilastik-
lari sabit maliyetleri azaltmada yardimci
oluyor (OECD, 2005).? Finansal okurya-
zarlik, parasal konularda bireylerin bilgili
olmalari ve parayla ilgili verdikleri karar-
larda rasyonel davranabilmeleridir. ‘Butce
yapmak nedir?, ‘Gelir ve giderleri nasil
kontrol altina alabiliriz?, ‘Daha rasyonel
bir harcama yapisina nasil gegilir?’ gibi
sorulara finansal okuryazarlik projelerinde
cevap araniyor. Gelirlerin sabit oldugu bir
ortamda, daha dustk giderle biraz daha
fazla tasarruf etmek ve bunlari biriktirmek,
dogru yatirm araglarina yaymak yani ¢e-
sitlendirmek, bunu takip ederek birikimleri
sabirla ydonetmek, finansal okuryazarligin
altyapisini olusturuyor (Para,2019: 44) .2
Finansal okuryazarlik, gelecek ile ilgili atila-
cak adimlarda gerekli bilgiyi kullanmanizi
ve dogru kararlar verebilmenizi saglar. Ge-
lir ve giderin bitcelemesi nasil olmalidir?
isletmeler tasarruflarini altin, déviz, hisse
senedi gibi finansal enstrimanlardan han-
gisinde degerlendirmelidirler? Bu belirtti-
gimiz hususlarin cevaplanmasi ve bunlari
kapsayan temel bilgilere finansal okurya-
zarlik adi verilmektedir (Gingér, 2015)*
Pandemi sonrasi dénemde kaynaklarin
kit ve dagiliminin daha az adil oldugunu
dustindtgumuzde finansal okuryazarligin
dnemi, isletmeler ve bireyler icin daha da
fazla &ne ¢ikiyor”

T https://redshift.autodesk.com.tr/
esg-nedir/

2 OECD (2005), Improving Financial Li-
teracy: Analysis of Issues and Policies,
www.oecd.org.

3 PARA, Haftalik Ekonomi Dergisi “Once
Tasarruf Et, Sonra Harca"Soylesi, 26 Ma-
yis-1 Haziran, 2019

4 Gungor, Tevfik, (2015), Finansal Okur-
yazarlik Arastirmasi, Dinya Gazetesi, 26
Ekim 2015.
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“Kriz bittigine gore risk

gerceklesmistir

‘Kriz Yonetimi'nin kendine 6zg hem
bir 'Risk Yonetimi’hem de bir ‘Maliyet Y-
netimi’gerektirdigini ifade eden Ronesans
Degisim ve Yonetisim Bilimleri Enstitlsu
Yonetim Danigmani Nedim Narli da yasa-
nilan pandeminin yarattigi krizin artik bi-
tiyor diye dustnulebilecegini hatirlatarak,
su bilgileri veriyor: “Kriz bittigine gore risk
gerceklesmistir, gerceklesen riskin yone-
timi olur mu? diye sorabilirsiniz. Aslinda
gerceklesen riskin de yonetimi olur. Zira
ayni riskin tekrarlama, siddetlenme veya
diger riskleri harekete gegirme ihtimali
vardir. Pandemi bir dogal afettir, dnlene-
mez bir risktir ve bizim kontrolimuz di-
sindadir. Dolayisi ile firma olarak biz pan-
demiyi yonetemeyiz. Buna karsin firma
olarak pandeminin tetikleyecegi riskleri
ve maliyetleri yonetmemiz ve tekrarlama/
siddetlenme riskine karsi hazirlanmamiz
gerekir. Pandemi hangi risk kategorilerini
harekete gecirir? Her risk kategorisi icin
on ¢alisma yapmak ve olasi maliyetleri
karsilamaya hazirlanmak gerekir”

Firmalarin pandemi veya kriz strecin-
de sirketin ‘Nakit Akimi'ni nasil ydnetece-
gini en ince detayina kadar planlamasi
gerektigine dedinen Narli, iste tam da
bu nedenle ‘Finansal Okuryazarlik'in ge-
rekliliginin altini giziyor. Narli, Finansal
okuryazar olmayan bir sirket yoneticisinin
olasi riskler karsisinda ‘Nakit Akimi” ya-
pamayacagdini, amator usulde yapilacak
uygulamalarin ise ciddiye alinamayaca-

gini vurguluyor. ‘Finansal Okuryazarhk'’

icin aylarca veya yillarca muhasebe oku-
mak gerekmedigini aktaran Narli, finansal
okuryazarlik dersleri ile hic muhasebe

bilmeyen bir yénetici ‘Bilango;, ‘Kar-Zarar’

ve ‘Satilan Malin Maliyeti’ tablolarini ha-
zirlamay1 degil, fakat okumayi ve anlamayi
dgrenebilir. Bu tablolari yorumlayabilir.
Birakalim bu tablolari profesyoneller ha-
zirlasinlar, ancak patronlar da bunlari oku-
sunlar ve degerlendirsinler”diyor.

Narli, sirket, banka veya kamu kuru-
lusu fark etmeksizin her kurumun, her
zaman pandemi olsun veya olmasin riske

n
!

maruz kalabilecegine isaret ediyor. Fir-
malar bilgilendirebilmek adina en fazla
maruz kalinan 5 riski aktaran Narli, bunlari
kisaca soyle dile getiriyor:

Piyasa Riski: isletmenin aldigi ve sattig
Urlnlerin ve hizmetlerin piyasa fiyatlarin-
daki dalgalanmayi ifade eder. Bunlari da
‘Emtia Fiyatlari Riski; ‘Uriin Fiyatlar Riski,
‘Faiz Riski’ ‘Kur Riski’ 'Ucret Riski’ ve ‘Hisse
Fiyatlar Riski’ bashklar altinda ele alina-
bilir.

Alacak Riski: isletmenin ticari alacakla-
rini vaktinde tahsil edememesi. Bankanin
verdigi kredileri vaktinde tahsil edeme-
mesi veya hi¢ alamamas.

Operasyonel Risk: isletmenin (bankanin)
kendi yonetim yetersizligi nedeniyle i¢
sUreclerde yapilan hatalara bagli olarak
cikacak maddi kayiplar. Ornegin kalitesiz
mal gdnderip sonrasinda geri iade almak
veya islem hatasi nedeniyle BDDK'dan
ceza almak gibi...

Likidite Riski: isletmenin (bankanin)
nakit akimini ydnetememesi sonucu
taahhutlerini yerine getiremez duruma
girmesi. Alacaklari geg tahsil ederken
borclari erken ddemek gibi...

Onlenemez Riskler: Dogal afetler, hukuki
mevzuat degisikligi, Grdntn kullanimdan
kalkmasl, sektorde stratejik degisiklikler,
Ulkeler arasi tarife ve gimrik uygulama-
lar gibi...

e MR 1

Nedim Narh
Rdénesans Degisim ve Yonetisim
Bilimleri Enstitlist Yonetim Danismani

“FINANSAL OKURYAZARLIK
DERSLERI ILE HIC MUHASEBE
BILMEYEN BIR YONETICI
‘BILANCO;'KAR-ZARAR'VE
'SATILAN MALIN MALIYETF
TABLOLARINI HAZIRLAMAY! DEGIL,
FAKAT OKUMAY! VE ANLAMAY|
OGRENEBILIR."
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GRETIMiN RENGI YESILE DONUYOR: HAZIR MIYIZ?

s lerlemenin baslica kaynaklarindan biri so-

‘ runlarin ¢6zUmadur. Su siralar elimizde hayli

sorun var dogrusu... Sanayici ihracat yapacak

hammadde temininde gucltk ¢ekiyor. Malini

gonderecek konteyner bulmakta zorlaniyor.

Uretim i¢in kullandiginiz ara malini yerine koy-

mak bile bir dert. Mali bulabilseniz bile, ilave

finansmana ihtiyaciniz oluyor. Kredi faizlerin
dizeyi malum...

Mevcut sorunlarin Gzerine bir de hizl degisi-
min getirdigi sorunlar eklendi. Ustelik, her soru-
nun ¢6zimu daha sonra yeni sorunlar Uretecek.
Ama enseyi karartmadik, karartmayacagiz. Her
¢6zUm girisimimiz, dinyay! ve degisimi daha
iyi anlamamizi saglayacak. Hadiseye bdyle yak-
lasmakta fayda var. Hayat dedigimiz, problem
¢6zmekten baska nedir ki zaten?

Hakan Giildag
Dinya Gazetesi
Yonetim Kurulu Baskani

* ok ok

Neyse, lafi uzatmayayim...

Demem o ki, bir yandan koronavirUs ile mu-
cadele surerken, bir yandan da virus sonrasi
donem icin hazirliklar basladi diinyada. "Yeni’
glndem surdurdlebilirlik. Dogrusu ‘'yeni' yerine,
‘yeniden'demek lazim. Zira, korona beklenmedik
bir gelisme olarak 6ne ¢iksa da, diinyanin strdi-
ralebilirligine iliskin riskler hic kaybolmamisti.

Gecgen yil basinda daha heniz virts tim
dunyanin korkusu haline gelmemisken, biri-
si ¢ikip da, Cin'de zuhur eden virstn dinya
capinda bir salgina dénisecegini, 3 milyona
yakin insanin 6lecegini, salgin nedeniyle evlere
kapanacagimizi séylese inanir miydiniz? Hele
bu salgindan en cok etkilenen dlkeler,'Cin degil,
Hindistan degil, ingiltere olacak, ABD olacak’
deseydi gulip gegmez miydiniz?

Oysa bugiiniin carpici gergegi su:

Dinya nifusunun ytzde 4'Gnd olusturan
ABD'de, COVID-19 salgini nedeniyle gerceklesen
élimlerin yizde 20'si yasaniyor. Keza, ingiltere,
milyon kisiye disen kayipta ilk siradaydi bir do-
nem. Simdi asilamayla toparlaniyorlar.

Bu stre¢ herkes icin 6gretici oldu bir anlam-
da...'Olmaz’ dediklerimiz oldukga, riskleri daha
bir dikkate alir olduk diinden farkl olarak. Bu
risklerin basinda da kiresel i1sinma, iklim degi-
sikligi, su krizi, biyo-cesitlilik, gida krizi geliyor. Bu
riskler hafife alinacak riskler degil ve isleri yoluna
koymak icin pek bir vaktimiz de kalmadi.
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Gecgenlerde, Emine Erdodan uya-
riyordu: “Son dénemecteyiz, elimizde
gidisati degistirebilecek son 10 yilimiz
var” diye... Bestepe’ Kongre ve Kultdr
Merkezi'nde diizenlenen iklim Degi-
sikligiyle MUcadele Toplantisi'ndaki ko-
nusmasinda tam da diinyada 6éne ¢ikan
glindemi anlatiyordu orneklerle:

“iklim degisikligine bagli felaketler
bizleri gercekten nefessiz birakti. Eskiden
bir felaket oldugunda, durup soluklana-
cak, kendimizi toparlayacak bir aralik bu-
labiliyorduk. Ancak simdi daha yasadigi-
miz seyi tim boyutlariyla anlayamadan,
yeni bilinmezliklerle karsilasyoruz. Bu-
yUk resmi cogunlukla géremiyoruz. Yan-
gin oldugunda sénddrmeye calisyor, sel
oldugunda verdigi hasari tamir etmeye
gayret ediyoruz. Ama yanginlarin, selle-
rin ve diger afetlerin nedenlerine inip,
tam anlamiyla micadele edemiyoruz.

2019 yilinin 935 olay ile en fazla afe-
tin yasandigi yil olarak kayda gectigine
dikkat cekiyordu Emine Erdogan: “Son
glnlerde yasadigimiz kuraklik, ziyadesiy-
le endise verici. Barajlardaki su seviyesi
alarm veren noktalara dustt. Bugun-
lerde yagan kar ve yagmur, bir nebze
icimizi rahatlatti. Ama bu, karsi karsiya
oldugumuz tehlikenin gectigi anlamina
gelmiyor. Biz insanlarin séyle bir dzelligi
var: Stresle ve endiseyle basa ¢ikmak icin
bazi gercekleri g6z ardi ediyoruz. Uzi-
lerek ifade ediyorum ki, artik boyle bir
lUksimUz yok... Gidisati olumlu yénde
degistirebilecek son 10 yilimiz var. Ve bu
firsati degerlendirebilecek son nesiliz"

* k ok

Dogru soéze ne denir... Kisa stire 6nce
‘gidisati degistirebilecek son nesil” diye-
rek, Financial Times'da ayni gercedi farkli
kelimelerle vurguluyordu tnli ekono-
mist Martin Wolf...

Hasili, ontimizdeki 10 yilda, strdrd-
lebilirlige iliskin riskler 6n plana gececek.
Avrupa Birligi'nin strateji dokimanlarini
ortaya koydugu ‘Sanayi 5.0've 2021 so-
nunda itibaren devreye girecek olan
‘Avrupa Yesil Mutabakati’ hep bunun
isaretleri. Ustelik bu yol haritalari‘olsa ne
gUzel olur’kabilinden cizilmiyor.Zorun-
luluk”olarak goraltyor dis ticaretimizin

yarisini yaptigimiz AB tarafindan...

ABD'de Biden yonetiminin is basi-
na gelmesi de bu slreci hizlandiracak.
Sadece yemin tdreninde ‘iklim krizi'me-
selesinin altini ¢izdi diye séylemiyorum.
Biliyorsunuz, baskanlik koltuguna oturur
oturmaz da yaptidr ilk is ABD'yi yeniden
Paris iklim Anlasmasi’'na geri dondiir-
mek oldu. Amerikalilar simdi de, kendi
‘Yesil Yeni Mutabakat'stratejilerini ortaya
koydu.

Gin de geri kalmiyor dogrusu. Epey
bir tartismalardan ve kus dlimlerinden
sonra, Cin de emisyon azaltma taahhu-
dinde bulundu. Alti ¢izilmesi gereken
bir taahhit... Cinkl yeni donem boyle
sekilleniyor. Ticaretin kurallarini da, te-
darik ve lojistik ile bundan boyle agirlikli
olarak'strddrulebilir Gretim’belirleyecek.

GUndemin 'yesile ddnmeye’ basla-
masinin nedeni tek basina dinyanin
sUrduralebilirligi meselesi degil.'Mesele
baska’ demeyecegim. Ama goérinen o
ki, Bati su siralar bir arayis icerisinde. Eski
model, kriz cdzme kabiliyetini yitirdikce
yeni bir'model’arayisi artti. Ve bu arayis,
giderek 'yesil gindem'ile ortismeye
basladi. Dahasi yesil giindemin kendisi
haline geliyor. is, her biri ‘derin teknolo-
jiler"olan yesil teknolojilerle teknolojik
yarista sicrama yaparak, yeni bir blyime
hikayesine donustdrilmeye calisilyor.

* *x ok

Belli ki, asilarin dtnyayi iyilestirmeye
baslamasini izleyecek ekonomik topar-
lanma dénemi iki donistime yaslana-
cak. Biri‘dijital;, digeri‘yesil’dontsim. Hig
sipheniz olmasin yaris simdi burada...

Bu yaris Bati'da da esit sirmuyor.
AB bir yandan yesil teknolojileri kiresel
capta kendisine rekabet avantaji sag-
layabilecedi bir alan olarak gordyor. Bir
yandan da Asya ve Amerika'daki gelis-
melere karsi tedirgin ve telasl.

WIPO ve OECD verilerine gore, son
10 yilda AB'nin yesil teknoloji patentle-
ri icindeki payi ylzde 30'lardan ylzde
25'lere dustd.

Bugun dinyadaki yesil teknoloji pa-
tentlerinden alinan paya gore baktigi-
mizda ABD ve Japonya toplamin nere-
deyse ylzde 50'sini olusturuyor. Onlari
Almanya izliyor. Cin, Almanya'ya yetis-

MAKALE  FEONCA

mek Uzere. Son 10 yilda Cin'in pay! ylzde
3'lerden ylzde 10'larin Uzerine ¢ikti.

Turkiye'nin yesil teknoloji patentle-
rinden aldigi pay hentiz binde 3. Ama
bizim de aldigimiz payda artis egilimi
devam ediyor.

* Kk Kk

Yesil teknolojilerle baglantili Ar-Ge
yatirimlarina bakildiginda ise konuya
uzakmis gibi gérinen ABD ilk sirada. Ya-
tinm bakimindan 10 yil 6nce AB toplami
ABD ile ayni yerdeydi. Ancak AB'de Ar-
Ge harcamalari ABD'ye g6re daha yavas
arttigr icin ara acildi. Cin ise, 10 yil 6nce
yesil teknolojilere ABD ve AB'nin onda
biri kadar yatirnm yapiyordu. Son 5 yila
bakarsaniz, yatirim artisi AB'nin éntine
gecti ve ABD'ye yaklastl.

Simdi AB, bu alandaki acigini kapat-
mak ve 6ne gegcmek icin kamu alimlarini,
yesil sanayi politikasinin bir araci olarak
daha fazla 6ne ¢ikarmaya hazirlaniyor.

Bu arada, dijital teknolojilerdeki bas
dondurlct gelismeler de yesil donusi-
me zemin hazirliyor. ‘Dijital donusim,
‘yesil dondstim’U kolaylastiryor bir nevi.
Dijitallesmenin getirdigi imkanlar, bu-
yUme ile bacadan duman ¢ikarma, bir
baska deyisle karbon emisyonlari ara-
sindaki iliskiyi giderek kopariyor. Simdi
yapay zekanin da isin i¢ine girdigi yol ve
yontemlerle Uretimin bazi asamalarina
gerek bile kalmiyor. Zamandan oldugu
gibi enerjiden ve de malzemeden tasar-
ruf ediliyor. Bakin, 2020 bugtne kadar
biyoteknolojinin en ¢ok yatirm cektigi
yil oldu. 2019'a gore neredeyse ylzde
50'lik bir artisla gecen yil biyoteknoloji
dUnya capinda yapilan yatirnmlar 250
milyar dolara ulasti. Ve bu rakamin ylz-
de 10'undan fazlasini girisim sermayesi
yatirmlari olusturuyor.

Neyse, isin o tarafini da bir baska
sefere ele alinz. Diyecegim o ki, bu ‘yesil
donldstim’ meselesinde durum ciddi.
Turkiye kesinlikle diinyadan kopuk bir
Ulke degil. Ekonomimizin yapisi geregi
de olamayiz. Ancak Urettigimizi satarak
refaha erisebilecek bir yapimiz var. 'Du-
rum ciddi’dememin nedeni de o zaten.
Ekonomik kalkinmada da, arastirmada
da, Uretimde de, isin rengi degismeye
basladi. Ve renk giderek 'yesile’donuyor.
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Dunya ‘palet’ Gzerinde tasiniyor!

°e rnlerin ekonomik ve saglkli bir
J sekilde korunmasi nakliyesi, de-
polanmasi ve kullanilmasi stredci,
tUketiciler pek farkinda olmasa da palet-
ler sayesinde gerceklesiyor. Dolayisiyla
bilinen en eski ambalaj tird olan palet-
ler, bir noktada ihracatin da gériinmez
kahramanlar olarak dne ¢ikiyor. CUunku
ihrag edilecek agir ve kirilgan Grtnler-
den gidaya ve hava almasi gereken
drtnlere kadar koruyucu paketleme ve
ambalaj 6zelligi tasiyan paletler, ticaretin
en 6nemli ihtiyaglarindan biri olarak ilk
sirada tercih ediliyor. Diger yandan ku-
resel ticaret dUstindldigunde ise sektdr
temsilcileri,"Dunya palet Gzerinde tasini-
yor" yaklasimiyla bu Urtnlerin dnemine
dikkat cekiyorlar.
Ticaret hacminin kireselde artis
gostermesiyle palet ihtiyaci da her ge-
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¢en gln onemini artinyor. Uluslararasi
standartlara uygun imal edilen paletler,
7-8 yil boyunca drtnlerin nakliyesi ve
korunmasi icin kullanilabiliyor. Bir¢ok
kesim tarafindan ahsap aksesuar ve
bahce seti olarak da kullanilabilen pa-
letler, TUrkiye'de de her yil ticarete oran-
tili sekilde Uretimi artarak sektorel bir
gelisim gosteriyor. Sektdr temsilcilerinin
verdigi bilgilere gore bu alanda 4 bine
yakin firmanin faaliyette bulundugu,
bunlardan bine yakininin ise uluslarara-
si gecerliligi bulunan ISPM 15 Isil Islem
yetkisine sahip oldugu tahmin ediliyor.
Ayrica yilda 3 milyon metrekipten faz-
la aga¢ hammaddesi kullanilarak yilda
yaklasik 2 milyar liralik bir deger yara-
tildigr bildiriliyor. Turkiye'nin palet Ure-
timiyle ddnyada 5. blyUk Uretici oldu-
Ju bilgisini paylasan sektor temsilcileri

BIRCOK SEKTORDE SEVKIYAT ICIN KULLANILAN PALET, IHRACATIN OLMAZSA OLMAZI KONUMUNDA
BULUNUYOR. SEKTOR TEMSILCILERI, YABANCI FIRMALARDAN ALDIKLARI LISANSI, TSE'NIN VERMESI ICIN
HAREKETE GECTI. SEKTOR, BOYLELIKLE REKABETTE DE BUYUK AVANTA)J ELDE EDECEK.

ayrica dolayl olarak istihdamin da 100
bin kisiye ulasabilecedi dngdrusinde
bulunuyor.

Sektorld temsil eden Ahsap Palet
Ureticileri Dernegi (PALDER) de bir sivil
toplum  kurulusu kimligiyle faaliyet-
ler yarGtUrken, tespit ettigi sorunlari
ve ¢o6zUm oOnerilerini ilgili makamlara
aktariyor. PALDER, Uretim yeterlilik, ka-
pasite dogrulama, girdi kontrol, Grin
performans, ara kontrol, Grtin takip gibi
konularda TR-Palet sistemi kurulmasi
gerekliligine dikkat ¢ekiyor. Bu sistemin
kurulmasiyla tlke ekonomisinin, Ureti-
ci firmalarin ve mausterilerin rekabette
avantajlar saglayabilecegi dngorultyor.
Palet sektoriinde Konyada da bir¢ok fir-
ma faaliyet gosterirken, adeta sektorin
gelisiminin de odak merkezi oldugu
dile getiriliyor.



“Palet sektoru ekonominin
can damaridir”

ALDER Yonetim Kurulu Baska-
Pm ve ayni zamanda KONPALET

firmasinin sahibi Hikmet YorUr,
sektor olarak faaliyetlerini soyle dile ge-
tiriyor:

“Ulkemizde palet sektorii, ekonomi-
nin can damarndir. Dinyanin her yerine
sevkiyat paletler sayesinde vyapiliyor.
Ulkemizde paletlerin énemi zaman ve
kolaylik acisindan ¢ok 6nemli bir yere
sahiptir. Gida Urlnleri paletler sayesinde
marketlere ulasiyor. Paletler sayesinde
hem zaman hem is gUvenligi saglani-
yor. Palet olmamis olsaydi is glvenligi
acisindan riskler ortaya ¢ikacaktl. Turkiye
de her sektdr glindeme geliyor, fakat
palet sektorl en Gnemli sektdr olmasina
ragmen giindeme gelmiyor. Oysa palet
olmasa ihracat durur” diyen Yordr, sek-
torlerini daha iyi yere tastyabilmek adina
Turkiye de PALDER'in kurulusunda yer al-
digini ifade ediyor. Dernek olarak sektor
temsilcileriyle birlikte calisarak ilk yerli ve
milli palet Gretimi yaptiklarini ve bunda
Konya Sanayi Odasi Baskani Memis Ku-
tlkcU'nlin de blytk destekleri oldugu-
nu hatirlatiyor.

Yorr, Avrupanin lisansini kullan-
diklarini ve her palet basina bedel 6de-
diklerinin altini gizerek, “Avrupa’ ya 6de-
yecegimiz bedeli Ulke ekonomimize
kazandirmak baslica hedefimiz. Turki-

ye'de yerli ve milli paleti nemli bir yere
tasimak istiyoruz. Turkiye de paletciler
EPAL-EURO, CHEEP gibi yabanci sirket-
lerden lisans alip aylik olarak lisans be-
deli adi altinda ciddi rakamlar 6dayorlar.
Devletimizden bunun 6ntne ge¢mek
icin standart olcllerde palet Gretimi
adina TSE'ye yapacagimiz bagvurumuzu
hazir hale getirdik. Boylelikle ihracatimiz
yerli ve milli paletimizle yapmayi hedefli-
yoruz. Bu sekilde rekabeti artirarak, 2023
ihracat hedefimize hazirlikli olmamiz ge-
rekiyor”dedi.

Turkiyede mevzuat eksikligi nede-
niyle ahsap palet Ureticilerinin miste-
rilerinin istekleri dogrultusunda 6zel
boyutlarda paletler de Urettiklerini ifade
eden YorUr, bu noktada sektor olarak ya-
sadiklari sikintiyr ise soyle ifade ediyor:
“Uretilen paletlerin boyut ve &ézellikleri-
nin sinirlandinimamis olmasi ve palet-
lerin uygunluguna yonelik herhangi bir
kontrol mekanizmasinin bulunmamasi,
ucuz ve dayaniksiz paletlerin piyasaya
sunulmasina neden oluyor. Bu tir pa-
letler kisa kullanim 6mdrleri sebebiyle
agac israfina neden oluyor. Tlrkiye'de
standart palet olmadigindan dolay her
Olclye gore palet yapiliyor ve ince yapi-
lan paletler tek seferde kullanilip atiliyor.
Standart yapilan paletler ise geri dénu-
simde de kullanilabiliyor!

PALET iMALATI iCiN YETKiLi URETiM LiSANSI GEREKIYOR

Avrupada ihracat ve ithalatta dolagan palet
cesitlerinin, belirli sayida tipe indirilme-
si amacyla standartlar belirlenirken, bu
standartlara uygun olarak dretim yapilmasl
sartiyla firmalara lisans veriliyor. EPAL, CHEP
LPR, PRS gibi sinirli sayida ozel kurulusun
sahip oldugu bu yetkili tiretim lisanslari, glo-
bal anlamda da sektorde tekel yaratilmasina
neden oluyor. Bircok dilkedeki palet dreticileri
bu yetkili firmalardan retim lisansi alarak

imalat yapabiliyor. Tim Ahsap Palet Uretici-
leri Dernegine (PALDER) gdre ise Tiirkiye'de
'EPAL lisansina sahip 40" askin firma dretim
yaparken, bu firmalar her yil bu kuruma lisans
{icreti ve Urettikleri palet oraninda ek (icret
ddiyor. Yine PALDER verilerine gdre ticarette
kullanilmak tizere Tiirkiye'de yilda yaklagik 10
milyon palet iretimi gerceklesiyor. Bu kap-
samda Orman Genel Mudirligime kayitl
ve Zirai Karantina ISPM 15 belgesi ile calisan

1
LONCA

SEKTOR ANALIZ: PALET

Hikmet Yoriir
PALDER Yénetim Kurulu Baskan

“ULKEMIZDE PALET SEKTORU,
EKONOMININ CAN DAMARIDIR.
DUNYANIN HER YERINE SEVKIVAT
PALETLER SAYESINDE YAPILIYOR.
ULKEMIZDE PALETLER, ZAMAN VE
KOLAYLIK ACISINDAN COK ONEMLI
BIR YERE SAHIPTIR”

yaklasik 800 firmanin bulundugu ve bunlarin
yillik 4 milyon metrekiip hammadde ihtiyaci
oldugu bildiriliyor. Diger yandan Orman Ge-
nel Mudurligime kayrth ve Zirai Karantina
ISPM 15 belgesi ile calismayan da yaklask 2
bin 500 firmanin palet sekt6riine hammadde
tedarik ettiqi veya yurt i¢i palet ihtiyacini kar-
siladiklari ongoriliyor. Yine PALDER® gore bu
firmalanin ne kadar hammadde kullandiginin
tespit edilemedidine dikkat gekiliyor.
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Ahmet Tekin
HMFA Orman Urtnleri
Yonetim Kurulu Bagkani

.‘ alet
y onemli firma ise Konya Eredgli

“TURK SANAYISININ GUCUNU
GOSTEREN YERLI VE MILLI
URUNLERIMIZI URETIYORVETUM
DUNYAYA IHRACAT FIRMALARI
VASITASIYLA LOJISTIK KONUSUNDA
KOLAYLIK VE SAGLAMLIK
SAGLIYORUZ.
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“Lojistik konusunda
kolaylik sagliyoruz”

sektorinde  bir  baska

yolu Uzerinde faaliyet gosteren
HMFA Orman Urdnlerinin Yénetim
Kurulu Baskani Ahmet Tekin, “ileri tek-
nolojiyle kaliteli Griin gordsimuzden
taviz vermeden Turk sanayisinin gu-
clnU gostererek yerli ve milli Grunle-
rimizi Uretiyor ve tUm dinyaya ihracat
firmalari vasitasiyla lojistik konusunda
kolaylik ve saglamlik saglyoruz. Ozel-
likle blyUyen Turkiye icin biz de her
gegen gun geliserek hizmet vermeye
devam ediyoruz”diyor.

Tekin, tesislerinde aylk olarak 100
bin palet ve yedi bin sandik olmak Uze-
re toplamda 107 bin Uretim kapasitesi
ve 65 kisilik ekiplerinin bulundugunu
belirtiyor. “Dinyada ahsap ambalaj
drinlerinin herhangi bir rakibi ya da
muadili s6z konusu dedil. Eger Uretici
firma Urdnlerini kusursuz ve kaliteli sevk
etmek istiyorsa sektdrimuzle iletisime
geciyor. Biz ve bizim gibi sektdr temsil-
cisi firmalar da bu talepleri karsilayarak
Ulkemizin kalitesini 6ne ¢ikarma gayre-
tinde oluyoruz. CinkU milimlik hatalar-
la lojistik konusunda sikinti yasandigini
gorduk. Bundan dolayi Grinlerimizi cok
basite almamak gerekiyor. Mihendislik
olarak caktigimiz cividen kullandigimiz

adacin tlrine kadar tamami tecribe-
li ekiplerimiz tarafindan hesaplamasi
yapllarak imalata aliniyor. Bu sayede
kusursuz ve saglam drdnler Uretebili-
yoruz” diyen Tekin, sektorlerine ydnelik
ilgi ve talebin her gecen gun arttigini
soylayor.

Musterilerinin 6zel Grtn taleplerini
de dikkate aldiklarini ifade eden Tekin,
ozellikle gida ve otomotiv sektorleri
icin cok 6zel palet ve sandik modelleri
de gelistirdiklerini de aktariyor. Blyime
planlari da yaptiklarini belirten Tekin,
sozlerini soyle strdirtyor: “Ozellikle
son vyillarda ihracat olsun olmasin, ttim
firmalar dlzenli ve sayilabilir Gretim yap-
mak istiyor. Bunun da olmazsa olmaz
palet ve sandiktir. CUnk{ bu Grdntn
Uretiminden sonraki ilk asamasi saglam
sekilde sevk edilmesidir. Dolayisiyla lo-
jistigi yapilamayan bir Grinin 6nemi
kalmiyor. Bu da bizim sektérimizin
dnemini gosteriyor. Boylece blylyen
Turkiye'de biz de sektorin oncl firmalar
arasinda olmak icin sdrekli yatirmmlarnimi-
zI artiyoruz. Kapasitemizi artirmakla kal-
miyor, ayni zamanda Uretim streclerimi-
zi teknolojik hale getiriyoruz. Planlarimiz
arasinda ise yine sanayi bdlgesinde ikin-
ci, hatta GgUncU tesisi Konya sanayisine
kazandirmak var!




“Ylzde 100 yerli ve milli
sloganiyla Gretim”

T Yeni Tekinler Ahsap Uriinleri
Yde palet sektdriinde Konyanin

onemli  firmalarindan  biri...
Yikleme, nakliyat, ambalaj ve paket
yoninde gelisen beklentiler cerceve-
sinde 1997 yilinda kurulan ve faaliyete
baslayan firma, 2009 yilinda ise Agdag
isleri Sanayi Sitesinde kapasite artirma
amaciyla tesisini en son teknolojiyle
donatarak dretimini sirddriyor. YT Yeni
Tekinler Ahsap Urtinleri Genel Midr
Mustafa Tekin, “Tesislerimizi tamamen
palet imalatina uygun sekle getirdigi-
miz 2007'de hedef belirlememizi, tim
ekip calismalarimizi masterilerimizin
tesviki ve talepleri dogrultusunda tek-
nolojiye de ayak uydurarak gercekles-
tirdik. Daha ¢ok istihdam ve daha kali-
teli hizmetigin ytzde 100 yerli ve ylzde
100 milli sloganimizla yola ¢iktik ve sek-
tér adina yeni atilimlarla hizmet verme-
yi hedefledik. Fabrikamizda istenilen 6l-
clde ve adette palet, sandik, ydkleme
tablalar imalati gerceklestirmekte olup
Konya sehrinin simgesi olan kaliteyi ve

Fikret Yoriir
EPALSAN Orman Uriinleri
Yonetim Kurulu Baskan Yardimcisi

hosgortyd tim dinyaya gdstermeye
cahsiyoruz”diyor.

Firmalarinin ayda 50 bin palet ve 3
bin sandik kapasitesine sahip oldugu-
nu ve 50 kisilik bir istihdam sagladiklari-
ni belirten Mustafa Tekin, Avrupa stan-
dartlanini ve kalitesini kendilerine ilke
edinerek Uretim yaptiklarina deginiyor.
“Avrupa ve dunyanin diger Ulkelerinin
prestijlerini de g6z 6ninde bulundu-
rarak, kalite ilkemizden kesinlikle taviz
vermeden buginkU basarili konumu-
muza geldik. Ozellikle son olarak Gret-
tigimiz DB-HT damgali Grtnlerimizle
ihracatcilarimizin Grdnleri artik Avrupa
Birligi Ulkelerinde rahatlikla dolasiyor.
‘Siz isteyin biz yapalim'ilkemiz ilk acildi-

gimiz giinden bugine devam ediyor”

diyen Tekin, sdzlerini s6yle tamamliyor:
“Bizim gdrlsimuUze gore dinya palet
Uzerinde tasiniyor. Yani bu demek olu-
yor ki, ginimuz sartlarinda palet ol-
mazsa bircok ihracat ve ithalat durma
noktasina gelir, genel Uretim ve tike-
tim zayiflar”

SEKTOR ANALIZ: PALET FEERSIE A

Mustafa Tekin
YT Yeni Tekinler Ahsap
Urtinleri Genel MUd(ir(

“BIZIM GORUSUMUZE GORE DUNYA
PALET UZERINDE TASINIYOR. YANI
BU DEMEK OLUYOR Ki GUNUMUZ

SARTLARINDA PALET OLMAZSA
BIRCOK IHRACAT VE ITHALAT
DURMA NOKTASINA GELIR, GENEL
URETIMVETUKETIM ZAYIFLAR!

“Uruinlerimiz bircok alanda
degerlendiriliyor”

Epalsan Orman Uriinleri Yonetim Ku-
rulu Baskan Yardimcisi Fikret Yortr de
sektorle ilgili plywood ve kontrplak
alaninda hizmet verdiklerini, ancak
temellerinin agag Urlnleri Ureticiligin-
den geldigini sdyltyor. 2000 yilinda
palet Uretimi ile ise basladiklarini ha-
tirlatan Fikret Yor(r, daha sonra sekto-
rel ihtiya¢ olan ve i¢c Anadolu Bélge-
sinde Uretimi yapillmayan driin olan
plywood ve kontrplak Uretimine de
basladiklarinin bilgisini veriyor. Yordr,
“Uretim olarak aylik 800 metrekiip ve

yillik bazda 10 bin metreklp agag is-
lemek suretiyle yilda 180 bin plywood
Uretim kapasitesine sahibiz. Su an igin
85 personel istihdam ediyoruz. Uriin-
lerimiz insaat sektdrinden mobilyaya
aktif olarak kullaniliyor. Bunun hari-
cinde gemi imalatinda boélme duvar
yapimindan cati kaplamalarina hatta
nakliye yapan ara¢ dorselerinde bile
kullaniliyor. Kisacasi Urlinlerimiz haya-
timizin hemen hemen bircok alaninda
yan Urtn olarak degerlendiriliyor” bil-

gisini paylasiyor.
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Yusuf Genc'in cocuk yasta baslayan

|, . 2 Ll

calisma heyecani surlyor

SAKALAK'IN KURUCUSU DUAYEN I$ ADAMI YUSUF GENC, “SANAYICi URETIR. URETMEK IYIDIR.
URETTIGIN BIR ALETI TARLADA DENIYOR VE MUTLU OLUYORSUN. BU BAMBASKA BIR HIS...

ocuk yaslarindan itibaren bas-
ladigi is hayatinda, 60 yila yak-
lasan surecte c¢irakliktan pat-
ronluga yukselen Yusuf Geng'in
yasami, basta gencler olmak Uzere, her
kesime 6rnek olacak nitelikte. .. Is insan
Yusuf Geng, tarim makinelerinde Saka-
lak markasiyla Turkiyeden dinyaya uza-
nan serliveninde Konya'nin da hakli gu-
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BU HiS GENCLERE DE GECMELI” DIYOR.

ruru oldu. “1952 dogumluyum. Ciraklik
sUrecim 1963 yilinda basladi. 16 yil bir
sirkette calisip ter akittim. 1977 yilinda
ise kendi is yerimizi actik. Sektérde 50
yila yakin stirecimiz boyle basladi”diyen
Yusuf Geng, yarattigi Sakalak Tarim Ma-
kineleri markasindan hobilerine, is ya-
samindan genclere tavsiyelerine kadar
cok degerli gorislerini Lonca'ya anlatti.

Yusuf Geng, bugiinlere nasil geldi
anlatabilir misiniz?

Meslege pullukgu bir ustanin, Stley-
man Sakalak'in yaninda basladim. Co-
cukluk yillarim ¢iraklikla gecti. Konyada o
dénem ciraklik zordu. Ama biz sebat ettik.
Meslegi gorerek 6grendim. Okuyarak bu
iste olmadim. Bu ise 150 metre gibi kiictk
bir alanda baslarken, ilerleyen streclerde



600 metre gibi bir alana gectik ve su an
da 65 bin metrekare gibi blyuk bir alanda
calislyoruz.

Uretim hacminizi, liriin cesitliligini-
zi, istihdaminizi, ihracatinizi ve hedef-
lerinizi 6grenebilir miyiz?

Sirketin 30 bin metrekare kapali alani
var ve bu alan igerisinde Urln ¢esitliligi
bakimindan ekim makineleriyle ilgilenip,
bunlarin cesitli versiyonlarini Gretmeye
gayret ediyoruz. Bu Uretimimizle de 54
Ulkeye ihracat yapiyoruz. GlUney Amerika,
Afrika, Orta Dogu, Asya Ulkeleri, Balkanlar
ve Avrupada makinelerimiz kullaniliyor.
Yurt disindan ¢ok fazla talep var ve ye-
tistiremiyoruz. Konya Organize Sanayi
Bolgesi 5. Kisim Genisleme Alani'nda yeni
fabrika insaatimiz devam ediyor. Orayi da
hizli bir sekilde devreye sokup kapasite
artiracagiz. 2020 yilinda 6 binin Uzerinde
makine Urettik. Her yil modelleri degis-
tiriyoruz.

Peki sizi basariya tasiyan kriterleri-
niz nelerdir?

Bir kere ¢ok calisacagiz. Bunun yaninda
azmi birakmamak gerekir. Azim varsa calis-
mak her zaman vardir.

AR-GE ve inovasyon yoniinde calis-
malar yapiyor musunuz?

Sakalak olarak kendi imkanlarimiz
dogrultusunda AR-GE departmanlarini
olusturduk ve strdurilebilirimkanlara yer
veriyoruz. Toprak isleme grubunda bircok
Urinin AR-GE'si tamamlandi. 4. Organize
Sanayi Bolgesi'nde bir fabrikamizi sadece
bunun icin ayirdik. 2020 yilinda pandemi
bircok sektorl olumsuz etkilerken, bize
yaradi. Cink{, Avrupa'da imalat durdu.
Bu duraklama ile mathis bir talep ¢oklu-
gu yasandi. Ama Turkiye'de pandemiden
olumsuz etkilendigi icin sektorlerde 15-
20 kisinin virUs taslyicisi olmasi sebebiyle
talebe yetisememe s6z konusu oldu. Bu
durumu mesaiyle kapatma gibi alternatif
yontemlerle atlatmaya ¢alistik. Bunun ya-
ninda malzeme sikintimiz var. Sacda sikinti
var. Tum mamullere zam geldi ve bu zam
orani yiizde 40'a yakin... Fakat biz fazla
zam yapamadik. Karimizdan fedakarlk
yaptik.

Yillarin birikimine dayanarak sekto-
rii nasil degerlendiriyorsunuz ve hedef-
lediginiz noktaya ulastiniz mi?

Konya tarim makinelerinde zirvede.
Tarkiye'deki tarim makinelerinin yizde
65'i burada Uretilir. Gezdigim fuarlardan
gordugum kadariyla cogu yurtdigi Glkesin-
den iyi durumdayiz. Ben ise 69 yasindayim,
hala saat 08.00de ise gelir, aksam 19.00'da
ctkanim. Sanayicilik zevkli bir meslek, ama
bir o kadar da zor. Bugtine kadar 10'dan
fazla Grlin cesidi ortaya koyduk. Omriim
yeterse hedefimde daha fazla triin ¢esidi
yapmak var. Oniimiiz acik, fakat yapmak
icin gerekli firsati bulamiyoruz. Firsat ek-
sikliginden kastim aslinda beyin eksikligi...
Teknik elemanda ¢ok biyuk eksiklik var ve
bu konuda sikinti cekiyoruz. Teknik ele-
manlar gelmiyor ve bunun yaninda fakiil-
teler kaliteli eleman yetistirmiyor.

is yasaminin yani sira sizi eglendi-
ren dinlendiren ve ilham veren hobile-
riniz var mi?

En ¢ok zevk aldigim hobim su; be-
nim kdydm var. Orada traktore biniyorum
yaptigim makineleri kendim deniyorum.
Kendim gorip deneyip sonuglarina baki-
yorum. Yeni yaptigim her seyi denemeye
calistyorum. Ekimlerini yaptigim mamulle-
rim oluyor. Bah¢em var onunla ilgileniyo-
rum. En bdytk hobim budur. ..

— e
DUAYEN SANAYICI FECHSIC )

“BEN GENCLiGIMDE MESAI
PARASI DUSUNMEZDiM”

Yusuf Geng, yillarin birikimi ile genclere de
seslenerek deneyimlerini ve onerilerini on-
larla sdyle paylasiyor:

“Sanayici tretir. Uretmek iyidir. Urettigin bir
aleti tarlada deniyor ve mutlu oluyorsun.
Bu bambaska bir his... Bu his genclere de
gecmeli. Ben gencligimde mesai parasi di-
stinmezdim. Usta ne zaman paydos derse o
zaman birakirdik. Simdi imkanlar daha fazla.
Teknoloji 6n planda ve insan gucd kullani-
mi azaldi. Eski sanayi ile buglnkd sanayi
karsilastirildiginda ciddi anlamda teknoloji
farki ile beyin farkinin oldugunu goéririz.
Ozellikle imalat konusunda beyinsel olarak
glclenmeliyiz. Avrupa yapiyor biz neden
yapamayalim? Avrupa'yl gezdim. Muhen-
dis alaninda nitelikli bir cogunluk oldugu-
nu goérdim. Arastirma gelistirme ¢ok nite-
likli yapiliyor. Bizim bu yénde bir zayifligimiz
var. Gengler, arastinp yerinde gdrstnler.
Genglerle bir araya gelip onlarla muhabbet
ediyorum. Soru soruyorum, cevap alamiyo-
rum. Kendilerini ise vermiyorlar. Bu alanda
kendini gelistirmek isteyen gengler, okulla-
r bitene kadar bu gibi is yerlerinde pratik
yapmali. Ya da bu sekilde bir kanun, diizen-
leme yapilabilir. Ornegin teorik ile pratik
kesinlikle birlesmeli. Mihendislik alanlarina
gore atolyelerin yapilmasi ve faaliyete geg-
mesi ve calismalari gerek.
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ERS Elektrik Otomasyon, yerli
ve milli projeler gelistiriyor

ERS ELEKTRIK OTOMASYON, INNOPARK KONYA TEKNOLOJI GELISTIRME BOLGESI'NDE YERLI VE MiLLI
PROJELERE IMZA ATIYOR. ERS ELEKTRIK OTOMASYON GENEL MUDURU OSMAN ERSOYOGLU, “ONCELIKLE
BiZ BIR AR-GE FIRMASIYIZ. MUHENDIS KADROMUZ ILE PROGRAMLAMA, PROJE GELISTIRME, TASARIM,

ENERJI VERIMLILIGI, DANISMANLIK GIBI BIRCOK ALANDA CALISMALAR YURUTUYORUZ” DIYOR.

nnoPark Konya Teknoloji Gelistir-
me Bolgesinde faaliyet gosteren
ERS Elektrik Otomomasyon Makina
Elektrik Sanayi Tic. Ltd. Sti., magsterileri-
nin talepleri dogrultusunda adeta ter-
zi usull tim beklentilere yanit veren
anahtar teslim Urtnler gelistiriyor. Bu
kapsamda sorunlara ¢6zim Uretmek
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amaciyla faaliyetlerini strdiren firma,
otomasyon UrUnleri tedariki, anahtar
teslim projeler, enerji verimliligi, maki-
ne revizyonu, proses iyilestirme, pano
montaji gibi bircok alanda calismalar
yUrGtlyor. GUglU midhendis kadrosu ile
masteri sorunlaring, satis dncesi ve son-
rasinda da teknik destek sunan firma,

msteri taleplerine karsilik otomasyonla
ilgili her alanda ¢6zUm Uretiyor.

Selcuk Universitesi Teknoloji Gelistir-
me Bolgesinde 2009 yilinda kurulan ERS
Elektrik Otomasyon, kurucu ortaklarinin
otomasyon sektdriinde edindigi 21 yillik
tecrlbeyle faaliyetlerini strdrdyor. 2015
yillinda bircok markanin Konya Karaman



Bayiligini de alarak hizmet veren ERS
Elektrik Otomasyon, elektrik ve otomas-
yon sektériinde taninmis birgok markanin
artin tedarikini de kaliteli, glvenilir ve hizli
bir sekilde sagliyor. Kontrol ve otomasyon
teknolojilerinde de sektor bazli teknolojik
gelismeleri yakindan takip eden ve ge-
nis Urln yelpazesiyle gtincel ve dinamik
¢6ztmler sunan firma, kendi Urlnleriyle
de musteri talep ve beklentilerine yanit
veriyor.

Firmalarinda sekizi beyaz yaka, ikisi
mavi yaka olmak tzere 10 kisilik istih-
dam sagladiklarini belirten ERS Elektrik
Otomasyon Genel Mudirt Osman Er-
soyogdlu, “Firmamiz kadrosunda elekt-
rik-elektronik ve makine muhendisleri
barindiriyor. Dolayisiyla biz éncelikle bir
AR-GE firmasiyiz. Mihendis kadromuz ile
programlama, proje gelistirme, tasarim,
enerji verimliligi, makine revizyonu, pro-
ses iyilestirme, danismanlik gibi bircok
alanda cahismalar ydrattyoruz. Strekli
olarak iyilestirme ve gelistirme vizyonu
ile dUnUmUzd yorumlayip gelecekte daha
iyisini yapma ¢abaslyla hareket ediyoruz.
Firmamiz, musterilerine is verimliligini
artirma, isletme maliyetlerini azaltma,
enerji kullanimlarini optimize etme ve
nihayetinde karliliklarini yikseltmelerine

INNOPARK'TAN HABERLER -

yardimci olmak icin yenilikler sunuyor.
Elektrik ve otomasyon sektdrinde lider
bir firma olmayi hedefledigimiz calisma-
larimizla gelisen teknolojiyi, dogru ve
glncel bilgilerimiz 1siginda musterilerimi-
zin hizmetine sunmayi misyon edinerek
calistyoruz” bilgisini paylasiyor.

iHRACAT iCiN PAZAR ARASTIRILIYOR
Ersoyodlu, programlama becerileri
ve muhendislik hizmetleri ile cok cesitli
alanlarda beklentileri karsilamaya odak-
lanarak ¢alistiklarinin altini giziyor ve
yurdun her kosesine hizmet verdiklerini
vurguluyor. Yurt disina da odaklandikla-
rini ve bu kapsamda komple biskdvi ve
kek hamurhane, sekillendirme, pisirme ve
paketleme otomasyonu, otomotiv sektd-
rU icin test makineleri, 0.2 gram hassasi-
yetli Check Weigher imalatlariyla anahtar
teslimi islere imza attiklarini dile getiren
Ersoyodlu, “Elektromanyetik vibrasyon
ve agirlik kontrol terazimiz Check Weig-
her imalatimiz var. imalatini yaptigimiz
Check Weigher makinemizin 300 adet
/ dkve 0.1 gram hassasiyetini de hedef-
leyerek, bu dogrultuda calismalarimiza
devam ediyoruz. Vibers Elektromanyetik
vibrasyon sistemleri ve Check Weigher
makinemizi kiresel markalastirma yo

Osman Ersoyoglu
ERS Elektrik Otomasyon
Genel Mudurd

“FIRMAMIZ, MUSTERILERINE
|S VERIMLILIGINI ARTIRMA,
ISLETME MALIYETLERIN
AZALTMA, ENERJI
KULLANIMLARINI OPTIMIZE
ETME VE NIHAYETINDE
KARLILIKLARINI
YUKSELTMELERINE YARDIMC|
OLMAK ICIN YENILIKLER
SUNUYOR/
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ndnde de calismalarimizi strdartyoruz.
Bunu basarmamiz halinde bu Grinima-
zUn ihracati ydninde 6nemli bir adim
atmis olacagiz. Ayrica X-Ray cihazlar ile
ilgili de ¢cozim ortakhgimiz bulunuyor.
Bu Urtnlerin ihracati icin hedef pazarlar
konusunda arastirmalarimiz var” bilgisini
paylasiyor.

Ersoyogdlu, blnyelerinde ayrica bir-
cok marka barindirdiklarini ifade ede-
rek su bilgileri veriyor: "Vibers marka;
elektromanyetik vibrasyon cihazlarimiz
ve vibrasyonlar icin RS232/RS385 haber-
lesmeli kartlarimiz bulunuyor. LS Elect-
rics marka; PLC, operator paneli HMI,
Servo sistemler ve planet rediktorler,
AC Hiz kontrol cihazlari, motion, uzak
I/0 lar gibi Grdnlerimiz var. Datalogic
ve BDC markasinda fotosel ve sensor
gruplarimiz yer aliyor. Hanyoung mar-
ka; enkoder, sayici, zamanlayici, sicaklik
kontrol cihazlari, SSR gibi Grlnlerimiz
bulunuyor. IDEC marka; role, gug kay-

2020'DE PANDEMIYE RAGMEN
BIR ONCEKI
YILA GORE YUZDE 5 BUYUME
SAGLAYAN ERS ELEKTRIK
OTOMASYON, BU YIL DA 1Yi BIR
PERFORMANS BEKLIYOR.
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nagi ve buton gruplarimizin yani sira
Nemicon marka enkoderlerimiz de bin-
yemizde yer aliyor. Cesitli markalarimiz
ile otomasyon anlaminda bir¢ok Grindn
tedarikini saghyoruz”

PANDEMi SURECINDE YUZDE 5 BUYUME
BlyUme beklentileri kapsaminda
2020'de pandemiye ragmen bir dnceki
yila gore ylzde 5 blytume sagladiklarini
aktaran Ersoyoglu, bu yil da iyi bir per-
formans beklediklerinin altini giziyor. BU-
yUmelerinin arka planinda EndUstri 4.0a
verdikleri énemin de bulundugunu ifa-
de eden Ersoyoglu, “Yapmis oldugumuz
tim sistemlerin altyapisini Enddstri 4.0'a
uygun hale getiriyoruz. Endustri 4.0 ile
ilgili tlkemizde altyapr eksikliklerinin bir
an once giderilmesi gerekiyor. Firmalara
hiz ve rekabet agisindan fayda saglayaca-
g icin bunun dneminin buyuk olduguna
inaniyoruz. Tlrkiye, bu sistemin ortalarin-
da olup daha kat etmesi gereken yol var.

Biz de buna katki vermeyi 6ngdriyoruz”
diyor.

Pandemi nedeniyle dijitallesmenin
daha da énem kazandigini vurgulayan
Ersoyoglu, bu dénemde yUz ylze go-
rismelerin yerini online toplantilarin al-
digini, fuarlarin sanal ortama tasindigini,
e-ticaretin 6n plana ciktigini herkesin
gordigund ve yeni ddnemin buna gore
sekillendigini sdylUyor. Dolayisiyla boyle
bir ortamda kendisini gelistirmek isteyen
sirketlerin firmalarina geldigini, dijital ve
otomasyon anlaminda beklentiler icin
¢6zUm aradiklarini ifade ediyor.

InnoPark Konya Teknoloji Gelistirme
Bolgesi'nde faaliyet gdstermelerinin ken-
dileri icin bir takim avantajlar ortaya koy-
dugunu, boyle bir bolgenin tim AR-GE
firmalarr icin dnemli oldugunu aktaran
Ersoyodlu, gelistirilen projelerin burada
ticarilesme sansi buldugunu, ayrica vergi,
istihdam gibi konularda da firsatlar sagla-
digini aktariyor.

ERS ELEKTRIK OTOMASYON’DAN YENILIKCi URUNLER

Check Weigher: Bu 6zel makine
agirlik kontrol terazisi olarak gida, ilag,
kimya, kozmetik, tavuk ve balik gibi bir-
cok alanda kullaniliyor. Makinede mus-
teri ihtiyaclarina gore bir proje ¢alismasi
yapiliyor. Mekanik ve programlama ta-
mamen ERS Elektrik Otomasyona ait.
Dolayisiyla Urline gdre makine gelis-
tirme imkani oluyor. Boylelikle yiksek
performans ile musteri memnuniye-
ti saglaniyor. Ayrica Check Weigher,

kontrol etmis oldugu hattin ortalama
gramaj degerini feedback saglayarak
istenilen degerde tutabiliyor.

Vibers Elektromanyetik Vibrasyon
Sistemleri: Linneer titresimler Ureterek
elektronik kontrol karti ile kumanda edi-
lebilen bu Urtin, kompakt bir yapiya ve
kolaylikla temizlenebilir bir ¢zellige sahip.
Dusuk ses seviyelerinde calismakta olan
bu riin, bakim gerektirmeden sdrekli
calisma sartlari icin tasarlandi ve Uretildi.




5 A

SANI;(;?E)?)ASI ahiturk

MESLEKi YETERLILIK BELGENi AL,
MESLEGINE SAHIP GIK!

KAPSAMIMIZDAKIi ULUSAL YETERLILIKLER

J  Celik Kaynakgis| J Koprlilli Ving Operator(i
J Makine Bakimei J Metal Kesimci |
J  NC/CNC Tezgah Isgisi J  Metal Levha Isleme Tezgah Isgisi

Mesleki Yeterlilik Belgesi Hakkinda Bilgi Aimak ve Basvurmak igin:
Telefon : 0332 503 37 77 e-malil : bilgi@ahiturk.com.tr http://ahiturk.com.tr/

MESLEK] YETERLILIK BELGELERI ICIN DEVLET TARAFINDAN VERILEN

BELGELENDIRME TESVIKi 31.12.2021'DE SONA ERIYOR.



KONYA KONYA CiMENTO SAN. A.S.

v Horozluhan Mah. Cihan Sk. No:15 Selcuklu / KONYA
Tel: 0332 346 03 55 - Fax: 0 332 346 03 65



